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Resumen

La investigacion que lleva por titulo Financiamiento y su Impacto en el
Crecimiento Empresarial de los Criadores de Cuyes en Acopia - Acomayo - Cusco,
periodo Enero a Junio del 2021; tuvo como propdsito principal analizar de qué
manera el financiamiento incide en el desarrollo empresarial de los criadores de
cuyes en dicha localidad durante el periodo mencionado. Ademas, se identificaron
diversos factores asociados con el financiamiento que impactan directamente en el
crecimiento de las empresas cuyeros, lo que sugiere la importancia de estrategias

financieras adecuadas para fortalecer este sector econémico.

La metodologia empleada en la investigacion es de tipo basico, con un
enfoque correlacional y un disefio no experimental de caracter transversal. La
poblacién objeto de estudio estd conformada por los criadores de cuyes, siendo la
muestra seleccionada compuesta por 40 participantes. La técnica empleada para
recopilar datos es la encuesta, utilizando como instrumento un cuestionario.
Asimismo, se emplea el software estadistico SSPS25 para el procesamiento y

andlisis de los datos recabados durante el desarrollo de la investigacion.

En dltima instancia, los resultados de la investigacion llevan a la conclusion
de que el financiamiento ejerce una influencia significativa en el crecimiento
empresarial de los criadores de cuyes en Acopia - Acomayo - Cusco, durante el

periodo comprendido entre enero y junio de 2021.
Palabras claves:

Financiamiento, crecimiento empresarial, financiamiento interno,

financiamiento externo, activo fijo, ganancias
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Abstract

The present investigation entitled: Financing and its influence on the
business growth of the guinea pig breeders of Acopia - Acomayo - Cusco, period
January to June 2021; Its general objective is: Determine how financing influences
the business growth of guinea pig breeders in Acopia - Acomayo - Cusco, period
January to June 2021. Furthermore, various factors associated with financing that
directly impact the growth of cuy farming businesses were identified, suggesting the

importance of appropriate financial strategies to strengthen this economic sector.

The methodology used in the research is basic, with a correlational approach
and a non-experimental cross-sectional design, the population is made up of guinea
pig breeders, of which the sample is made up of 40 guinea pig breeders, the
technique that is used is the survey and the instrument is the questionnaire, in
addition the statistical system SSPS25 is used where the data obtained in the

course of the investigation is processed.

Finally, the research concludes that financing significantly influences the

business growth of guinea pig breeders in Acopia - Acomayo - Cusco, 2021.
Keywords:

Financing, business growth, internal financing, external financing, fixed assets,

profits
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Introduccion

La ejecucion de este estudio aborda la descripcién de como el financiamiento
influye en el crecimiento empresarial de los criadores de cuyes de Acopia -
Acomayo- Cusco, periodo Enero a Junio del 2021. Se ha considerado una revision
de los fundamentos tedricos que respaldan esta investigacion. Chagerben (2017)
destaca que el financiamiento es el proceso mediante el cual se suministra capital
a una empresa para su aplicacién en proyectos o actividades comerciales. Ademas,
subraya la importancia del financiamiento en el progreso de una empresa, ya que
proporciona los recursos necesarios para alcanzar sus metas. Por otro lado,
Orellana (2021) indica que el crecimiento empresarial se logra mediante el aumento
significativo de los ingresos, y factores como la inversion, tasas de interés, nivel de
consumo, politicas gubernamentales y politicas de fomento de ahorro, produccion

y ventas, son herramientas medibles para este proposito.

La estructura del trabajo de investigacién se compone de cuatro capitulos,

detallados de la siguiente manera:

Capitulo I: Expone la situacion problematica, plantea la formulacion del
problema de investigacion, define los objetivos, presenta la justificacion, delimita el

alcance del estudio, evalla la viabilidad y anticipa posibles limitaciones.

Capitulo 1I: Recopila informacion relacionada con el tema, incluyendo

antecedentes nacionales e internacionales, bases tedricas y un marco conceptual.

Capitulo 1ll: Formula hipétesis generales y especificas basadas en la

operacionalizacion de variables. Detalla la metodologia.

Se elige a la poblacién, determina el tamafio de la muestra y la unidad de

XV



analisis, al mismo tiempo que detalla el instrumento empleado para la recoleccion

de datos.

Capitulo 1V: Presenta y analiza los resultados, realiza el procesamiento

estadistico de los datos, prueba las hipétesis y discute los resultados obtenidos.

Asi mismo se presentaran las conclusiones del estudio incluida las
recomendaciones basadas en los hallazgos y se respalda con citas bibliogréficas.

Como complemento, se adjuntan anexos que respaldan el trabajo de investigacion.

XVi



CAPITULO |

PLANTEAMIENTO DEL PROBLEMA

1.1 Realidad problematica

Chirinos et al. (2008), El cuy es conocido con diversos nombres dependiendo
del pais, despierta interés debido a su adaptabilidad a diversas condiciones
climaticas, desde las llanuras hasta altitudes que superan los 4500 metros sobre el
nivel del mar, tanto en areas frias como célidas. En el contexto peruano, la palabra
"cuy" tiene su origen en la lengua quechua, especificamente en el término "quwi",
gue traduce como ‘conejo’. En otras naciones de la region, este animal recibe el
nombre de cuyo, cuye o curi. Sin embargo, en Espafia se le conoce como cobayo
o, alternativamente, como conejillo de Indias. Actualmente, Peru lidera en la regién
en términos de poblacién de cuyes, con una estimacion de 23,2 millones de estos
animales para el afio 2003, principalmente en la zona de la sierra (92%). Su
presencia en la costa (6%) y la selva (2%) es significativamente menor. El cuy goza
de gran demanda en la cultura andina como alimento, aprovechando la facilidad

con la que puede ser criado y reproducido en esta region.

La crianzay comercializacion de cuyes en algunos paises de Latino América

como es en Perq, Ecuador, Colombia, Bolivia y paises andinos, ha tomado en



cuenta esta actividad como una fuente de ingreso para sus familias, asi mismo cabe
sefialar que muchos solo se dedican a la crianza de cuyes de forma artesanal Red
de Multiservicios Regionales (2022). Por otra parte, es necesario sefialar que las
técnicas y tecnologias utilizadas para el desarrollo de esta actividad son fijas lo que
no permite el desarrollo de produccion de esta actividad, ademas, no hay
compafiias especializadas en la aplicacion de métodos tecnificados que aborden
de manera conjunta las necesidades de supermercados y la exportacion,
promoviendo simultdneamente el desarrollo de los productores. Esto se debe a que
los empresarios dedicados a esta actividad no cuentan con las fuentes de
financiamiento adecuado para promover eficazmente el avance de la actividad y
una productividad mas tecnificada y sacar un beneficio econémico de esta
actividad. Ademas de ello cabe resaltar que aproximadamente un 98% de los
criadores de cuyes no se encuentran formalizados esto debido a que estos

desconocen los procedimientos, asi como también los beneficios que traen estos.

Ministerio de Desarrollo Agrario y Riego (2023), No obstante, es importante
considerar que la crianza y comercializacion del cuy opera a nivel nacional, con una
produccion mas destacada en la region Andina. Esto se debe a la alta demanda
gue existe por parte de los consumidores, quienes valoran tanto el sabor como las
propiedades nutricionales de la carne de este animal. En este contexto, es esencial
identificar las zonas productoras que influyen en la dinamica de oferta y demanda.
Segun datos del INEI para el afio 2019, el 75% de la poblacion de cuyes se
concentra en siete regiones, siendo Cajamarca (20%), Cusco (17%) y Ancash
(12%) las principales. Estas cifras reflejan la importancia de estas regiones en la

contribucién a la produccién y, por ende, a la satisfaccion de la demanda de cuyes



a nivel nacional.

A nivel regional esta actividad ha ido incrementado en los ultimos afios
convirtiéendose en una actividad de ingreso economico para las familias que viven
en zonas rurales que les permite mejorar la calidad de vida de estos mismos, bajo
este contexto se sefiala que los criadores de cuyes implementaron sistemas
técnicos para mejorar la calidad de sus productos sin embargo muchos de estos
sistemas carecen de la tecnologia especifica para efectuarlo y esto se debe a que

carecen de liquides para financiar esta actividad.

Una de las actividades que genera la economia en el distrito de Acopia -
Acomayo — Cusco es la crianza de cuyes, siendo esta actividad emprendida por la
mayoria de los pobladores. El problema que se fija y es notorio en los productores
de cuyes, es la dificultad que tienen con el financiamiento y no tienen como
proporcionar mas capital para poder ampliar su negocio, puesto que esta afecta a
su rendimiento y evita que incremente sus ganancias y que crezca como empresa
de los criadores de cuyes del distrito de Acopia — Acomayo — Cusco, es asi que
esto ocurre porque carecen de informacion de lo significativamente importante que

es el financiamiento para el crecimiento empresarial.

En la actualidad el financiamiento tanto interno como externo incide en el
incremento de la rentabilidad y por lo tanto en el crecimiento empresarial de los
criadores de cuyes, esta actividad ha sido muy importante en estos ultimos tiempos
en el crecimiento empresarial y econémica en el distrito de Acopia - Acomayo — del
departamento de Cusco sin embargo, la mayoria que emprenden con esta actividad
no formalizan su negocio es por ello que dificultan en sobresalir y aumentar su

negocio, asimismo por la carencia de la informacién que tienen de la influencia del



financiamiento en el incremento econdmico por ende en el crecimiento empresarial
ellos deciden recurrir mas que todo al financiamiento interno donde estan su
entorno como sus familiares y amigos, obteniendo una cantidad minima del
financiamiento, pero lo recomendable es que deberian de recurrir al financiamiento
externo ya que estos brindan mas oportunidades, asi como son los bancos,
cooperativas, cajas para que asi tengan una mejor oportunidad de aumentar en la

rentabilidad como empresa.

Se pudo observar que los criadores de cuyes de Acopia - Acomayo — Cusco,
no pueden realizar adecuadamente sus actividades de produccion, esto debido a
gue no cuenta con un buen financiamiento, respecto al financiamiento interno los
ingresos obtenidos por sus ventas no es el esperado, ademas no hay un buen
control del capital de trabajo que poseen y en muchos casos los préstamos que dan
los socios no cubre las obligaciones o inversiones que quieran realizar los
criadores, por otro lado, respecto al financiamiento externo en muchos casos los
criadores no cumplen con ciertos requisitos para adquirir un préstamo por medio de
una entidad financiera, ademas que los prestamos realizados por terceros se utiliza
para cubrir otros gastos y para poder continuar con sus actividades de produccion
tiene que recurrir a realizar compras al crédito lo que ocasiona que los criadores no
puedan contar con un buen crecimiento empresarial; es decir que no podran invertir
en un mejor activo fijo es decir que no podran adquirir nuevos activos que ayuden
con la produccion, ademas de que no efectia adecuadamente los activos y en
muchos casos no cuentan con recursos para poder hacer las reposiciones,
ocasionando que sus ganancias obtenidas por las ventas no sean las esperadas,

lo que ocasiona que en muchos casos incurren en costos y gastos innecesarios.



1.2. Identificacion y formulacion de problemas
1.2.1. Problema general

¢,Como el financiamiento influye en el crecimiento empresarial de los criadores de

cuyes de Acopia - Acomayo- Cusco, periodo Enero a junio del 20217
1.2.2. Problemas especificos

a. ¢Como el financiamiento Interno influye en el crecimiento empresarial de los
criadores de cuyes de Acopia - Acomayo- Cusco, periodo Enero a junio del

20217

b. ¢ Cémo el financiamiento Externo influye en el Crecimiento Empresarial de los
criadores de cuyes de Acopia - Acomayo- Cusco, periodo Enero a junio del

20217

c. ¢ Como el financiamiento influye en las ganancias de los criadores de cuyes de

Acopia - Acomayo- Cusco, periodo Enero a junio del 2021?
1.3. Justificacion
1.3.1. Justificacion Teérica

Este trabajo se realizé utilizando una base teodrica, permitiendo asi la
ampliacion de conocimientos y la expansion de los conocimientos en el ambito de
la ciencia y teoria contable, especialmente en lo que respecta al financiamiento,
gue es el proceso que proporciona capital a una empresa y ademas es importante
para el desarrollo de la misma, por otro lado esta el crecimiento empresarial, que
tiene la capacidad de producir riqueza en la empresa con objetivos de evolucionar

el bienestar econémico promoviendo y manteniendo la prosperidad hasta alcanzar



al éxito, dichos conceptos fueron muy importantes para desarrollo de la

investigacién
1.3.2. Justificacion préctica

Esta investigacion se realiz6 mediante una fundamentacién practica porque
se realiz6 con la intencién de dar a conocer de qué manera el financiamiento influye
al crecimiento econémico de una empresa, esta informacion es util para los
criadores de cuyes del distrito de Acopia, asi también es util a los estudiantes ya
gue la investigacion da a conocer sobre temas relevantes, y también por otra parte

el estudio sirve para futuras investigaciones como antecedentes.
1.3.3. Justificacion metodolégica

Esta investigacion se llevé a cabo mediante una justificacion metodologica,
siguiendo todas las técnicas y procedimientos recomendados por la universidad
para la realizacion de investigaciones. En este sentido, se aplicé una metodologia
de tipo basico y con disefio no experimental de caracter transversal. Ademas, tuvo

un enfoque cuantitativo y se eligio una muestra de manera no probabilistica.
1.3.4. Justificacion social

Este trabajo se basd en una justificacion de naturaleza social, ya que se
sustentd en la informacion proporcionada por los criadores de cuyes de Acopia -
Acomayo - Cusco, durante el afio 2021. Estos criadores fueron considerados

informantes de primera mano.



1.4. Objetivos
1.4.1. Objetivo general

Determinar como el financiamiento influye en el crecimiento empresarial de
los criadores de cuyes de Acopia - Acomayo- Cusco, periodo Enero a junio del

2021.
1.4.2. Objetivos especificos

a. Determinar como el financiamiento interno influye en el Crecimiento
Empresarial de los criadores de cuyes de Acopia - Acomayo- Cusco, periodo
Enero a Junio del 2021.

b. Determinar cémo el financiamiento externo influye en el Crecimiento
Empresarial de los criadores de cuyes de Acopia - Acomayo- Cusco, periodo
Enero a Junio del 2021.

c. Determinar como el financiamiento influye en las ganancias de los criadores

de cuyes de Acopia - Acomayo- Cusco, periodo Enero a Junio del 2021.
1.5. Delimitacion de la investigacion
1.5.1. Delimitacién espacial

El estudio realizado en la region de Cusco, con un enfoque particular en la
provincia. de Acomayo y el distrito de Acopia. Este lugar alberga numerosas granjas
de criadores de cuyes que operan de manera artesanal. Fueron estos criadores
guienes generosamente proporcionaron la informacion esencial para la realizacion

del estudio.



1.5.2. Delimitacion temporal

Este estudio se baso en datos recopilados durante el afio 2021, ya que en el
2020 la actividad investigada se vio afectada por las repercusiones de la

emergencia sanitaria causada por el COVID-19.
1.5.3. Delimitacion social

La poblacion objeto de andlisis consistio en los productores y criadores de
cuyes en el distrito de Acopia, ubicado en la provincia de Acomayo, regién de
Cusco. Estos participantes fueron la fuente primaria de informacion con respecto al

financiamiento y al desarrollo empresarial.
1.5.4. Delimitacion conceptual

En esta investigacion, se consideraron las aportaciones de autores que han
escrito libros para conceptualizar el financiamiento y el crecimiento empresarial. Se
aseguro de seleccionar informacion cuya antigiiedad no fuera inferior a 7 afios para

la conceptualizacion de las unidades de estudio.
1.6. Viabilidad de la investigacion
1.6.1. Viabilidad econGmica

En el transcurso del trabajo, se dispuso de los recursos econdémicos
necesarios para llevar a cabo la recopilacidon, procesamiento y elaboracion del

estudio.
1.6.2. Viabilidad social

El avance de la investigacion conté con el respaldo y colaboracién de los

criadores de cuyes, quienes se constituyeron como la fuente primordial de



informacion para abordar los aspectos relacionados con el financiamiento y el

crecimiento empresarial en el estudio.
1.6.3. Viabilidad técnica

Este estudio de investigacion se llevd a cabo gracias al nivel de
conocimientos y habilidades disponibles para realizar la indagacion. Ademas, se
contd con recursos materiales respaldados por la tecnologia, lo cual resulto

fundamental para obtener la informacién necesaria.
1.7. Limitaciones

En cuanto a las limitaciones para llevar a cabo el siguiente trabajo de
investigacion se presentaron ciertas circunstancias que limitaron el avance del

estudio, las cuales fueron:

Por la situacion que estamos atravesando en la actualidad por la COVID-19

La zona geografica

Retrasos con los tramites administrativos

El tiempo estimado para llevar a cabo la investigacion es insuficiente por

motivos de trabajo

Acceso a la informacién
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CAPITULO II

MARCO TEORICO

2.1 Antecedentes de investigacion
2.1.1. A nivel internacional

Ascencio (2020), en su tesis titulada "El financiamiento y su influencia en la
rentabilidad de las pymes", cuyo objetivo fue determinar el impacto del
financiamiento en la rentabilidad de las pequefias y medianas empresas (pymes),
la autora emple6 una metodologia de enfoque mixto, de tipo no experimental, con
alcance descriptivo correlacional y disefio transversal. Sus conclusiones indican
gque las empresas consideran que el financiamiento ejerce una influencia
significativa en la rentabilidad de la empresa. Esta influencia posibilita el crecimiento
del negocio y la capacidad de cumplir con las obligaciones en el momento oportuno,

reduciendo de esta manera cualquier riesgo potencial.

Rodriguez (2018), en su tesis titulada "Financiamiento de pymes industriales
y dificultades en el acceso al crédito”, con el objetivo de analizar las limitaciones
gue enfrentan las pequefias y medianas empresas (pymes) para obtener
financiamiento y evaluar el impacto de estas dificultades en sus proyectos, la autora

empled una metodologia de enfoque cuantitativo, tipo basico-descriptivo y nivel
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correlacional. Las conclusiones subrayan la relevancia de las pequefias y medianas
empresas (pymes) como una fuente esencial para el progreso econémico del pais.
En contextos de mercados dinamicos y desafiantes, es fundamental comprender
las fuentes de financiamiento de estas empresas, ya que ellas reconocen el acceso
a recursos financieros como un elemento esencial, crucial para su supervivencia y

expansion.

Lépez y Farias (2018), en su tesis titulada “Analisis de alternativas de
financiamiento para las Pymes”, cuyo objetivo fue explorar formas no
convencionales de financiamiento para pequefias y medianas empresas, la autora
utilizé un disefio descriptivo explicativo aplicado, aplicando un enfoque cuantitativo
y adoptando un método no experimental. Sus conclusiones sefialan que el mercado
burséatil emerge como una alternativa 6ptima de financiamiento para las pymes, ya
gue implica menores costos para estas empresas. De este modo, les permite
expandirse financieramente, llevar a cabo sus operaciones comerciales de manera

continua y cumplir con sus obligaciones en el periodo establecido.

Bonett y Logreira (2017), en su tesis "Financiamiento privado en las
microempresas ", cuyo proposito fue analizar las fuentes de financiamiento privado
disponibles para las microempresas, el autor adopté un enfoque epistemoldgico
inductivo, siguiendo un paradigma cuantitativo y empleando un método deductivo
confirmatorio. El disefio de la investigacion fue no experimental, de tipo descriptivo
transversal. Las conclusiones resaltan que las instituciones financieras son la
opcion principal para los microempresarios en busca de crédito, y sefialan que, en
SuU mayoria, estas instituciones han proporcionado préstamos a las microempresas

con tasas de interés reducidas. Este aspecto ha permitido a las pequefias empresas
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mejorar su negocio.

Arias y Carrillo (2016), en su tesis titulada “Analisis de las fuentes de
financiamiento para microcréditos”, con el objetivo de demostrar que la gestion
administrativa y la falta de solidez financiera en las pequefas y medianas empresas
(pymes) dificulta la posibilidad de acceder a créditos proporcionados por entidades
financieras. La autora emple6 un enfoque descriptivo en su investigacion. con
muestreo aleatorio, empleando la técnica de encuesta y un cuestionario como
instrumento. Las conclusiones resaltan que todas las microempresas y pequefias
empresas generan una actividad econémica y empleo significativos. Para lograr
esto, es imperativo contar con un financiamiento adecuado, con el propésito de
llevar a cabo nuevos proyectos y estrategias que impulsen el crecimiento de la

empresa en términos de activos fijos, utilidad y capital.
2.1.2. A nivel nacional

Limaco (2019), en su tesis "Financiamiento y crecimiento empresarial en las
micro y pequefias empresas ", el autor se propuso evaluar la correlacion entre el
financiamiento y el desarrollo empresarial en las empresas de tamafio micro y
pequeiio fueron objeto de estudio. La metodologia empleada se basé en un
enfoque cuantitativo, de tipo basico, y se llevd a cabo un disefio no experimental
con caracteristicas descriptivas y correlacionales. Las conclusiones indican que a
medida que se amplian las fuentes de financiamiento, tanto internas como externas,
se observa un aumento en la liquidez y los fondos disponibles para los empresarios.
Este incremento facilita una mejor capacidad de produccion, lo que, a su vez, brinda
a la empresa una mayor oportunidad de crecimiento y desarrollo acorde a los

objetivos establecidos. Ademas, posibilita la exploracion de nuevas opciones de
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inversion.

Oré (2018), en su tesis titulada “Financiamiento y rentabilidad de las pymes”,
el autor se propuso determinar y describir las caracteristicas del financiamiento y la
rentabilidad de las pequefias y medianas empresas (pymes). La metodologia
empleada fue de disefio no experimental, basada en la revisién bibliografica y
documental. Las conclusiones destacan que el financiamiento ejerce una influencia
favorable y positiva en el aumento de la rentabilidad de las pymes en el Peru. Este
respaldo financiero favorece el crecimiento empresarial al impulsar la productividad
y los ingresos, permitiendo a la empresa establecer relaciones sélidas con sus

proveedores.

Dioses (2018), en su tesis titulada “El financiamiento y su impacto en la
rentabilidad de las pymes”, el autor se propuso describir la influencia del
financiamiento en la rentabilidad de las pequefias y medianas empresas (pymes).
La metodologia aplicada fue no experimental y de naturaleza descriptiva
correlacional, apoyada en una revision bibliografica. Las conclusiones muestran
gue la rentabilidad de las micro y pequefias empresas en Peru se ve favorecida de
manera positiva por la obtencidon de financiamiento. Se resalta su papel
fundamental en la produccién, el incremento de las ventas y la generacion de
beneficios, permitiendo a estas empresas alcanzar su maximo rendimiento con
recursos propios. Este enfoque también contribuye al mantenimiento de relaciones
sélidas con proveedores mediante una gestion adecuada por parte de la gerencia

empresarial.

Gonzales (2018), su tesis “Financiamiento y su vinculacion con el

crecimiento empresarial en las”, el autor se propuso determinar de qué manera el
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financiamiento se asocia con el crecimiento empresarial en las micro y pequeias
empresas (pymes). La metodologia utilizada fue no experimental, de tipo basico,
con un enfoque cuantitativo y un nivel descriptivo-correlacional. Las conclusiones
indican que el financiamiento efectivamente guarda relacion con el crecimiento
empresarial al proporcionar viabilidad y facilitar la obtencién de liquidez inmediata.
Este respaldo financiero promueve un crecimiento empresarial sélido y econémico,

conduciendo al auge en las ventas de estas actividades comerciales.

Cabrera y Mateo (2016), en su tesis “Las fuentes de financiamiento como
base para el crecimiento econémico”, el autor se propuso determinar coémo las
fuentes de financiamiento influyen en el crecimiento econémico de la empresa. La
metodologia empleada fue de enfoque descriptivo cuantitativo. Se concluye que el
crecimiento y desarrollo de la empresa dependen directamente de las fuentes de
financiamiento, ya que estas inciden de manera positiva y son esenciales para
actividades como la operacion, inversion y financiamiento. Dichas fuentes permiten

establecer el nivel de crecimiento econdémico de la empresa.
2.1.3. A nivel regional y local

Rondan (2017), en su tesis titulada “Gestion financiera para la renovacién de
unidades de transporte”, el autor se propuso determinar la situacion de la gestion
financiera en La compafia. Se empledé un método cuantitativo, con un disefio no
experimental de tipo transversal y alcance descriptivo. Las conclusiones revelan
gue la empresa presenta deficiencias en su gestion financiera, lo cual repercute
negativamente en su crecimiento. Ademas, se observdé que la falta de un
financiamiento adecuado impide que la empresa pueda cumplir con sus

obligaciones.
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Mamani y Marquez (2015), en su tesis “La estructura de financiamiento y su
impacto en los resultados de las”, el autor se propuso analizar la estructura del
financiamiento de las empresas y su influencia en los resultados. La metodologia
aplicada fue de tipo aplicado, con un nivel explicativo descriptivo y un disefio cuasi
experimental. Las conclusiones indican que el financiamiento tiene una influencia
significativa en los resultados de las empresas, ya que la eleccion de utilizar o no
deuda genera una variacion considerable en los resultados, dando como resultado
un incremento en la valoracion de la empresa. Ademas, estas compafiias optan por
la financiacién bancaria debido a las tasas de interés mas favorables que
proporcionan. No obstante, se subraya que el acceso a este tipo de financiamiento

€s mas exigente en comparacion con otras entidades financieras.
2.2 Bases tedricas
2.2.1. Financiamiento

Chagerben et al (2017), el financiamiento constituye el procedimiento
mediante el cual se suministra capital a una empresa, destinado a ser utilizado en
proyectos o actividades comerciales. Su relevancia radica en su papel fundamental
en el progreso y desarrollo de la empresa, al proveer los recursos esenciales que

le permiten alcanzar sus objetivos.

Bricefio (2016), Fija que las finanzas son principios que ayudan a gestionar
eficientemente el dinero de entidades financieras, con el objetivo de generar

utilidades

De acuerdo a la conceptualizacion que da BBVA (2022), el financiamiento

ayuda en el desarrollo y crecimiento de una empresa haciendo la solicitud de una
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financiacion, de esta manera proporcionaremos un capital que ayudara a cumplir

los objetivos.
Teoria del financiamiento

La teoria del financiamiento se sustenta en los principios de la economia de
mercado, haciendo uso de modelos estadisticos y econométricos. Estos modelos
formalizan ideas como la uniformidad de los actores econdémicos, la disponibilidad
de informacion, la eficiencia en la administracion de impuestos y costos de
transaccion, entre otros aspectos. Oliva (2016), menciona que esta doctrina aborda
tres aspectos cruciales, orientdndose hacia los problemas industriales, la estructura
organizativa empresarial y los sistemas financieros disefiados para mantener la

rentabilidad de una empresa.
Importancia de financiamiento

Andrade (2009), destaca la importancia crucial del financiamiento para
alcanzar las metas operativas en empresas de cualquier tamafo, ya sea grande,
mediana o pequefia. Incluso, subraya su papel fundamental en la concrecion de
proyectos personales, resaltando la necesidad de tomar decisiones financieras

precisas.

Hay varias modalidades de financiamiento, como las de corto y largo plazo.
Ambas comparten el objetivo comun de suministrar capital para llevar a cabo
inversiones y mantener u optimizar la rentabilidad de la empresa, a pesar de que

se distinguen por sus caracteristicas particulares.

La eleccién del tipo de financiamiento mas adecuado para el crecimiento de

la organizacion debe basarse principalmente en las necesidades y objetivos
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especificos de la compafia. Ademas, es crucial evaluar el acceso a distintos tipos

de entidades financieras.
Objetivo del financiamiento

Garcia et al. (2010), la funcion financiera, también conocida como funcién de
financiacion, se centra en dos subfunciones esenciales: la obtencion de capital y la
inversién. En esencia, la financiacion busca adquirir los recursos necesarios para
gue la empresa opere eficientemente, teniendo en cuenta aspectos como costos,
plazos y cuantias, de manera més favorable, siempre alineada con los objetivos del

negocio.
Caracteristicas del financiamiento

Medina (2013), el financiamiento constituye la fuente de recursos
econdmicos para respaldar la inversion en un proyecto, empresa o emprendimiento.
Este respaldo financiero abarca actividades como la elaboracion de productos, el
pago de deudas, la adquisicion de activos, entre otras. El financiamiento puede ser

obtenido de manera formal o informal, y sus fuentes pueden variar, ya sea mediante

Medios internos o propios de financiamiento (autofinanciamiento) o mediante

fuentes externas o ajenas (préstamos o aportaciones).
Tipos y clases de financiamiento

Malave (2017), destaca que los diversos tipos de financiamiento disponibles
en el mercado estan disefiados para satisfacer las necesidades empresariales, y

entre ellos podemos resaltar los siguientes:

» Financiamiento bancario: emitido por entidades bancarias, se concede

conforme a disposiciones legales, con plazos y acuerdos de pago
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establecidos.

» Financiamiento con costos: aquel que conlleva la generacion de intereses
sobre los pagos efectuados.

» Financiamiento gratuito: el peticionario efectia pagos sin ocasionar la
generacion de intereses sobre dichos pagos.

» Financiamiento comercial: Suministrado por entidades no bancarias con el
propésito de facilitar proveer recursos crediticios para la realizacion de
transacciones de bienes y servicios. Préstamo hipotecario: Una forma de
financiamiento que se concede en funcion del valor de una propiedad y con

un periodo de pago extendido.

En cuanto a las categorias del financiamiento, se pueden identificar las

siguientes:

» Financiamiento de largo plazo: un lapso superior a 5 afios.

» Financiamiento a mediano plazo: Préstamos concedidos con un
compromiso de pago en un periodo que oscila entre 1y 5 afios.

» Financiamiento a corto plazo: Préstamos con un compromiso de pago que

se completa en menos de un afo; es decir, créditos de breve duracion.
2.2.1.1 Dimensién de financiamiento
a. Financiamiento interno

Bohorquez et al (2018), explican que el financiamiento interno, también
conocido como autofinanciacion, se compone de los recursos propios de la
empresa derivados de los aportes de los accionistas al capital social, el capital de

trabajo, las ganancias generadas por las ventas, préstamos de socios y el capital
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adicional. Este tipo de financiamiento se nutre de los recursos generados a partir

de las utilidades obtenidas al finalizar un ejercicio financiero.

Torres et al (2017), el financiamiento interno se deriva de los recursos
generados por la propia empresa, prescindiendo de la solicitud de financiamiento
externo a entidades financieras. Este tipo de financiamiento comprende aportes de
los socios, reinversion de utilidades, reservas de capital, depreciaciones y
amortizaciones, e incluso contempla el aumento considerable del pasivo y la venta

de activos de la empresa.
Fuentes de financiamiento interno
- Ahorros

Kiziryan (2020), los ahorros de una empresa representan una porcion de sus
recursos propios y se distinguen por ser las ganancias retenidas, es decir, aquellas

gue no han sido distribuidas entre los socios o propietarios de la empresa.
Aportacion del duefio o miembro titular

“Las aportaciones de socios 0 propietarios nacen para registrar los aportes
privados de los socios al capital de la sociedad para compensar pérdidas o
garantizar su liquidez en momentos determinados y diferenciarlos de las
prestaciones accesorias obligatorias o0 el aumento de capital social”. Gestion

(2020).
- La autofinanciacion

“La autofinanciacion son todos los fondos que genera la propia empresa
como resultado de sus actividades, sin que ésta incurra en la necesidad de acudir

al mercado financiero para la obtencion de recursos econémicos”. Garcia et al.
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(2010).
b. Financiamiento externo

Torres et al (2017), explican que las fuentes de financiamiento externas,
como su nombre indica, son generadas por terceros, como entidades bancarias u
otros organismos que facilitan la financiacién cuando el financiamiento interno no
resulta suficiente para enfrentar o mantener en funcionamiento la empresa. Este
tipo de financiamiento proviene de proveedores y préstamos bancarios, y la
cantidad que la empresa solicite como crédito dependera del bien o servicio que
ofrece.

Torres et al (2017), mencionan que estas fuentes provienen de proveedores
y créditos bancarios, destacando que el proveedor, como fuente de financiamiento
externo, proporciona recursos a través de la obtencion o compra de bienes y
servicios en operaciones de corto y largo plazo.

Bohodrquez et al (2018), indican que la fuente de financiamiento externo esta
compuesta por créditos bancarios, arrendamientos financieros utilizados para
financiar proyectos, inversionistas, fondos de inversion, ofertas publicas de
acciones, fondos gubernamentales, proveedores y clientes, asi como operaciones
de factoring.

- Créditos financieros

“El crédito financiero es aquel que se consigue a través de las entidades
financieras o bancarias, es decir, mediante préstamos y lineas de crédito. En el
crédito financiero existe un costo financiero asociado a la disponibilidad del dinero
gue son las tasas de interés y otros gastos de indole administrativo”. Banco Popular

Dominicano (2014)
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- Financiamiento por terceras personas
‘Es el dinero que se obtiene a través terceras personas o entidades,
generalmente son aquellos que buscan invertir con el objetivo de obtener
beneficios, bien se presenten en forma de intereses, o de acciones en la empresa,

entre otros” Ruiz (2019)
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Financiamiento interno

En caso de que los criadores de cuyes de Acopia - Acomayo- Cusco pretendan incrementar su capital, con el propésito de

contar con disponibilidad de efectivo el asiento seria el siguiente.

_____ X______ ———— —_—— ——
14 Cuentas por cobrar al personal, alos accionistas(socios), directores y gerentes.

142 Accionistas (0 socios)
1421 Suscripciones por cobrar a socios 0 accionistas
52 Capital adicional
522 Capitalizacion en Tramite
5221 Aportes
30/10 Por el registro del acuerdo de incremento de capital.

_— JE— —_— X---- —————————————————

10 Efectivo y equivalente de efectivo

104 Ctas. Corrientes en instituciones financieras
1041 Ctas. Corrientes operativas
14 Cuentas por cobrar al personal, alos accionistas(socios), directores y gerentes.
142 Accionistas (0 socios)
1421 Suscripciones por cobrar a socios o accionistas
30/10 Por el deposito del incremento de capital por parte de los socios.

S/
15,000.00
S/
S/
15,000.00
S/

15,000.00

15,000.00
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Financiamiento externo

En caso de que los criadores de cuyes de Acopia - Acomayo- Cusco pretendan solicitar un préstamo financiero para

incrementar su capital, con el propdsito de contar con disponibilidad de efectivo el asiento seria el siguiente:

__________________________________________ Ko e
S/
10 Efectivo y equivalente de efectivo 15,000.00
104 Ctas. Corrientes en instituciones financieras
1041 Ctas. Corrientes operativas
S/
37 Activo diferido 3,877.86
373 Interés diferido
3731 intereses no devengados en tracciones con terceros
45 Obligaciones financieras S/ 18, 877.86

451 Prestamos de instituciones financieras y otras entidades
4551 prestamos de instituciones financieras y otras entidades

30/10 Por el registro del préstamo obtenido.
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2.2.2. Crecimiento empresarial

Orellana (2021), se establece como la facultad de producir riqueza con
objetivos de evolucionar el bienestar econémico de una empresa promoviendo y
manteniendo la prosperidad para una mejora continua de estrategias y asi alcanzar
al éxito. El crecimiento empresarial se lograra con el incremento notable de los
ingresos, tales como son las herramientas que se pueden manejar para hacer la
medicidn se trata de aspectos como la inversion, los tipos de interés, el nivel de
consumo, las politicas gubernamentales, o las estrategias para promover el ahorro,

la produccién y las ventas.

Tarapuez (2019), el desarrollo empresarial engloba los procedimientos que
permiten que una empresa mejore de manera constante y la impulsen a alcanzar
los objetivos o hitos de éxito previamente planificados. Estos logros se evaluaran

en términos de capacidad de produccion, ventas y activos de la organizacion.

Roldan (2020), el progreso econdémico se define como la habilidad de un pais
para generar rigueza, la cual, a su vez, deberia traducirse en una mejora de la
calidad de vida de sus habitantes. En otras palabras, el desarrollo econdmico esta
asociado con la capacidad productiva de una nacion, al tiempo que guarda estrecha

relacion con el bienestar de los ciudadanos.

Céspedes (2019), el crecimiento implica una expansion fisica, la
acumulacion de capital, un incremento en los parametros econémicos y una mayor
disponibilidad econdmica, ya sea para gastos o consumo. Al mismo tiempo, se
define el crecimiento como el proceso de aumento de la produccién economica a lo

largo del tiempo.
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Importancia del crecimiento empresarial

Morrow (2021), destaca que cada empresa debe comprender la relevancia
del crecimiento para alcanzar el éxito y la rentabilidad. Ademas de los beneficios
obvios, existen otras razones significativas por las cuales el crecimiento es crucial
para las empresas, y es esencial que todos los profesionales estén conscientes de

ellas.

El crecimiento posibilita que una empresa aproveche nuevas oportunidades
gue de otra manera podrian ser inalcanzables. Por ejemplo, una pequefia empresa
puede ingresar exitosamente a un nuevo mercado gracias al capital y los recursos
humanos adicionales obtenidos durante su expansién empresarial. Asimismo, la
oferta de productos o servicios de una empresa puede ampliarse directamente
como resultado del crecimiento del negocio. Estas expansiones no solo contribuyen
al aumento de las ganancias, sino que también pueden proporcionar una ventaja

competitiva.

Una vez que una empresa ha asegurado una ventaja competitiva, obtener
mayores ganancias de mercado se vuelve mas accesible. La expansion continua
de la base de clientes es probable y, aunque no esta garantizada, ganar y mantener
una ventaja competitiva depende en gran medida de la innovacién constante. En
consecuencia, tanto las pequefias empresas como las grandes corporaciones

deben asegurarse de buscar oportunidades de crecimiento de manera constante.
Tipos de crecimiento empresarial

Morrow (2021), plantea que mas alla de la clasificacién de una corporacion

COmo un negocio exitoso, las empresas también experimentan crecimiento de
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cuatro maneras distintas. Los cuatro principales tipos de crecimiento que una
empresa puede experimentar abarcan el crecimiento estratégico, interno, organico
y, por ultimo, la asociacion, adquisicién o fusién. Adquirir un conocimiento mas
profundo sobre cada uno de estos tipos de crecimiento puede contribuir a que los

esfuerzos de estrategia empresarial sean mas exitosos y estén mejor organizados.
a. Crecimiento orgéanico

El crecimiento organico implica un desarrollo visible y tangible de la empresa,
gue va desde la introduccion de nuevos productos hasta la apertura de nuevas
sucursales. A medida que se amplia la oferta de productos o servicios y se
incrementan las ventas, este tipo de crecimiento generalmente requiere una mayor
capacidad fisica para atender a los clientes. Es una excelente opcion estratégica
para nuevos negocios o0 pequefias empresas que incursionan en un nuevo mercado
sin un inventario suficiente. No obstante, es importante destacar que la estrategia

de crecimiento organico no es sostenible a largo plazo.
b. Crecimiento estratégico

A diferencia del crecimiento organico, el crecimiento estratégico adopta un
enfoque a largo plazo, siendo una excelente eleccion al concluir la fase de
crecimiento organico. La razén fundamental por la que es crucial completar la etapa
de crecimiento organico antes de embarcarse en el crecimiento estratégico radica
en la disponibilidad de recursos. Idealmente, la fase de crecimiento organico habra
generado un capital suficiente para que la empresa pueda invertir en objetivos de

crecimiento a largo plazo.

En la planificacion empresarial, es esencial considerar siempre el



27

crecimiento estratégico. Las estrategias de crecimiento estratégico pueden variar
desde el lanzamiento de nuevos productos hasta la actualizacion de las estrategias

de marketing para llegar a una audiencia de mercado especifica.
c. Crecimiento interno

El principal objetivo del crecimiento interno es aprovechar y optimizar los
recursos disponibles, lo que lo diferencia significativamente de las estrategias de
crecimiento organico y estratégico. El crecimiento interno se utiliza con frecuencia
como una estrategia intermedia entre las organicas y estratégicas, ya que tiene la
capacidad de optimizar el uso de recursos sin requerir una gran inversion financiera.
En lugar de dirigirse hacia el desarrollo expansivo de la empresa y la produccion,
el crecimiento interno se enfoca en la utilizacion mas eficiente de los recursos

disponibles.

Algunos ejemplos de crecimiento interno pueden incluir la implementacion
de una estrategia empresarial mas moderada o ajustes en el modelo de negocio
para optimizar los recursos. Aunque el crecimiento interno podria parecer
desafiante inicialmente para los miembros del equipo, los beneficios resultantes de
una utilizacién o6ptima de los recursos disponibles hacen que el esfuerzo valga la

pena.
d. Asociacién, Adquisicion o Fusion

Muchas empresas pueden optar por fusiones, adquisiciones o asociaciones
como estrategias de crecimiento. Aunque generalmente se considera que la
asociacion, fusion o adquisicion es la estrategia de crecimiento mas arriesgada,

también posee el mayor potencial de recompensa. Esta estrategia puede facilitar



28

una entrada mas sencilla en nuevos mercados y, al mismo tiempo, ampliar una
base de clientes existente. Ademas, las capacidades de produccién expandidas
pueden hacer que la creacion e introduccién de nuevos productos sea mucho mas

fluida.

Otro beneficio destacado de llevar a cabo una adquisicién, asociacion o
fusion es el potencial para impulsar la innovacién empresarial y aumentar las

probabilidades de éxito empresarial mediante esfuerzos colaborativos.
Estrategias principales para el crecimiento del negocio

Morrow (2021), seflala que existen cuatro estrategias principales de
crecimiento que toda empresa debe considerar implementar. Estas estrategias
comprenden el desarrollo de productos, el desarrollo del mercado, la diversificacion
y la penetracion del mercado. La aplicacion adecuada de estas estrategias de
crecimiento puede conducir al éxito empresarial a largo plazo y a una mayor

rentabilidad. Las cuatro estrategias se detallan a continuacion:
a. Desarrollo de productos

En la etapa de desarrollo de productos, se generan nuevos productos
destinados a un mercado ya existente. Un aspecto destacado de la estrategia de
crecimiento mediante el desarrollo de productos es que se pueden aprovechar los
clientes existentes en lugar de tener que conquistar nuevos mercados. Un ejemplo
concreto de desarrollo de productos podria ser la ampliacién de una linea de

juguetes para incluir juegos de cartas.
b. Desarrollo del mercado

A diferencia del desarrollo de productos, el desarrollo del mercado implica la
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introduccién de un servicio o producto en mercados nuevos. Este tipo de desarrollo
puede basarse en una expansion geografica o en la orientacion hacia un nuevo
segmento de mercado. Un ejemplo concreto de desarrollo de mercado podria ser

una empresa de juguetes que inaugura una nueva sucursal comercial en otro pais.
c. Diversificacién

La diversificacion se da lugar cuando se introduce un nuevo producto en un
mercado nuevo. Esta estrategia de crecimiento implica un riesgo considerable, pero
también tiene el potencial de generar recompensas significativas. Un ejemplo
concreto de diversificacion podria ser una empresa de juguetes que incursiona en

la fabricacién de piezas de maquinaria para su venta directa a clientes industriales.
d. Penetracion

La diversificacion se da lugar cuando se introduce un nuevo producto en un
mercado nuevo. Esta estrategia de crecimiento implica un riesgo considerable, pero
también tiene el potencial de generar recompensas significativas. Un ejemplo
concreto de diversificacion podria ser una empresa de juguetes que incursiona en

la fabricacion de piezas de maquinaria para su venta directa a clientes industriales.
Como escribir un plan de crecimiento empresarial

Morrow (2021), Los planes de crecimiento empresarial son guias a corto
plazo que las empresas desarrollan para anticipar el éxito en los préximos afos
inmediatos. Un plan de crecimiento empresarial debe integrar estrategias y modelos

de negocios.

El cierre de cada trimestre proporciona una excelente oportunidad para que

las empresas evallen qué objetivos de crecimiento se han alcanzado y cuéles adn
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necesitan atencion. Los planes de crecimiento, a menudo, se estructuran teniendo
en cuenta que seran presentados a inversores, por lo que son instrumentales para

demostrar incrementos en los ingresos.

Varios profesionales han comparado la redaccion de un plan de crecimiento
con la elaboracion de un plan de negocios. La informacion que se incluye en el plan

de crecimiento debe abarcar:

— Oportunidades para la expansion y desarrollo.

— Metas fiscales de crecimiento.

— Caracteristicas detalladas de la estrategia de marketing.
— Resumen de la estrategia fiscal.

— Programacion de requisitos de empleados.
Indicadores de crecimiento de las empresas

Hernandez et al (2014), sefiala que las empresas pueden evaluar de manera

sencilla su expansion cuando necesitan, por ejemplo:

— Incrementar la contratacion de personal en todos los niveles, tanto
ejecutivo como operativo.

— Establecer nuevos puntos de venta o ampliar los canales de
comercializacion.

— Lograr una rotacion mas rapida de los productos en inventario.

— Observar un posicionamiento destacado en las redes sociales y

encuestas de mercado.

Estos indicadores son herramientas que permiten a las empresas desarrollar

nuevos planes estratégicos para expandirse hacia otros sectores geograficos o
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hacia segmentos de mercado adicionales. La expansion de una empresa se
visualiza a través de las curvas de crecimiento, y en la esfera econdmica, se
observa la premisa de que las compafiias llegan a un punto de declive. La tarea
para los administradores, directivos, gerentes y duefios de empresas consiste en
prevenir que dicho declive conduzca al cese de la empresa, implementando

medidas innovadoras para preservar su vigencia en el mercado.
Formas béasicas de un crecimiento empresarial

Ceupe (2020), las estrategias de crecimiento pueden implementarse
mediante un crecimiento interno u organico, asi como a través de un crecimiento
externo. La decision entre estas alternativas estara condicionada por diversos
elementos, tales como la etapa del ciclo de vida del modelo de negocio, la
saturacion del mercado, la intensidad competitiva, la urgencia de lograr un
crecimiento rapido, la posible participacion de colaboradores externos y el nivel de

recursos y capacidades de la empresa, entre otros aspectos.
2.2.2.1 Dimensiones de crecimiento empresarial
a. Activo fijo

Sevilla (2016 ), explica que el activo no corriente, también llamado activo fijo,
incluye todos los activos de una empresa cuyo periodo de realizacion se extiende
mas alla de un afio. Este componente se registra en el balance de la empresay se
caracteriza por tener una liquidez limitada, ya que demanda tiempo para convertirse
en efectivo. A pesar de constituir un elemento fundamental en la estructura
financiera de la empresa, los activos fijos no contribuyen a respaldar la liquidez ni

a satisfacer las necesidades de efectivo a corto plazo.
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b. Ganancias

Santarcadngelo (2017), la ganancia basicamente lo define como el
incremento de un bienestar, valor que se obtiene de los ingresos o producto en
exceso originados por actividades comerciales sobre los costos de produccion para
el crecimiento de la empresa. En efecto se dira ganancia cuando en el resultado de
dicha empresa al realizar la resta del ingreso menos los gastos resulten positivos y
la empresa recibira una retribucién. Por consecuencia considera ganancia la

diferencia de la inversion entre el ahorro.



Ventas y costos

Los criadores de cuyes de Acopia - Acomayo- Cusco realiza una venta de 20 cuyes al contado c/u a 25; el asiento seria el

siguiente.
S N -
12 Cuentas por cobrar comerciales — Terceros S/ 500.00
12.1 Facturas boletas y otros comprobantes por cobrar
1212 Emitidas en cartera
40 Trib. Cont. y Aportes al Sist. de Pens. y de Salud por Pag. S/ 90.00
401 Gobierno central
70 Ventas S/ 410.00
701 Mercaderias
30/10 venta de cuyes.
X e
69 Costos ventas S/ 500.00
69.1 Mercaderias
69.22 Mercaderias manufacturadas
20 Mercaderia. S/ 500.00
20.1 Mercaderias manufacturadas

30/10 Por el registro de costo de ventas.
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Gastos

Luego de transcurrido el primer mes del préstamo bancario realizamos la provision de los intereses, el asiento seria el

siguiente:
__________________________________________ K o m e e e e e
67 Gastos Financieros S/'1,292.00
673 Interes. Por prest. y otras oblig.
6731 Prest. de inst. Financ. y otras ent.
37 Activo diferido S/'1,292.00

373 Interés diferido
3731 intereses no devengados en tracciones con terceros

30/10 Por el devengo de los intereses de la primera cuota.
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2.2.3 Formalizacién de una micro y pequefia empresa

El proceso de formalizacion es progresivo. Un emprendedor puede poseer
una licencia municipal de funcionamiento para operar desde el lugar en el que se
encuentra sin haber completado aun el registro en la agencia tributaria, la oficina
de empleo y la seguridad social. “La formalizacién empresarial comprende todos
los trdmites necesarios para que una empresa pueda funcionar en cumplimiento
pleno de la legalidad vigente. Incluye, por tanto, ademas de los tramites necesarios
para lograr que se formalice desde el punto de vista contractual, aquéllos que sean
necesarios para que regularice su situacion fiscal, contrate a sus trabajadores,
empiece a operar sus instalaciones productivas y efectie transacciones

comerciales”. Arrufiada (2010) pag. 141.

Ventajas

Para Prolnversion & ESAN, (2011) las ventajas de la formalizacion son:

Facilita la solicitud de créditos en el sistema financiero formal.

- Brinda la oportunidad de participar en concursos publicos para convertirse
en proveedores de servicios para el Estado.

- Abre las puertas para participar en programas de apoyo dirigidos a micro y
pequefias empresas.

- Proporciona la posibilidad de incursionar en el ambito de la exportacion.

- Facilita la asociacion para competir con grandes empresas.

- Permite el acceso a la via judicial en caso de que surjan conflictos en los

contratos firmados con los clientes.
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Formalizacién legal o juridica

Las modalidades legales prescritas por la Ley General de Sociedades N°26887

son:

— Corporacién anénima

— Empresa and6nima cerrada

— Titular de empresa individual de responsabilidad limitada
— Empresa anénima abierta

— Empresa comercial de responsabilidad limitada

Formalizacién tributaria

En cuanto a la formalizacién tributaria, se hara referencia a las Rentas de
tercera categoria, las cuales engloban actividades comerciales, industriales, de
servicios y negocios derivados del comercio, industria o mineria. Esto incluye la
actividad en la agricultura, ganaderia, silvicultura, pesca, u otras vinculadas a los
recursos naturales, asi como la prestacion de servicios comerciales e industriales,
como transporte, comunicaciones, servicios de salud, hoteles, almacenes,
estacionamientos, reparaciones, construcciones, entidades bancarias, financieras,
seguros, finanzas y capitalizacion. En términos generales, abarca cualquier
actividad que constituya una operacion recurrente relacionada con la adquisicion,

produccion, venta, intercambio o disposicion de bienes.
Regimenes tributarios
A. NRUS

Esta normado mediante el D L N°937 “nos dice lo siguiente: En este régimen
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tributario se encuentran las personas que tienen un pequeifo negocio cuyos

principales clientes son consumidores finales”.

Personas involucradas:

- Individuos y grupos que administran un establecimiento dirigido a
consumidores finales, como puestos de mercado, tiendas de calzado,
tiendas de articulos varios, pequefias tiendas de abarrotes, restaurantes de
pequeia escala, entre otros.

- Individuos no profesionales que residen en el pais y generan ingresos de
cuarta categoria Unicamente a través de actividades de oficios.

Acogimiento

La adhesion al régimen mencionado se llevara a cabo de la siguiente
manera: En el caso de contribuyentes que comiencen sus actividades durante el

ejercicio, tendran la opciéon de beneficiarse del registro tnico de contribuyentes.

Categorias NRUS

Para calcular el pago mensual Unico, es necesario considerar los ingresos o
compras mensuales (tomando el mayor de los dos) y determinar la categoria

correspondiente, que se clasifica en:

- “Categoria 1: se tiene ingresos o compras en soles hasta S/ 5, 000.00 la
cuota mensual es de S/ 20.00”

- “Categoria 2: se tiene ingresos o compras en soles hasta S/ 8, 000.00 la
cuota mensual es de S/ 50.00”

- “Se paga de acuerdo al cronograma de obligaciones mensuales”.
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“Si se excede el monto mensual de la categoria 2 o si los ingresos anuales
superan los S/ 96, 000.00 se deberd cambiar de régimen” (SUNAT, 2020).

Cdémo pagar las cuotas del nuevo RUS

- “A través de internet: se ingresa a la pagina www.sunat.gob.pe con el clave
sol, con cargo a la tarjeta de débito o de crédito, o mediante débito en cuenta
bancaria”.

- “Presencialmente: a través de entidades bancarias o0 agentes autorizados
con una guia de pago facil nuevo régimen unico simplificado” (Guia 1611).

B. RER

“El presente régimen esta normado mediante el Decreto Supremo 179-2004-
EF en el cual dice que en este régimen tributario se encuentran las personas con
negocio y personas juridicas que obtengan rentas provenientes de: Actividades de
comercio y/o industria, entendiéndose por tales a la venta de los bienes que
adquieran, produzcan o manufacturen, asi como la de aquellos recursos naturales
gue extraigan, incluidos la cria y el cultivo y actividades de servicios” (SUNAT,

2020).
Ventajas:

- Se llevan Unicamente dos registros contables: uno de compras y otro de
ventas.

- La presentacion de declaraciones es mensual, sin la obligacion de
presentar declaraciones anuales.

Determinacion del pago del RER

La determinacién y declaracion de impuestos en el Régimen Especial de


http://orientacion.sunat.gob.pe/images/formatos-y-formularios/guia-nuevo-rus-30ene2017.pdf
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Renta (RER) ante la SUNAT se realiza de la siguiente manera:

La tasa del impuesto a la renta mensual se determina como un porcentaje
fijo del 1.5% sobre los ingresos netos

El impuesto general a las ventas es del 18%.

La declaracion y pago se realizan segun el cronograma de obligaciones
mensuales.

En caso de que los ingresos anuales superen los S/ 525,000.00, es

necesario cambiar de régimen.

Acogimiento:

Las personas que deseen acogerse al Régimen Especial de Renta (RER) deben

considerar los siguientes aspectos:

Aquellas personas que comiencen actividades durante el régimen deben
presentar la declaracion y efectuar el pago correspondiente al periodo de
inicio de actividades segun lo registrado en el (RUC), siempre y cuando se
realice dentro del plazo establecido.

Para aquellos que se trasladen de otros regimenes, como el MYPE
Tributario o el Régimen General, la adhesion se llevara a cabo mediante
realizar la presentacion y efectuar el pago correspondiente al periodo de
enero de cada afio, cumpliendo con el plazo limite establecido. En cambio,
aquellos que procedan del Nuevo Régimen Unico Simplificado (NRUS)

podran optar por acogerse en cualquier periodo del ejercicio.
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Obligaciones del RER

- “Comprobantes de pago: emiten todo tipo de comprobantes de pago; si a
partir del 2018 se inscribié al RUC por primera vez y escogi6 el régimen
especial, el régimen MYPE tributario o régimen general entonces tendra la
condicion de emisor electrénico a partir del primer dia calendario del tercer
mes siguiente a su inscripcion”.

- “Libros contables: solo estan obligados a llevar dos registros contables
(registro de compras y registro de ventas)” (SUNAT, 2020).

C. RMT

“El presente régimen esta normado mediante el Decreto legislativo N° 1269
en el cual nos dice que es un régimen creado especialmente para las micro y
pequefias empresas, con el objetivo de promover su crecimiento al brindarles
condiciones mas simples para cumplir con sus obligaciones tributarias, uno de los
requisitos para estar en este régimen es que los ingresos netos no superen las 1700

UIT en el ejercicio gravable” (SUNAT, 2020).

Ventajas:

- Los montos a pagar se determinan segun las ganancias obtenidas.

- Se aplican tasas reducidas para el calculo del impuesto.

- Existe la posibilidad de suspender los pagos a cuenta.

- Se tiene la facultad de emitir comprobantes de cualquier tipo para las

transacciones comerciales.
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MYPE

- En el caso de ingresos netos inferiores a 300 UIT, se aplica una tasa del

1% sobre los ingresos netos.

- Desde el mes en que se excedan las 300 UIT, la tasa se incrementa al

1.5% de los ingresos netos o coeficientes.

- La tarifa aplicable al impuesto general a las ventas mensual es del 18%

sobre las ventas realizadas.

- La presentacion y el abono se efectian de acuerdo con el calendario de

compromisos mensuales preestablecido.

- Se efectla la presentacion de una declaraciéon anual conforme, 15 UIT

con una tasa del 10% sobre la utilidad.

— Silos activos superan S/ 1,000,000.00, se debe declarar el Impuesto Temporal
a los Activos Netos (ITAN) con una tasa del 0.4% (SUNAT, 2020).

D. RG

‘“Normado mediante el Decreto Supremo 179-2004-EF y normas
modificatorias, en este régimen tributario se encuentran las personas con negocio
y personas juridicas que desarrollan actividades que constituyan negocio habitual,
tales como las comerciales, industriales y mineras, la explotacién agropecuaria,
forestal, pesquera o de otros recursos naturales; la prestacion de servicios
comerciales, financieros, industriales, transportes, etc. También se encuentran los
agentes mediadores de comercio, tales como corredores de seguros y
comisionistas mercantiles, los notarios, las asociaciones de cualquier profesion,

arte, ciencia u oficio” (SUNAT, 2020).
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Ventajas del tributario:

- Permite llevar a cabo cualquier actividad sin restricciones en cuanto a los
ingresos.

— Faculta la emision de diversos comprobantes de pago para las
transacciones comerciales.

— Cuando se experimentan pérdidas econdmicas en un afio, se permite restar
estas pérdidas de las ganancias en afos subsiguientes, llegando incluso al
punto de no tener la obligacion de pagar impuesto a la renta de

regularizacion.

Determinacion del pago del RG

— La forma de identificar los impuestos a declarar y pagar ante la SUNAT es
la siguiente:

— El impuesto a la renta se calcula mensualmente, resultando en un
coeficiente o el 1.5% segun la legislacion tributaria.

— Elimpuesto general a las ventas mensual es del 18%.

— La declaracion y el pago se realizan conforme al cronograma de
obligaciones mensuales establecido.

— Se presenta una declaracion anual que implica un proceso de regularizacion.

del impuesto equivalente al 29.50% sobre la ganancia (SUNAT, 2020).
2.3 Marco conceptual
Activos

Cruz et al (2019), declaran que cada activo pertenece a una entidad

econOmica especifica y por ende no puede pertenecer a otra entidad al mismo



43

tiempo, la entidad propietaria tiene el derecho de producir sus beneficios

economicos futuros y regular a terceros para obtener estos beneficios.

Conforme a la NIIF que define el activo es un recurso bajo el control de la
entidad, adquirido a raiz de eventos pasados, del cual se anticipa que la entidad
obtendra beneficios econdmicos. El activo contribuirhA ya sea directa o
indirectamente con beneficio econdmico futuro a los flujos de efectivo y de
equivalentes, ya que estos flujos pueda que empiecen del uso del activo o

enajenacion del activo.

Alejandro (2018), se define un activo como un recurso bajo el control de la
entidad, originado por eventos pasados y del cual se anticipa la obtencion de
beneficios econémicos futuros. Esto implica que estos elementos pueden contribuir,
ya sea directa o indirectamente, a generar flujos de efectivo en el futuro, y que su
valor se reduce a medida que la capacidad del activo para generar dichos fondos

se ve afectada.

Elizalde (2019), describe los activos como recursos bajo el control de la
entidad, originados por eventos pasados, de los cuales se anticipa la obtencion de
beneficios econdmicos en el futuro, segun la Norma de Informacién Financiera. Por
lo tanto, los activos se consideran los bienes o recursos de una empresa, con la

expectativa de obtener un beneficio econdmico cuantificable en el futuro.
Capital de trabajo

Leiva (2012), destaca que el capital de trabajo es un elemento esencial en
la administracion empresarial y financiera, siendo esencialmente la diferencia entre

los activos y pasivos vinculados a las operaciones a corto plazo. Estos fondos, en
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constante rotacion, se utilizan para respaldar las operaciones continuas de la

empresa o para el mantenimiento de inventarios y otros activos fisicos de la misma.
Ingresos

Gil (2020), mediante los ingresos, es posible comprender todas las
ganancias que se suman al presupuesto total de una entidad. En términos
generales, los ingresos abarcan tanto elementos de naturaleza monetaria como no
monetaria, manteniéndose de manera continua y dando lugar a un ciclo de

beneficios para el consumidor.
Préstamo de socios

Rubio (2018 ), Definio el préstamo de socios como el acto en el que, ante las
dificultades que enfrentan muchas empresas para asegurar financiamiento externo,

los socios recurren a solicitar préstamos directamente a la propia empresa.
Préstamo

Pedrosa (2019), defini6 el préstamo como una actividad financiera en la que
una persona (prestamista) concede activos, generalmente una cantidad especifica,
a otra persona (prestatario), estableciendo un contrato o acuerdo entre las partes

gue incluye el pago de intereses (costo del dinero).
Efectivo

Le et al. (2018), el efectivo se refiere al estado actual del dinero dentro del
ambito econoémico, teniendo validez legal y pudiendo utilizarse a corto plazo para

cumplir con diversas obligaciones de pago.



45

Cuenta corriente

Carrasco (2019), explica que una cuenta corriente es un contrato bancario

con depdsito en la entidad financiera
Cuentas por cobrar

Bruno et al. (2018), explican que una cuenta por cobrar es aquella que refleja

un saldo deudor en el estado financiero.
Cuentas por pagar

Tran et al. (2017), sefialan que una cuenta por pagar es aquella que muestra

un saldo acreedor.
Deuda

Singh et al. (2017), sefialan que la deuda representa una obligacion que una
entidad, ya sea una persona fisica o juridica, adquiere para cumplir con sus

compromisos financieros generados por su actividad econémica.
Linea de crédito

Avazov et al. (2020), indica que una linea de crédito es un acuerdo mediante

gue la entidad brinda una cantidad de dinero a disposicion de cliente.
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CAPITULO III

METODOLOGIA DE LA INVESTIGACION
3.1 Hipotesis
3.1.1 Hipotesis general

El financiamiento influye significativamente en el crecimiento empresarial de
los criadores de cuyes de Acopia - Acomayo- Cusco, periodo Enero a Junio del

2021.
2.4.2 Hipotesis especificas

a. El financiamiento interno influye significativamente en el crecimiento
empresarial de los criadores de cuyes de Acopia - Acomayo- Cusco, periodo

Enero a Junio del 2021.

b. El financiamiento externo influye significativamente en el crecimiento
empresarial de los criadores de cuyes de Acopia - Acomayo- Cusco, periodo

Enero a junio del 2021.

c. El financiamiento influye significativamente en las ganancias de los criadores

de cuyes de Acopia - Acomayo- Cusco, periodo Enero a junio del 2021.
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3.2 Método
3.2.1 Deductivo

Herndndez et al. (2014), método de razonamiento que implica derivar
explicaciones especificas a partir de conclusiones generales. El enfoque de estudio
de la investigacion se llevd a cabo mediante el método deductivo, ya que se partid
de proposiciones generales de como es el financiamiento para obtener
conclusiones particulares de como es el crecimiento empresarial de los criadores

de cuyes.
Enfoque cuantitativo

Hernandez et al. (2014), “el investigador utiliza sus disefios para analizar la
certeza de las hipotesis formuladas en un contexto en particular o para aportar
evidencias respecto de los lineamientos” (p.128). El enfoque de la investigacion se
realizo mediante el enfoque cuantitativo porque se formuld hipoétesis general y tres
especificas que seran contratadas por el método cientifico para ello utilizaremos las

herramientas estadisticas del programa SPSS version 25.
3.3 Tipo de investigacion

Carrasco (2019), “el tipo de investigacion basica solo busca ampliar y
profundizar al caudal de conocimientos cientificos existentes acerca de la realidad.
Su objetivo de estudio lo constituyen las teorias cientificas, las mismas que las
analiza para perfeccionar sus contenidos” (p.43). El presente estudio se realizo
mediante el tipo de investigacion basico, porque permitié ampliar los conocimientos
sobre el financiamiento y el crecimiento empresarial de los criadores de cuyes del

distrito de Acopia, provincia de Acomayo-Cusco.
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3.4 Nivel o alcance de investigacion
3.4.1 Correlacional

Hernandez et al. (2014), “los estudios correlacionales tienen la finalidad de
conocer la relacion o grado de asociacién que existe entre dos 0 mas conceptos,
categorias o variables en un contexto particular, también ofrecen predicciones y
cuantifican relaciones entre variables” (p.90). En este trabajo se dio a conocer como
es el financiamiento y crecimiento empresarial, este estudio se realizé con la
finalidad de demostrar como el financiamiento influye de manera significativa en el

crecimiento empresarial de los criadores de cuyes.
3.5 Disefio de investigacién
3.5.1 No experimental

Hernandez et al. (2014), “podria definirse como la investigacion que se
realiza sin manipular deliberadamente variables, es decir, trata de estudios en los
gue hacemos variar en forma intencional las variables independientes para ver su
efecto sobre otras variables”. Este estudio se realizé utilizando un disefio no
experimental, ya que el investigador no manipulé deliberadamente las variables
durante la investigacion. En lugar de eso, se observaron las situaciones que ya

existian y que no podian ser influenciadas directamente.
3.5.2 Disefio transversal

Hernandez et al. (2014), Los disefios de investigacion transversal vienen a
ser aguellos que consiguen informacion dentro de un solo periodo de tiempo
escogido. (p.154). Este estudio se realiz6 mediante un disefio de corte

transaccional o transversal porque el estudio se realizé con informacion del 2021.
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3.6 Operacionalizacion de variables
3.6.1 Variable 01

Financiamiento

a. Definicién conceptual

Chagerben et al (2017), El financiamiento consiste en proporcionar capital a
una empresa para su uso en un proyecto o negocio. Es un componente crucial en
el desarrollo empresarial, ya que proporciona los recursos necesarios para que la

empresa alcance sus objetivos
b. Definicion operacional

Torres et al. (2017), se destaca la importancia del financiamiento en el

progreso de una empresa, y se clasifica en interno y externo segun su origen.
Variable 01 - Dimension 01
Financiamiento interno,
Indicadores

— Capital de trabajo
— Préstamo entre socios

— Ingresos
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Variable 01 - Dimensién 02
Financiamiento externo
Indicadores

— Crédito de entidades bancarias
— Crédito de terceros

— Compras al crédito
3.6.2 Variable 02
Crecimiento empresarial
a. Definicién conceptual

Orellana (2021), es la capacidad de generar riqueza con el propésito de
mejorar el bienestar econdmico de una empresa, impulsando y manteniendo la
prosperidad para lograr una mejora continua de estrategias y alcanzar el éxito. El
crecimiento empresarial se materializara mediante el incremento significativo de los
ingresos, donde las herramientas para medirlo pueden ser los aspectos como la
influencia del financiamiento se manifiesta en diversos aspectos, como la inversion,
las tasas de interés, el nivel de consumo y las politicas gubernamentales, asi como

las estrategias dirigidas a fomentar el ahorro, la produccién y las ventas.
Definicion operacional

Orellana (2021), Es considerado como la capacidad que tienes las empresas

para generar un incremento en el valor de sus activos fijos y sus ganancias.



Variable 02 - Dimensién 01
Activo fijo
Indicadores

— Adquisicion del activo
— Depreciacion del activo

— Reposicion
Variable 02 - Dimension 02
Ganancias
Indicadores

— Ventas
— Costos

— Gastos
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3.6.3 Cuadro de operacionalizacion

Tabla 1

Operacionalizacion

Variable Dimensiones Indicadores items Escala
Financiamiento Financiamiento Interno Capital de trabajo Escala ordinal
Chagerben et al (2017), EI Torresetal (2017), indican que el financiamiento interno se origina con aquellos recursos Préstamo entre socios 1 = Muy malo
financiamiento es el proceso por el que genera la misma empresa sin la necesidad de que la empresa pida alguna financiacién
que se proporciona capital a una  de los entes financieros tales como son los aportes de los socios, utilidades reinvertidas, Inaresos 2 = Malo
empresa para utilizar en un proyecto  reservas de capital y las depreciaciones y amortizaciones y también dentro de ello esta el 9
0 negocio ademas el financiamiento  aumento significativo del pasivo y venta de activos de la empresa. 10
es importante en el desarrollo de Financiamiento Externo Préstamo de entidades financieras 3 =regular
una empresa, gracias a él se Torresetal (2017), daa conocer que estas fuentes de financiamiento externos como indica Préstamo de terceros 4 =bueno
obtienen los recursos necesarios el nombre son generadas por terceros como son entidades bancarias u otros entes que
para que esta pueda cumplir sus facilite la financiacion cuando el propio financiamiento no resulte o no es suficiente para Compras al crédito 5 = muy bueno
objetivos. enfrentar o mantener la empresa en ejecucion.
Nota: Financiamiento - Chagerben et al (2017)
Variable Dimensiones Indicadores items Escala
Crecimiento empresarial Activo fijo Adquisicién del activo Escala ordinal
Orellana (2021), Se establece como  Sevilla (2016), Los activos fijos son poco liquidos ya que se necesita tiempo para Depreciacion del activo 1= Muy malo
la facultad de producir riqueza con  convertirlos en efectivo. Son un elemento importante en la estructura financiera de la
objetivos de evolucionar el bienestar  empresa, pero no sirven para respaldar la liquidez o necesidad de dinero en efectivo de la Reposicion 2 =Malo
econémico de una empresa empresa en el corto plazo. 10
promoviendo y manteniendo la Ganancias Ventas 3 =regular
prosperidad para una mejora Santarcangelo (2017), la ganancia basicamente lo define como el incremento de un Costos 4 = bueno
continua de estrategias y asi  bienestar, valor que se obtiene de los ingresos o producto en exceso originados por
Gastos 5 = muy bueno

alcanzar al éxito.

actividades comerciales sobre los costos de produccién para el crecimiento de la empresa.

Nota: Crecimiento empresarial - Orellana (2021)
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3.7 Poblacion, muestray muestreo
3.7.1 Poblacion

Hernandez et al. (2014), “es un conjunto de todos los casos que concuerdan
con determinadas especificas, asi comenta al respecto una vez que se ha definido
la unidad de analisis, se delimitara la poblacién a estudiar y se generalizaran los
resultados” (p.174). En el presente estudio la poblacion para el trabajo estuvo

conformado por 40 criadores de cuyes; del distrito de Acopia — Acomayo — Cusco.

Tabla 2

Registro de Padrén de Socios

REGISTRO DE PADRON DE Estado N° de socios

SOCIOS civil
Varones solteros 2
Varones casados 18 20
Varones viudos 0
Mujeres solteras 1
Mujeres casadas 16 20
Mujeres viudas 3
Total 40 40

Nota: la tabla representa el registro de padrén de socios. Fuente: elaboracién propia

3.7.2. Muestra

Hernandez et al. (2014), “la muestra es un subgrupo de la poblacion de
interés sobre el cual se recolectaran datos, y que tiene que definirse o delimitarse
de antemano con precision, este debera ser representativo de dicha poblacion”
(p.174). Para el presente estudio la muestra fue no probabilistica debido a que esta
fue escogida de forma convencional y por conveniencia, a 40 criadores de cuyes

de Acopia — Acomayo — Cusco.
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M =40
3.7.3. Muestreo

Hernandez et al. (2014), “el muestreo cualitativo es propositivo. Las primeras
acciones para elegir la muestra ocurren desde el planteamiento mismo y cuando
seleccionamos el contexto, en el cual esperamos encontrar los casos que nos
interesan” (p.174). En este trabajo el muestreo fue por medio de un proceso de
extraccion de un grupo de individuos (poblacién) personas con las mismas
cualidades, y la muestra se escogera de forma convencional, en tal sentido no se

utilizé ninguna prueba estadistica.
3.8 Técnicas e instrumentos
3.8.1 Técnica

Hernandez et al. (2014), “las técnicas son los recursos de que dispone el
investigador para su trabajo”. Las técnicas necesitan los instrumentos para su
realizacion. En este presente trabajo de investigacion la técnica que se aplico fue
la encuesta, el cual estuvo dirigido hacia los 40 criadores de cuyes de Acopia —

Acomayo — Cusco.
3.8.2 Instrumentos

Hernandez et al. (2014), “en la investigacion disponemos de mdltiples tipos
de instrumentos para medir las variables de interés y en algunos casos llegan a
combinarse varias técnicas de recoleccion de los datos” (P.217). En este presente
proyecto se aplic6 como instrumento el cuestionario para recoger los datos, el cual

fueron respondidos por los 40 criadores de cuyes de Acopia — Acomayo — Cusco.
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3.8.3. Validacion y confiabilidad del instrumento
a. Validacion

Herndndez et al. (2014), “menciona que la validacion del estudio se
demuestra mediante un juicio de expertos quienes son profesionales y conocen del
trabajo que se esta planteando, ellos se encargan de revisar los instrumentos que
se presentan a los colaboradores para que de esta manera el estudio sea viable y

factible para su aplicacién, es por ello que contamos con los siguientes expertos”.
b. Confiabilidad

Hernandez et al. (2014), “la confiabilidad que se obtenga en la investigacion
se verifica a través de diferentes métodos estadisticos, por lo que en esta

investigacion se empleara el método de Alpha de Cronbach”

Fiabilidad: La confiabilidad se refiere a la capacidad del instrumento para
generar resultados consistentes al realizar repeticiones en el mismo tema. Esta

evaluacion se llevara a cabo utilizando el programa estadistico SPSS 25.

Tabla 3

Valores del coeficiente de confiabilidad

Resultados Interpretaciéon
Valor menor a 0.5 Nivel muy bajo
Valor mayor a 0.6 Nivel bajo
Valor mayor a 0.7 Nivel regular
Valor mayor a 0.8 Nivel elevado
Valor mayor a 0.9 Nivel perfecto

Nota: la tabla representa los valores de coeficiencia.
Fuente: elaboracion SPSS25

3.9 Consideraciones éticas

Este estudio de investigacion se llevo a cabo con un enfoque ético primordial,
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destacando la confidencialidad y la veracidad proporcionada por los criadores de
cuyes. El trabajo se rigié por los principios éticos, y la informacion recopilada a
través de encuestas a los colaboradores se manejé de manera general para

respetar la privacidad de la entidad.
3.10 Procedimientos estadisticos

Una vez obtenida la informacién necesaria a través de encuestas mediante
un cuestionario compuesto por 20 preguntas, 10 dirigidas a la unidad 1 de estudio
y 10 a la unidad 2 de estudio, utilizando la escala de Likert, se procedi6 al

procesamiento de la informacién en el software estadistico SPSS25.
3.11. Método de analisis de datos

El enfoque metodoldgico de este estudio se basoé en la recopilacion de datos
a través de encuestas dirigidas a los criadores de cuyes. La herramienta estadistica
SPSS 25 se empleo para analizar los datos mediante la aplicaciéon de medidas de
fiabilidad, distribucion de frecuencias (tanto en tablas como en graficos), prueba de
normalidad con respecto a la muestra y la correlacion de Spearman. A partir de
estos resultados, se formularon conclusiones que abordaron de manera efectiva la

problematica de investigacion planteada.



Tabla 4

Rango de correlacion

Rango Interpretacién
De -0.91 a-1.00 Correlacion negativa perfecta
De -0.76 a -0.90 Correlacion negativa fuerte

De -0.51 a-0.75
De -0.11 a -0.50
De -0.01 a-0.10
0
De +0.01 a +0.10
De +0.11 a +0.50
De +0.51 a +0.75
De +0.76 a +0.90
De +0.90 a +1

Correlacion negativa considerable
Correlacion negativa media
Correlacién negativa débil
Correlacién nula

Correlacion positiva débil
Correlacion positiva media
Correlacion positiva considerable
Correlacion positiva fuerte
Correlacion positiva perfecta

Nota: la tabla representa el rango de correlacion. Fuente: elaboracion

SPSS25
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CAPITULO IV

RESULTADOS Y DISCUSION

4.1. Resultados
4.1.1 Prueba de confiabilidad
Confiabilidad de la variable — Financiamiento

Tabla b

Estadisticas de confiabilidad de la variable financiamiento

Alfa de Cronbach basada en

Alfa de Cronbach . N de elementos
elementos estandarizados

0.832 0.829 10

Nota: la tabla representa la confiabilidad de la variable financiamiento. Fuente: elaboracion

SPSS25

Interpretacion

Se llegé a la conclusion de que el nivel de confiabilidad, evaluado a través de
la prueba de fiabilidad con el coeficiente Alfa de Cronbach, fue de (0.832) en la
primera unidad de andlisis centrada en el financiamiento. Este valor cercano a 1

dice que la investigacion es factible.
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Tabla 6

Estadisticas de total de elemento de financiamiento

. Varianza de Correlacion . Alfa de
Media de escala . Correlacion .
. escala si el total de - Cronbach si el
si el elemento multiple al
. elemento se ha elementos elemento se ha
se ha suprimido - . cuadrado o
suprimido corregida suprimido
[tem 1 30.93 28.276 0.505 0.420 0.818
[tem 2 30.93 24.533 0.777 0.715 0.788
ltem 3 30.23 26.128 0.561 0.501 0.813
ltem 4 30.68 24.994 0.706 0.769 0.796
ltem 5 30.60 26.451 0.639 0.702 0.805
ltem 6 30.75 27.782 0.644 0.504 0.808
ltem 7 30.95 29.228 0.369 0.427 0.830
ltem 8 31.05 28.715 0.329 0.546 0.836
[tem 9 30.90 31.682 0.093 0.368 0.852
[tem 10 31.03 25.769 0.614 0.467 0.806

Nota: la tabla representa el total de elemento de financiamiento. Fuente: elaboracion SPSS25

Confiabilidad de la variable - Crecimiento empresarial

Tabla 7

Estadisticas de confiabilidad de la variable crecimiento empresarial

Alfa de Cronbach Alfa de Cronbach bas_ada en N de elementos
elementos estandarizados

0.763 0.754 10

Nota: la tabla representa la confiabilidad de la variable crecimiento empresarial. Fuente:
elaboracion SPSS25

Interpretacion

Después de realizar la encuesta y analizar los datos utilizando SPSS 25, se
observo un nivel de confiabilidad, evaluado mediante la prueba de fiabilidad con el
coeficiente Alfa de Cronbach, fue de (0.763) para la segunda unidad de analisis,
gue se centra en el crecimiento empresarial, valor aproximado a 1, se indica que la

investigacion es factible y adecuada.
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Estadisticas de total de elemento de crecimiento empresarial
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. Varianza de Correlacion . Alfa de
Media de escala . Correlacion .
. escala si el total de - Cronbach si el
si el elemento multiple al
o elemento se ha elementos elemento se ha
se ha suprimido - . cuadrado o
suprimido corregida suprimido
Item 11 32.55 14.459 0.620 0.514 0.713
Item 12 32.10 13.785 0.671 0.642 0.703
ltem 13 32.08 15.712 0.523 0.620 0.731
ltem 14 32.48 18.307 0.034 0.441 0.794
ltem 15 32.33 14.943 0.472 0.434 0.737
Item 16 32.73 18.256 0.066 0.237 0.786
ltem 17 32.20 14.985 0.682 0.625 0.711
[tem 18 32.60 15.015 0.626 0.565 0.716
ltem 19 32.23 15.615 0.451 0.469 0.740
[tem 20 32.50 18.154 0.147 0.562 0.772

Nota: la tabla representa el total de elemento de crecimiento empresarial. Fuente: elaboracion

SPSS25

4.1.2 Prueba de normalidad

Ho: Los datos tienen distribucién normal

Hi: Los datos no tienen distribucién normal

Tabla 9

Pruebas de normalidad

Shapiro-Wilk
Estadistico Gl Sig.
Financiamiento 0.796 40 0.000
Crecimiento empresarial 0.573 40 0.000
Financiamiento interno 0.797 40 0.000
Financiamiento externo 0.783 40 0.000
Activo fijo 0.751 40 0.000
Ganancias 0.680 40 0.000

Nota: la tabla representa la prueba de normalidad de las unidades de estudio. Fuente:
elaboracion SPSS25

Interpretacion

Dado que el tamafio de la muestra no supera los 50 datos, se opt6 por aplicar

Shapiro-Wilk. Los resultados revelaron que la significancia para la unidad 01

(financiamiento) y sus dimensiones, asi como la unidad 02 (crecimiento
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empresarial) y sus dimensiones (activo fijo y ganancias), no sigue una distribucion
normal. Este hallazgo se respalda con un valor de 0,00, el cual es inferior a 0.05.
En consecuencia, se respalda la hipétesis alternativa. Para calcular el nivel de

correlacion, se aplico el coeficiente de correlacion de Spearman.
4.1.3. Tablas de frecuencia

ftem 01: En su opinion el capital de trabajo del que dispones para la realizacion

de sus actividades econémicas es:

Tabla 10

Capital de trabajo para realizar sus actividades econdémicas

. . Porcentaje Porcentaje
Frecuencia Porcentaje

valido acumulado
Malo 5 12.5 12.5 12.5
Regular 21 52.5 52.5 65.0
Bueno 11 27.5 27.5 92.5
Muy bueno 3 7.5 7.5 100.0
Total 40 100.0 100.0

Nota: la tabla representa el capital de trabajo para realizar sus actividades econémicas.
Fuente: elaboracion SPSS25
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Figura 1

Capital de trabajo para realizar sus actividades econémicas

60.0
50.0
40.0
30.0
20.0
10.0

0.0

Malo Regular Bueno Muy bueno
M Seriesl 125 52.5 27.5 7.5

Nota: el grafico representa el capital de trabajo para realizar sus actividades economicas. Fuente:
elaboracion SPSS25

Interpretacién

De los 40 encuestados respecto a si el capital de trabajo del que dispones para
la realizacién de sus actividades econdémicas es: respondieron el 12.5% malo;

52.5% regular, 27.5% bueno y el 7.5% muy bueno.

ftem 02: En su opinion el capital de trabajo con el que cuentan para hacer frente

a sus obligaciones con terceros es:



Tabla 11
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Capital de trabajo para hacer frente a sus obligaciones con terceros

Frecuencia Porcentaje Porggntaje Porcentaje
valido acumulado
Malo 11 27.5 27.5 27.5
Regular 10 25.0 25.0 52.5
Bueno 15 37.5 37.5 90.0
Muy bueno 4 10.0 10.0 100.0
Total 40 100.0 100.0

Nota: la tabla representa el capital de trabajo para hacer frente a sus obligaciones. Fuente:

elaboracion SPSS25

Figura 2

Capital de trabajo para hacer frente a sus obligaciones con terceros

40.0
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M Seriesl

10.0
Malo Regular Bueno Muy bueno
27.5 25.0 375 10.0

Nota: el grafico representa el capital de trabajo para hacer frente a sus obligaciones. Fuente:

elaboracion SPSS25
Interpretacion

De los 40 encuestados respecto a si el capital de trabajo con el que cuentan

para hacer frente a sus obligaciones con terceros es: respondieron el 27.5% malo;

25% regular, 37.5% bueno y el 10% muy bueno.
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ftem 03: En su opinion el préstamo de socios otorgado para el desarrollo de

sus actividades econdmicas es:

Tabla 12

Préstamo de socios para continuar con sus actividades comerciales

Frecuencia  Porcentaje ' orcentaje  Porcentaje

valido acumulado
Malo 4 10.0 10.0 10.0
Regular 9 22.5 22.5 32.5
Bueno 10 25.0 25.0 57.5
Muy bueno 17 42.5 42.5 100.0
Total 40 100.0 100.0

Nota: la tabla representa el préstamo de socios para continuar con sus actividades. Fuente:
elaboracion SPSS25

Figura 3

Préstamo de socios para continuar con sus actividades comerciales
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Nota: el grafico representa el préstamo de socios para continuar con sus actividades. Fuente:
elaboracion SPSS25
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Interpretacion

De los 40 encuestados respecto a si el préstamo de socios otorgado para el
desarrollo de sus actividades econdémicas es: respondieron el 10% malo; 22.5%

regular, 25% bueno y el 42.5% muy bueno.

ftem 04: En su opinidn los ingresos que tienen para financiar sus actividades

es!

Tabla 13

Ingresos para financiar sus actividades

, , Porcentaje Porcentaje
Frecuencia Porcentaje

valido acumulado
Muy malo 2 5.0 5.0 5.0
Malo 3 7.5 7.5 12.5
Regular 12 30.0 30.0 42.5
Bueno 17 42.5 42.5 85.0
Muy bueno 6 15.0 15.0 100.0
Total 40 100.0 100.0

Nota: la tabla representa los ingresos para financiar sus actividades. Fuente: elaboracion
SPSS25
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Figura 4

Ingresos para financiar sus actividades
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Nota: el grafico representa los ingresos para financiar sus actividades. Fuente: elaboracién SPSS25

Interpretacién

De los 40 encuestados respecto a si los ingresos que tienen los criadores de
cuyes de Acopia para financiar sus actividades es: respondieron el 5% muy malo;

7.5% malo, 30% regular, 42.5% bueno y el 15% muy bueno.
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item 05: El nivel de ingresos que tienen es:

Tabla 14

Nivel de ingresos que tienen es

Frecuencia  Porcentaje ' orcentae  Porcentaje

valido acumulado
Malo 5 12.5 12.5 12.5
Regular 11 27.5 27.5 40.0
Bueno 18 45.0 45.0 85.0
Muy bueno 6 15.0 15.0 100.0
Total 40 100.0 100.0
Nota: la tabla representa el nivel de ingresos de los criadores de cuyes. Fuente: elaboracion
SPSS25
Figura 5
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Nota: el grafico representa el nivel de ingresos de los criadores de cuyes. Fuente: elaboracion SPSS25

Interpretacién

De los 40 encuestados respecto a si el nivel de ingresos que tienen los
criadores de cuyes de Acopia es: respondieron el 12.5% malo; 27.5% regular, 45%

bueno y el 15% muy bueno.
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ftem 06: En su opinion su nivel de endeudamiento para obtener un prestamos

bancario es:

Tabla 15

Nivel de endeudamiento para obtener un préstamo bancario

Frecuencia  Porcentaje " orcentaje  Porcentaje

valido acumulado
Malo 2 5.0 5.0 5.0
Regular 20 50.0 50.0 55.0
Bueno 15 37.5 37.5 92.5
Muy bueno 3 7.5 7.5 100.0
Total 40 100.0 100.0

Nota: la tabla representa el nivel de endeudamiento de los criadores de cuyes. Fuente:
elaboracion SPSS25

Figura 6

Nivel de endeudamiento para obtener un préstamo bancario
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Nota: el grafico representa el nivel de endeudamiento de los criadores de cuyes. Fuente: elaboracion
SPSS25
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Interpretacion

De los 40 encuestados respecto a si el nivel de endeudamiento de criadores de
cuyes de Acopia para obtener un prestamos bancario es: respondieron el 5% malo;

50% regular, 37.5% bueno y el 7.5% muy bueno.

ftem 07: En su opinion su linea de crédito para obtener un prestamos bancario

es!

Tabla 16

Linea de crédito de los criadores de cuyes

, , Porcentaje Porcentaje
Frecuencia Porcentaje

valido acumulado
Malo 7 17.5 17.5 17.5
Regular 17 42.5 42.5 60.0
Bueno 14 35.0 35.0 95.0
Muy bueno 2 5.0 5.0 100.0
Total 40 100.0 100.0

Nota: la tabla representa la linea de crédito de los criadores de cuyes. Fuente: elaboracion
SPSS25
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Figura 7

Linea de crédito de los criadores de cuyes
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Nota: el grafico representa la linea de crédito de los criadores de cuyes. Fuente: elaboracion SPSS25

Interpretacion

De los 40 encuestados respecto a si la linea de crédito de criadores de cuyes
de Acopia para obtener un prestamos bancario es: respondieron el 17.5% malo;

42.5% regular, 35% bueno y el 5% muy bueno.
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ftem 08: En su opinién los prestamos dados por terceros para financiar la

adquisicion de activos es:

Tabla 17

Préstamos otorgados por terceros para adquirir activos

Frecuencia  Porcentaje ' orcentaje  Porcentaje

valido acumulado
Muy Malo 1 2.5 2.5 2.5
Malo 8 20.0 20.0 22.5
Regular 19 47.5 47.5 70.0
Bueno 7 17.5 17.5 87.5
Muy bueno 5 12.5 12.5 100.0
Total 40 100.0 100.0

Nota: la tabla representa los préstamos otorgados por terceros para adquirir activos. Fuente:
elaboracion SPSS25

Figura 8

Préstamos otorgados por terceros para adquirir activos
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Nota: el grafico representa los préstamos otorgados por terceros para adquirir activos. Fuente: elaboracién
SPSS25

Interpretacién

De los 40 encuestados respecto a si los prestamos dados por terceros para
financiar la adquisicion de activos es: respondieron el 2.5% muy malo; 20% malo,

47.5% regular, 17.5% bueno y el 12.5% muy bueno.
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ftem 09: En su opinién los prestamos dados por terceros para financiar la

adquisicién de mercaderias es:

Tabla 18

Préstamos otorgados por terceros para adquirir mercaderia

Frecuencia Porcentaje Porggntaje Porcentaje
valido acumulado
Malo 4 10.0 10.0 10.0
Regular 23 57.5 57.5 67.5
Bueno 9 22.5 22.5 90.0
Muy bueno 4 10.0 10.0 100.0
Total 40 100.0 100.0

Nota: la tabla representa los préstamos otorgados por terceros para adquirir mercaderia.
Fuente: elaboracion SPSS25

Figura 9

Préstamos otorgados por terceros para adquirir mercaderia

60.0
50.0
40.0
30.0 57.5
20.0
10.0

10.0 10.0

0.0
Malo Regular Bueno Muy bueno

M Series1 10.0 57.5 22.5 10.0

Nota: el grafico representa los préstamos otorgados por terceros para adquirir mercaderia. Fuente:
elaboracion SPSS25

Interpretacion

De los 40 encuestados respecto a si los prestamos dados por terceros para
financiar la adquisicibn de mercaderias es: respondieron el 10% malo; 57.5%

regular, 22.5% bueno y el 10% muy bueno.
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ftem 10: En su opinion las compras al crédito para el desarrollo de sus

actividades son:

Tabla 19

Compras al crédito para continuar con las actividades

Frecuencia Porcentaje Porggntaje Porcentaje
valido acumulado
Malo 10 25.0 25.0 25.0
Regular 19 47.5 47.5 72.5
Bueno 4 10.0 10.0 82.5
Muy bueno 7 17.5 17.5 100.0
Total 40 100.0 100.0

Nota: la tabla representa las compras al crédito para continuar con las actividades. Fuente:

elaboracion SPSS25

Figura 10

Compras al crédito para continuar con las actividades

50.0
45.0
40.0
35.0

0.0
Malo

M Seriesl 25.0

Regular

Bueno
47.5 10.0

Muy bueno
17.5

30.0

25.0

20.0

15.0 25.0

SO E

Nota: el grafico representa las compras al crédito para continuar con las actividades. Fuente: elaboracion

SPSS25
Interpretacién

De los 40 encuestados respecto a si las compras al crédito para el desarrollo

de sus actividades son: respondieron el 25% malo; 47.5% regular, 10% bueno y el

17.5% muy bueno.
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ftem 11: En su opinion la adquisicion de muebles para mejorar la crianza de

cuyes es:

Tabla 20

Adquisicion de muebles para mejorar la crianza de cuyes

Frecuencia  Porcentaje ' crcentae  Porcentaje

valido acumulado
Malo 6 15.0 15.0 15.0
Regular 14 35.0 35.0 50.0
Bueno 17 42.5 42.5 92.5
Muy bueno 3 7.5 7.5 100.0
Total 40 100.0 100.0

Nota: la tabla representa la adquisicion de muebles para mejorar la crianza de cuyes. Fuente:
elaboracion SPSS25

Figura 11

Adquisicion de muebles para mejorar la crianza de cuyes
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Nota: el grafico representa la adquisicion de muebles para mejorar la crianza de cuyes. Fuente:
elaboracién SPSS25
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Interpretacion

De los 40 encuestados respecto a si la adquisicion de muebles para mejorar la
crianza de cuyes es: respondieron el 15% malo; 35% regular, 42.5% bueno vy el

7.5% muy bueno.

ftem 12: En su opinion la adquisicién de enceres para mejorar la crianza de

cuyes es

Tabla 21

Adquisicion de enceres para mejorar la crianza de cuyes

Frecuencia  Porcentaje ' orcentae  Porcentaje

valido acumulado
Malo 4 10.0 10.0 10.0
Regular 7 17.5 17.5 27.5
Bueno 19 47.5 47.5 75.0
Muy bueno 10 25.0 25.0 100.0
Total 40 100.0 100.0

Nota: la tabla representa la adquisicion de enceres para mejorar la crianza de cuyes. Fuente:
elaboracion SPSS25

Figura 12

Adquisicion de enceres para mejorar la crianza de cuyes
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Nota: el grafico representa la adquisicidon de enceres para mejorar la crianza de cuyes. Fuente:
elaboracion SPSS25
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Interpretacion

De los 40 encuestados respecto a si la adquisicion de enceres para mejorar la
crianza de cuyes es: respondieron el 10% malo; 17.5% regular, 47.5% bueno y el

25% muy bueno.
item 13: En opinion la depreciacion aplicada a los activos fijos es:

Tabla 22

Depreciacion que se aplica a los activos fijos que poseen

Frecuencia  Porcentaje ' oreentaje  Porcentaje

valido acumulado
Malo 2 5.0 5.0 5.0
Regular 6 15.0 15.0 20.0
Bueno 26 65.0 65.0 85.0
Muy bueno 6 15.0 15.0 100.0
Total 40 100.0 100.0

Nota: la tabla representa la depreciacion que se aplica a los activos fijos que poseen. Fuente:
elaboracion SPSS25

Figura 13

Depreciacion que se aplica a los activos fijos que poseen
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Nota: el grafico representa la depreciacion que se aplica a los activos fijos que poseen. Fuente:
elaboracion SPSS25
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Interpretacion

De los 40 encuestados respecto a si la depreciacion aplicada a los activos fijos

es: respondieron el 5% malo; 15% regular, 65% bueno y el 15% muy bueno.

ftem 14: Considera usted que la reposicion de muebles para mejorar la crianza

de cuyes es:

Tabla 23

Reposicién de muebles para mejorar la crianza de cuyes

Frecuencia  Porcentaje ' orcentaje  Porcentaje

valido acumulado
Malo 3 7.5 7.5 7.5
Regular 18 45.0 45.0 52.5
Bueno 15 37.5 37.5 90.0
Muy bueno 4 10.0 10.0 100.0
Total 40 100.0 100.0

Nota: la tabla representa la reposicién de muebles para mejorar la crianza de cuyes. Fuente:
elaboracion SPSS25

Figura 14

Reposicién de muebles para mejorar la crianza de cuyes
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Nota: el grafico representa la reposicién de muebles para mejorar la crianza de cuyes. Fuente:
elaboracion SPSS25
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Interpretacion

De los 40 encuestados respecto a si la reposicion de muebles para mejorar la
crianza de cuyes es: respondieron el 7.5% malo; 45% regular, 37.5% bueno y el

10% muy bueno.

ftem 15: Considera usted que la reposicion de enceres para mejorar la crianza

de cuyes es:

Tabla 24

Reposicién de enceres para mejorar la crianza de cuyes

Frecuencia  Porcentaje ' orcentaje  Porcentaje

valido acumulado
Malo 5 12.5 12.5 12.5
Regular 11 27.5 27.5 40.0
Bueno 17 42.5 42.5 82.5
Muy bueno 7 17.5 17.5 100.0
Total 40 100.0 100.0

Nota: la tabla representa la reposicién de enceres para mejorar la crianza de cuyes. Fuente:
elaboracion SPSS25

Figura 15

Reposicion de enceres para mejorar la crianza de cuyes
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Nota: el grafico representa la reposicién de enceres para mejorar la crianza de cuyes. Fuente:
elaboracion SPSS25
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Interpretacion

De los 40 encuestados respecto a si la reposicion de enceres para mejorar la
crianza de cuyes es: respondieron el 12.5% malo; 27.5% regular, 42.5% bueno y el

17.5% muy bueno.
ftem 16: El nivel de ventas de los cuyes es:

Tabla 25

Nivel de ventas de los cuyes es

Frecuencia  Porcentaje ' orcentaje  Porcentaje

valido acumulado
Muy Malo 1 2.5 2.5 2.5
Malo 3 7.5 7.5 10.0
Regular 21 52.5 52.5 62.5
Bueno 15 37.5 37.5 100.0
Total 40 100.0 100.0

Nota: la tabla representa el nivel de ventas de los criadores de cuyes. Fuente: elaboracion
SPSS25

Figura 16

Nivel de ventas de los criadores de cuyes
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Nota: el grafico representa el nivel de ventas de los criadores de cuyes. Fuente: elaboracion SPSS25
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Interpretacion

De los 40 encuestados respecto a si el nivel de ventas de los criadores de cuyes
de Acopia es: respondieron el 2.5% muy malo; 7.5% malo, 52.5% regular y 37.5%

bueno.

ftem 17: En su opinién el costo de ventas en el que incurrieron para la

produccion de cuyes es:

Tabla 26

Costo de ventas incurridos para la produccién de cuyes

Frecuencia  Porcentaje ' orcentaje  Porcentaje

valido acumulado
Malo 1 2.5 2.5 2.5
Regular 12 30.0 30.0 32.5
Bueno 22 55.0 55.0 87.5
Muy bueno 5 12.5 12.5 100.0
Total 40 100.0 100.0

Nota: la tabla representa el costo de ventas incurridos para la produccién de cuyes. Fuente:
elaboracion SPSS25

Figura 17

Costo de ventas incurridos para la produccion de cuyes
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Nota: el grafico representa el costo de ventas incurridos para la produccién de cuyes. Fuente:
elaboracion SPSS25
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Interpretacion

De los 40 encuestados respecto a si el costo de ventas en el que incurrieron
para la produccion de cuyes es: respondieron el 2.5% malo; 30% regular, 55%

bueno y el 12.5% muy bueno.

ftem 18: En su opinion los costos administrativos en los que incurrieron para la

produccion de cuyes es:

Tabla 27

Costos administrativos incurridos para la produccion de cuyes

Frecuencia  Porcentaje ' orcentaje  Porcentaje

valido acumulado
Malo 6 15.0 15.0 15.0
Regular 13 32.5 32.5 47.5
Bueno 21 52.5 52.5 100.0
Total 40 100.0 100.0

Nota: la tabla representa los costos administrativos incurridos para la produccion de cuyes.
Fuente: elaboracion SPSS25

Figura 18

Costos administrativos incurridos para la produccion de cuyes
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Nota: el grafico representa los costos administrativos incurridos para la produccion de cuyes. Fuente:
elaboracion SPSS25
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Interpretacion

De los 40 encuestados respecto a si los costos administrativos en los que
incurrieron para la produccién de cuyes es: respondieron el 15% malo; 32% regular

y 52.5% bueno.

ftem 19: En su opinién los gastos financieros en los que incurrieron para la

produccion de cuyes es:

Tabla 28

Gastos financieros incurridos para la produccion de cuyes

Frecuencia  Porcentaje  oreentaje  Porcentaje

valido acumulado
Malo 3 7.5 7.5 7.5
Regular 10 25.0 25.0 32.5
Bueno 21 52.5 52.5 85.0
Muy bueno 6 15.0 15.0 100.0
Total 40 100.0 100.0

Nota: la tabla representa los gastos financieros incurridos para la produccion de cuyes.
Fuente: elaboracion SPSS25

Figura 19

Gastos financieros incurridos para la produccion de cuyes
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Nota: el grafico representa los gastos financieros incurridos para la produccién de cuyes. Fuente:
elaboracion SPSS25
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Interpretacion

De los 40 encuestados respecto a si los gastos financieros en los que
incurrieron los criadores de cuyes de Acopia es: respondieron el 7.5% malo; 25%

regular, 52.5% bueno y el 15% muy bueno.

ftem 20: En su opinién los gastos administrativos en los que incurrieron para la

produccion de cuyes es:

Tabla 29

Gastos administrativos incurridos para la produccién de cuyes

Frecuencia  Porcentaje  oreentaje  Porcentaje

valido acumulado
Malo 1 2.5 2.5 2.5
Regular 19 47.5 47.5 50.0
Bueno 20 50.0 50.0 100.0
Total 40 100.0 100.0

Nota: la tabla representa los gastos administrativos incurridos para la produccién de cuyes.
Fuente: elaboracion SPSS25

Figura 20

Gastos administrativos incurridos para la produccion de cuyes
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Nota: el grafico representa los gastos administrativos incurridos para la produccion de cuyes. Fuente:
elaboracion SPSS25
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Interpretacion

De los 40 encuestados respecto a si los gastos administrativos en los que
incurrieron los criadores de cuyes de Acopia es: respondieron el 2.5% malo; 47.5%

regular y 50% bueno.
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Con base en los resultados obtenidos en el analisis estadistico, se plantea el

siguiente estudio de caso, que ejemplifica como el financiamiento incide en el

crecimiento empresarial de los criadores de cuyes.

Tabla 30

Estimacion de un incremento de su produccion de cuyes acorde a su
financiamiento

N° de cuyes
Criadores . Con financiamiento — OTAL
in . _ . I otal, de cuyes
de cuyes financiamiento F|napc|am|ento Financiamien obtenidos gor
interno to externo . ..
financiamiento
Criador 1 200 60 110 170 370
Criador 2 250 80 150 230 480
Criador 3 230 50 180 230 460
Criador 4 300 40 170 210 510
Criador 5 280 30 160 190 470

Nota: la tabla presenta una estimacion de un incremento de su produccion de cuyes. Fuente: elaboracién

propia

Interpretacion

La tabla 37 revela que los criadores de cuyes alcanzan una produccion de 200

a 300 cuyes en ausencia de financiamiento. Por el contrario, se evidencia que, con

el respaldo de financiamiento interno y externo, lograran elevar su nivel de

produccion a un rango de 170 a 230 cuyes. A partir de estos datos, se puede inferir

gue el acceso a financiamiento no solo posibilita a los criadores mejorar su

produccion de cuyes, sino que también les permite elevar el nivel de sus ventas e
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ingresos. Este incremento en la capacidad productiva y financiera contribuira de

manera significativa al crecimiento empresarial de los criadores.

Tabla 31

Estimacion de sus ventas en el mercado provincial e interprovincial

Venta de cuyes

Criadores  Total, de

de cuyes cuyes Mercado local _ Mercado TOTAL
interprovincial
Criador 1 370 150 180 330
Criador 2 480 150 200 350
Criador 3 460 100 250 350
Criador 4 510 120 300 420
Criador 5 470 100 210 310

Nota: la tabla presenta una estimacién de sus ventas en el mercado provincial e interprovincial. Fuente:

elaboracion propia

Interpretacion

La informacion proporcionada en la tabla 38 destaca que los criadores de cuyes

identifican los mercados locales e interprovinciales como sus principales areas de

comercializacion. Esto se debe a que, en estas regiones, la carne de estos roedores

es apreciada por su elevado valor nutritivo y es reconocida como un plato tipico del

Peru. Sin embargo, es pertinente sefialar que, de acuerdo con la tabla presentada,

el mercado interprovincial emerge como su principal zona de comercializacion de

su producto.
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4.2. Discusion de resultados

Después de que los criadores de cuyes de Acopia respondieran las 20
preguntas planteadas, la informacion recopilada fue procesada a través del
programa estadistico Spss25. El problema de investigacion se centr6 en la
influencia del financiamiento en el crecimiento empresarial de los criadores de
cuyes de Acopia - Acomayo - Cusco en 2021. El objetivo fue determinar cémo el
financiamiento afecta el crecimiento empresarial de estos criadores durante el
periodo de enero a junio de 2021. Para evaluar la confiabilidad, se utilizé el Alfa de
Cronbach, obteniendo resultados de (Rho = 0.832) para la primera variable y (Rho
= 0.763) para la segunda variable. Estos valores indican una alta confiabilidad y

aceptabilidad del trabajo, ya que estan cerca de 1.

Para darle sustento tedrico se tomo en cuenta a Chagerben (2017), espalda
tedricamente la investigacion al definir el financiamiento como el procedimiento
mediante el cual se suministra capital a una empresa para su aplicacion en un
proyecto o negocio. Asimismo, destaca la importancia del financiamiento en el
desarrollo empresarial, ya que a través de este proceso se obtienen los recursos
necesarios para que la empresa pueda alcanzar sus objetivos; por otro lado Torres
et al. (2017), define que el financiamiento es importante en el desarrollo de una
empresa y este de acuerdo a su origen se podra clasificar en financiamiento interno
gue esta conformado por el capital de trabajo, préstamo entre socios e ingresos y
el financiamiento externo que esta conformado por los préstamos bancarios,
prestamos de terceros y las compras al crédito, a raiz de ello se puede especificar
gue el financiamiento influye en el crecimiento empresarial para ello se considera a

Orellana (2021), Se establece como la facultad de producir riqgueza con objetivos
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de evolucionar el bienestar economico de una empresa promoviendo y
manteniendo la prosperidad para una mejora continua de estrategias y asi alcanzar
al éxito. El crecimiento empresarial se lograra con el incremento notable de los
ingresos, tales como son las herramientas que se pueden manejar para hacer la
medicién es la inversion, las tasas de interés, nivel de consumo, politicas
gubernamentales, o las politicas de fomento de ahorro, la produccion, las ventas;
por otra parte, Orellana (2021), sefiala que el crecimiento empresarial es
considerado como la capacidad que tienes las empresas para generar un
incremento en el valor de los activos fijos el cual se vera mediante la adquisicion,
depreciacion y reposicion del activo y las ganancias se ve mediante las ventas,

costos y gastos.

Para poner a prueba la hipotesis general que plantea que "El financiamiento
tiene un impacto significativo en el crecimiento empresarial de los criadores de
cuyes de Acopia - Acomayo- Cusco, durante el periodo de Enero a Junio de 2021",
se calculo el coeficiente de correlacion de Spearman, obteniendo Se obtuvo un
coeficiente de correlacion (Rho=0.584) que refleja una correlacion positiva
moderada entre las variables de estudio. Ademas, el nivel de significancia fue (Sig.=
0.000 < 0.05). En consecuencia, se descarta la hipétesis nulay se valida la hipotesis

alternativa

Corroborado por: Arias y Carrillo (2016), Concluye que, para fomentar una
mayor actividad economica y empleo en todas las microempresas y pequefias
empresas, es esencial disponer de financiamiento adecuado. Esto se logra con la
finalidad de llevar a cabo nuevos proyectos que estan concebidos como estrategias

para impulsar el crecimiento de la empresa en términos de activos fijos, utilidad y
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capital, Bonett y Logreira. (2017), concluyeron que las instituciones financieras son
las mas solicitadas por los microempresarios para acceder a créditos, y en gran
medida, estas entidades han otorgado préstamos a las micro y pequefias empresas
con tasas reducidas. Esto ha posibilitado a las pequefias empresas mejorar su
actividad comercial; Gonzales (2018), que, efectivamente, existe una relacién entre
el financiamiento y el crecimiento empresarial. Esto se debe a que el acceso a un
financiamiento adecuado garantiza la viabilidad y facilita la obtencion de liquidez
inmediata, promoviendo asi un crecimiento empresarial y econémico exitoso, lo que

se traduce en un aumento significativo en las ventas de la actividad comercial.

Para contrastar la hipétesis especifica 1 sobre si el financiamiento interno
influye significativamente en el crecimiento empresarial de los criadores de cuyes
de Acopia - Acomayo- Cusco, periodo Enero a junio del 2021, se calculo el
coeficiente de Spearman, se logré un coeficiente de correlacion (Rho=0.638) que
denota una correlacion positiva moderada entre las variables analizadas.
Asimismo, en términos de significancia, se registro un valor de (Sig.= 0,000 < 0.05).

En este sentido, la hipotesis nula es rechazada y se valida la hipotesis alterna.

Corroborado por: Ascencio (2020), que, segun la percepcion de las
empresas, el financiamiento se posiciona como una fuente de influencia
significativa en la rentabilidad empresarial. Esta influencia posibilita el crecimiento
del negocio y, al mismo tiempo, facilita el cumplimiento oportuno de las
obligaciones, contribuyendo a la reduccion de posibles riesgos; Dioses (2018),
concluye gue el financiamiento influye de forma positiva en la rentabilidad de las
micro y pequefias empresas del Peru, evidenciando ser el punto clave e importante

en la produccion, en el incremento de las ventas y en la generacion de utilidades;
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de esta manera las empresas llegan a un auge en sus recursos propios, y asi
mantendran un buen vinculo con sus proveedores por medio de una gestion
apropiada por parte de la gerencia de estas empresas; Cabrera y Mateo (2016),
concluye que el progreso y la evolucion de la empresa estaran condicionados por
las fuentes de financiamiento, dado que estas desempefian un papel positivo y
esencial en las actividades operativas, de inversion y financiamiento. Estas fuentes,

en ultima instancia, impulsan el nivel de crecimiento econémico de la empresa.

Para evaluar la hipotesis especifica 2 sobre la influencia significativa del
financiamiento externo en el crecimiento empresarial de los criadores de cuyes de
Acopia - Acomayo- Cusco, en el periodo de enero a junio de 2021, se calculo el
coeficiente de correlaciéon de Spearman, obteniendo un valor de (Rho=0.747). El
coeficiente obtenido (Rho=0.584) sefiala una correlacion positiva alta entre las
variables en estudio. Ademas, la significancia, evidenciada por un valor de (Sig.=
0.002 < 0.05), respalda la decision de rechazar la hipétesis nula a favor de la

hipotesis alterna.

Corroborado por: Rodriguez (2018), la conclusion principal es que las
pequeias y medianas empresas (PYMES) desempeian un papel esencial en el
desarrollo econémico del pais. En entornos de mercados exigentes y dinamicos,
resulta crucial comprender las fuentes de financiamiento de estas empresas, ya que
ellas consideran el acceso a fondos como un elemento fundamental no solo para
Su supervivencia, sino también para su crecimiento.; Oré (2018), concluye que el
financiamiento influye de manera favorable y positiva en el incremento de la

rentabilidad de las pymes del Peru; de esta manera apoya el crecimiento
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empresarial en la productividad y en sus ingresos y la empresa pueda tener una
buena relacién con sus proveedores; Mamani y Marquez (2015), concluye que el
financiamiento ejerce una influencia alta sobre los resultados de las empresas,
dado que la decision de recurrir o no a la deuda genera una variacién significativa
en los resultados, lo cual resulta en un aumento en el valor de la empresa, estas
compafias optan por obtener financiamiento bancario. A pesar de que las
instituciones financieras ofrecen tasas de interés mas bajas, el Unico inconveniente
radica en que el acceso a este tipo de financiamiento es mas riguroso en

comparacién con otras alternativas.

Para contrastar la hip6tesis especifica 2 La influencia del financiamiento en
las utilidades de los criadores de cuyes en Acopia - Acomayo - Cusco durante el
periodo de enero a junio de 2021 fue significativa. Se aplicd el coeficiente de
correlacion de Spearman, el coeficiente obtenido (Rho=0.640) sugiere una
correlacion positiva moderada entre las variables. Asimismo, el nivel de
significancia, representado por un valor de (Sig.= 0.003 < 0.05), respalda la decision

de rechazar la hipétesis nula en favor de la hipétesis alternativa.

Corroborado por: Lépez y Farias (2018), concluyen que el mercado bursatil
es una alternativa que es una fuente de financiamiento buena para las Pymes
porque que conllevan un menor coste para sus empresas, de esta forma crecer
econdmicamente ademas que poder realizar sus actividades comerciales de forma
continua y cumplir con sus obligaciones en el periodo; Limaco (2019), concluye que
a mayores fuentes de financiamiento como son las internas y externas se observa
el incremento en la liquidez y los fondos disponible con el que cuentan los

empresarios; lo cual les permitira tener una mejor capacidad de produccion, por
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esta razon se podra decir que la empresa tiene una mejor oportunidad de crecer y
desarrollarse conforme a los objetivos que se proyectan, también permitira realizar
nuevos opciones de inversién; Rondan (2017), concluye que en la empresa esta
presentando una deficiencia en la gestion financiera, el cual afecta al crecimiento
de la empresa, ademas se observd que al no poder contar con un adecuado

financiamiento los mismos no podran cumplir con sus obligaciones.
4.3. Prueba de hipotesis
Prueba de hipétesis general

H1: El financiamiento influye significativamente en el crecimiento empresarial
de los criadores de cuyes de Acopia - Acomayo- Cusco, periodo Enero a junio del

2021.

HO: El financiamiento no influye significativamente en el crecimiento empresarial
de los criadores de cuyes de Acopia - Acomayo- Cusco, periodo Enero a junio del

2021.

Tabla 32

Tablas cruzadas de la hipétesis general

Crecimiento empresarial

Malo Regular Bueno Total
Malo Recuento 1 0 0 1
Recuento esperado 0.0 0.2 0.8 1.0
Regular Recuento 0 8 9 17
Financiamiento Recuento esperado 0.4 3.8 12.8 17.0
Bueno Recuento 0 1 19 20
Recuento esperado 0.5 4.5 15.0 20.0
Muy bueno Recuento 0 0 2 2
Recuento esperado 0.1 0.5 1.5 2.0
Total Recuento 1 9 30 40
Recuento esperado 1.0 9.0 30.0 40.0

Nota: la tabla representa la tabla cruzada de la hipotesis general. Fuente: elaboracién SPSS25
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Interpretacion

La tabla cruzada que analiza la relacién entre el financiamiento y el crecimiento
empresarial, evaluada mediante la escala Likert, arroja un recuento esperado de
40, que equivale al nimero de encuestados. Ademas, el valor es 0.000, siendo
inferior a 0.05. Con esta evidencia, se descarta la hipétesis nula y se acepta la
hipétesis alternativa, indicando que el financiamiento tiene un impacto significativo
en el crecimiento empresarial en el crecimiento empresarial de los criadores de

cuyes de Acopia - Acomayo- Cusco, periodo Enero a junio del 2021.
Correlacion

Tabla 33

Medidas simétricas de la hipotesis general

Financiamiento Crecimiento empresarial
Correlacion de Spearman 1 584"
Financiamiento  Sig. (bilateral) 0.000
N 40 40
- Correlacion de Spearman 584" 1
Crecimiento g0 yateral) 0.000
empresarial N 40 40
Nota: la tabla representa las medidas simétricas de la hip6tesis general. Fuente: elaboracién
SPSS25

Interpretacién

En cuanto a los resultados obtenidos en este estudio de investigacion y al
evaluar el grado de correlacién entre las dos variables, financiamiento y crecimiento
empresarial, hallando un valor de Rho=0.584. Este resultado indica correlacion
positiva moderada entre las variables de estudio mencionadas en esta

investigacion.
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Prueba de hipotesis especificas 1

H1: El financiamiento interno influye significativamente en el crecimiento
empresarial de los criadores de cuyes de Acopia - Acomayo- Cusco, periodo

Enero a junio del 2021.

HO: El financiamiento interno no influye significativamente en el crecimiento
empresarial de los criadores de cuyes de Acopia - Acomayo- Cusco, periodo

Enero a junio del 2021.

Tabla 34

Tablas cruzadas de la hipétesis especifica 1

Crecimiento empresarial

Malo Regular Bueno Total
Malo Recuento 0 4 1 5
Recuento esperado 0.1 1.1 3.8 4.0
_ o Regular Recuento 1 4 2 7
Financiamiento Recuento esperado 0.2 1.6 5.3 7.0
interno Bueno Recuento 0 1 23 24
Recuento esperado 0.6 54 18.0 24.0
Muy bueno Recuento 0 0 4 4
Recuento esperado 0.1 0.9 3.0 4.0
Total Recuento 1 9 3 40
Recuento esperado 1.0 9.0 3.0 40.0
Nota: la tabla representa la tabla cruzada de la hipétesis especifica 1. Fuente: Elaboracién

SPSS25
Interpretacién

La tabla de contingencia para el financiamiento interno y el crecimiento
empresarial, evaluada por la escala Likert, muestra un recuento esperado de 40,
equivalente de encuestados. Ademas, el valor es 0.000, siendo menor a 0.05. En
consecuencia, se rechaza la hipotesis nula y se acepta la hipétesis alternativa, es
decir que el financiamiento interno influye significativamente en el crecimiento
empresarial de los criadores de cuyes de Acopia - Acomayo- Cusco, periodo Enero

a junio del 2021.
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Correlacion

Tabla 35

Media simétrica de la hipotesis especifica 1

Financiamiento interno  Crecimiento empresarial

Financiamiento Correlacion de Spearman 1 638"

intermno Sig. (bilateral) 0.000

N 40 40

. Correlacion de Spearman 638" 1
Crecimiento g ilateral) 0.000

empresarial N 40 40

Nota: la tabla representa las medidas simétricas de la hipétesis especifica 1. Fuente:
elaboracion SPSS25

Interpretacion

Con respecto a los resultados obtenidos en este estudio de investigacion y al
evaluar el grado de correlacion entre las dos variables, financiamiento interno y
crecimiento empresarial, se obtuvo un valor de Rho=0.638. Este hallazgo sugiere
las variables mencionadas anteriormente exhiben una correlacién positiva de grado

moderado en el contexto de la presente investigacion.
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Prueba de hipotesis especificas 2

H1: El financiamiento externo influye significativamente en el crecimiento
empresarial de los criadores de cuyes de Acopia - Acomayo- Cusco, periodo

Enero a Junio del 2021.

HO: El financiamiento externo no influye significativamente en el crecimiento
empresarial de los criadores de cuyes de Acopia - Acomayo- Cusco, periodo

Enero a Junio del 2021.

Tabla 36

Tablas cruzadas de la hipotesis especifica 2

Crecimiento empresarial Total
Malo Regular Bueno
Malo Recuento 1 1 0 2
Recuento esperado 0.1 0.5 1.5 2.0
_ o Regular Recuento 0 7 16 23
Financiamiento Recuento esperado 0.6 5.2 17.3 23.0
externo Bueno Recuento 0 1 13 14
Recuento esperado 0.4 3.2 10.5 14.0
Muy bueno Recuento 0 0 1 1
Recuento esperado 0.0 0.2 0.8 1.0
Total Recuento 1 9 3 40
Recuento esperado 1.0 9.0 3.0 40.0
Nota: la tabla representa la tabla cruzada de la hipétesis especifica 2. Fuente: elaboracién

SPSS25
Interpretacién

La tabla de contingencia relacionada con el financiamiento interno y el
crecimiento empresarial, evaluada la tabla de contingencia relacionada con el
financiamiento interno y el crecimiento empresarial, evaluada por la escala Likert,
presenta un recuento estimado de 40, que coincide con la cantidad de encuestados.
Ademas, el valor de significancia es 0.002, siendo inferior a 0.05. Por lo tanto, se
descarta la hipétesis nula y se valida la hipétesis alternativa., es decir que el

financiamiento externo influye significativamente en el crecimiento empresarial de
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los criadores de cuyes de Acopia - Acomayo- Cusco, periodo Enero a Junio del
2021.

Correlacion

Tabla 37

Medias simétricas de la hipotesis especifica 2

Financiamiento externo  Crecimiento empresarial

Financiamiento Cprrelgcién de Spearman 1 J4T"

externo Sig. (bilateral) 0.002

N 40 40

- Correlacion de Spearman J4T" 1
Crecimiento g ilateral) 0.0002

empresarial N 40 40

Nota: la tabla representa las medidas simétricas de la hipdtesis especifica 2. Fuente:
elaboracion SPSS25

Interpretacion

Con respecto a lo obtenido en esta investigacion y al determinar el nivel de
correlacion entre las dos variables, financiamiento interno y crecimiento
empresarial, se observo un valor de Rho=0.747. Esto sefiala que las variables
mencionadas anteriormente presentan una correlacion positiva alta en el contexto

de este estudio.
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Prueba de hipdtesis especificas 3

H1: El financiamiento influye significativamente en las ganancias de los

criadores de cuyes de Acopia - Acomayo- Cusco, periodo Enero a junio del 2021.

HO: El financiamiento no influye significativamente en las ganancias de los

criadores de cuyes de Acopia - Acomayo- Cusco, periodo Enero a junio del 2021.

Tabla 38

Tablas cruzadas de la hipotesis especifica 3

Ganancias Total
Malo Regular Bueno
Malo Recuento 1 0 0 1
Recuento esperado 0.1 0.3 0.6 1.0
Regular Recuento 1 8 8 17
Financiamiento Recuento esperado 0.9 55 10.6 17.0
Bueno Recuento 0 5 15 20
Recuento esperado 1.0 6.5 12.5 20.0
Muy bueno Recuento 0 0 2 2
Recuento esperado 0.1 0.7 1.3 2.0
Total Recuento 2 13 25 40
Recuento esperado 2.0 13.0 25.0 40.0
Nota: la tabla representa la tabla cruzada de la hipétesis especifica 3. Fuente: elaboracién

SPSS25
Interpretaciéon

La tabla de contingencia relacionada con el financiamiento interno y el
crecimiento empresarial, evaluada mediante la escala Likert, muestra un recuento
anticipado de 40, equivalente a la cantidad de encuestados. Ademas, el valor de
significancia es 0.003, siendo menor a 0.05. Por lo tanto, se descarta la hipotesis
nula y se valida la hipétesis alternativa, es decir que el financiamiento externo
influye significativamente en el crecimiento empresarial de los criadores de cuyes

de Acopia - Acomayo- Cusco, periodo Enero a junio del 2021.
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Tabla 39

Medidas simétricas de la hipétesis especifica 3
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Financiamiento Ganancias
Correlacion de 1 ,640"
Financiamiento Spearman
Sig. (bilateral) 0.003
N 40 40
Correlacion de ,640” 1
: Spearman
Ganancias g pilateral) 0.003
N 40 40

Nota: la tabla representa las medidas simétricas de la hipotesis especifica 3. Fuente:

elaboracion SPSS25
Interpretacion

Con respecto a los resultados obtenidos en este estudio de investigacion y al

evaluar el grado de correlacion entre las dos variables, financiamiento y ganancias,

se obtuvo un valor de Rho=0.640. Esta conclusion sugiere que, en el actual estudio
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de investigacion, las variables analizadas previamente muestran una correlacion

positiva de grado moderado.
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CONCLUSIONES

Se concluye que el financiamiento influye significativamente en el crecimiento
empresarial de los criadores de cuyes de Acopia - Acomayo- Cusco, periodo
Enero a Junio del 2021, esto fue determinado por medio del coeficiente de
correlacion de Spearman, donde se obtuvo como resultado; un valor de
(Rho=0.584), lo que indica que existe una correlacion positiva moderada, en tal
sentido podremos sefalar que mientras los criadores de cuyes obtengan un
buen financiamiento ya sea interno o externo ellos podran mantener un
adecuado crecimiento empresarial por la actividad comercial que realizan.

Se concluye que el financiamiento interno influye significativamente en el
crecimiento empresarial de los criadores de cuyes de Acopia - Acomayo-
Cusco, periodo Enero a Junio del 2021, esto fue determinado por medio del
coeficiente de correlacion de Spearman, donde se obtuvo como resultado; un
valor de (Rho=0.638), lo que indica que existe una correlacion positiva
moderada, en tal sentido podremos sefialar que mientras los criadores de cuyes
obtengan un buen financiamiento interno a través del capital de trabajo,
préstamo entre socios e ingresos ellos podran mantener un adecuado
crecimiento empresarial por la actividad comercial que realizan.

Se concluye que el financiamiento externo influye significativamente en el
crecimiento empresarial de los criadores de cuyes de Acopia - Acomayo-
Cusco, periodo Enero a Junio del 2021, este hallazgo se logré mediante el
calculo del coeficiente de correlacibn de Spearman, arrojando un valor de
(Rho=0.747). Este resultado sugiere una correlacion positiva alta entre las

variables evaluadas, en tal sentido podremos sefalar que mientras los
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criadores de cuyes obtengan un buen financiamiento externo a través de los
préstamos bancarios, prestamos de terceros y las compras al crédito ellos
podran mantener un adecuado crecimiento empresarial por la actividad
comercial que realizan.

Se concluye que el financiamiento desempefia un papel significativo en las
ganancias de los criadores de cuyes en Acopia - Acomayo - Cusco durante el
periodo de enero a junio de 2021. Este hallazgo se sustenta en el coeficiente
de medicion de Spearman, que revel6 un valor (Rho=0.640) indicando una
calificacion positiva moderada. En consecuencia, se puede afirmar que un
sélido respaldo financiero, ya sea interno o externo, se traduce en un potencial
aumento en las ganancias de los criadores. Este incremento se refleja en las
ventas, asi como en la gestion de costos y gastos asociados a su actividad
comercial. Los resultados obtenidos subrayan la relevancia de factores como
el nivel de ventas, los costos administrativos, los gastos financieros y los gastos
administrativos. Se destaca que el nivel de ventas se sitia en un 52.5%
calificado como regular, mientras que los costos y gastos, tanto administrativos
como financieros, muestran evaluaciones positivas en torno al 52.5%. Estos
indicadores sugieren que una gestion eficiente del financiamiento contribuye de
manera directa a la salud financiera y operativa de los criadores de cuyes en la

region.
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RECOMENDACIONES

Se recomienda a los criadores de cuyes formalizar su negocio e implementar
mecanismos que les ayuden a mejorar su financiamiento tanto interno como
externo con la finalidad de que este se vea reflejado en su crecimiento

empresarial por la actividad comercial que realizan.

Se sugiere a los criadores de cuyes poner en practica estrategias destinadas
a fortalecer su financiamiento interno, con el objetivo de que dicho
fortalecimiento se traduzca en un crecimiento empresarial derivado de sus

operaciones comerciales.

Se sugiere a los criadores de cuyes adoptar medidas que les permitan
optimizar su financiamiento externo, con el proposito de que este impacte
positivamente en su crecimiento empresarial generado por sus operaciones

comerciales.

Se recomienda a los criadores de cuyes implementar mecanismos que les

ayuden a mejorar su financiamiento tanto interno como externo con la finalidad
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de que este se vea reflejado en las ganancias por la actividad comercial que

realizan.
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