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Resumen

Esta investigacion analiza la relacion entre el costo de produccion y la fijacion de
precios de venta de alevinos de trucha en la Piscigranja El Sapito del distrito de Coya,
provincia Calca, Cusco durante el afio 2024. En el contexto de la acuicultura, donde el
andlisis de costos resulta fundamental para la toma de decisiones estratégicas, este estudio
aporta una comprension detallada sobre como el costo directo, como la compra de ovas y la
mano de obra, se correlaciona con los precios de venta. La metodologia adoptada se basa en
un enfoque cuantitativo, de nivel explicativo y disefio no experimental transversal. A través
de analisis descriptivos y correlacionales, se determina que el 80% de los costos directos son
clasificados como altos, destacando que la adquisicion de ovas representa el 44.07% de estos
costos. El analisis de correlacion, con un coeficiente de 0.565 y un valor p de 0.0009,
evidencia una relacion moderada entre los costos directos de produccion y los precios de
venta, indicando que, a medida que los costos directos aumentan, los precios de venta tienden
a incrementarse proporcionalmente. Ademas, el estudio identifica que los costos directos
representan el 52.58% de los ingresos totales, lo que resalta la relevancia de optimizar estos
costos para mejorar la rentabilidad. Aunque los costos indirectos y operativos tienen una
relacion menor, su consideracion también es relevante para la fijacion de precios de venta.
Los hallazgos de esta investigacion ofrecen una base sélida para la toma de decisiones en el
sector acuicola, sugiriendo que futuros estudios se enfoquen en la eficiencia de la gestién de
costos y las variaciones estacionales que afectan los precios.

Palabras Claves: Alevinos de trucha, costo de produccion, fijacion de precios de

venta, mercados locales, piscigranja el Sapito.
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Abstract

This research analyzes the relationship between production costs and the selling
prices of trout fry at the El Sapito Fish Farm in the district of Coya, province of Calca, Cusco,
during 2024. In the context of aquaculture, where cost analysis is fundamental for strategic
decision-making, this study provides a detailed understanding of how direct costs, such as
the purchase of eggs and labor, correlate with selling prices. The methodology adopted is
based on a quantitative, explanatory approach with a non-experimental, cross-sectional
design. Through descriptive and correlational analyses, it was determined that 80% of the
direct costs are classified as high, with egg acquisition representing 44.07% of these costs.
The correlation analysis, with a coefficient of 0.565 and a p-value of 0.009, reveals a
moderate relationship between direct production costs and selling prices, indicating that as
direct costs increase, selling prices tend to rise proportionally. Furthermore, the study
identifies that direct costs represent 52.58% of total revenue, highlighting the importance of
optimizing these costs to improve profitability. Although indirect and operating costs have
a weaker correlation, their consideration is also relevant for setting selling prices. The
findings of this research provide a solid foundation for decision-making in the aquaculture
sector, suggesting that future studies focus on cost management efficiency and the seasonal
variations that affect prices.

Keywords: Trout fry, production cost, pricing, local markets, Piscigranja El Sapito.
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I. Introduccion

La produccién de alevinos de trucha en Peru ha cobrado gran importancia debido al
creciente interés en los productos acuicolas en el mercado. En particular, la acuicultura ha
experimentado un desarrollo notable en diversas regiones del pais, con Cusco destacandose
como una de las principales zonas productoras de trucha arcoiris (Oncorhynchus mykiss),
que representa una fuente importante de ingresos para muchos productores locales (Barboza
etal., 2022). La Piscigranja El Sapito, ubicada en el distrito de Coya, provincia de Calca, es
un ejemplo representativo de este sector, reflejando tanto el potencial productivo de la region
como los desafios que enfrentan los pequefios productores en un entorno econémico
cambiante (Barboza et al., 2022). En este contexto, el costo de produccién y la fijacion de
precios de venta se han convertido en factores clave para garantizar la viabilidad y
sostenibilidad de estas iniciativas.

La relacién entre el costo de produccion y la fijacion de precios de venta es
fundamental para asegurar la competitividad y rentabilidad de los alevinos de trucha en el
mercado. En 2024, las dindmicas econémicas y el aumento del costo de produccion
impactaron significativamente las estrategias de fijacion de precios adoptadas por los
productores, afectando no solo su rentabilidad, sino también la disponibilidad de productos
acuicolas de calidad para los consumidores (Rosado et al., 2023). Este fenOmeno repercute

en la economia local y el bienestar social de las comunidades vinculadas a la acuicultura.
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Este estudio se enfoca en la pregunta de investigacion: ; COmo se relacionan el costo
de produccion con la fijacion de precios de venta de los alevinos de trucha en la Piscigranja
El Sapito del distrito de Coya, provincia de Calca - Cusco, durante el afio 2024? El analisis
de esta relacion es esencial para comprender como los costos directos e indirectos, como la
alimentacion, el manejo de los alevinos y los insumos operativos, se vinculan con las

decisiones de precios de los productores en un entorno competitivo.

La relevancia social de esta investigacion radica en que aborda un desafio comin en
las comunidades dedicadas a la produccidn de trucha, especialmente en zonas rurales como
el distrito de Coya, en Calca-Cusco. El costo de produccidn y la fijacion de precios de venta
afectan directamente la disponibilidad de productos acuicolas de calidad, lo que impacta en
la economia local y el bienestar de los habitantes. En 2024, los pequefios productores
enfrentan grandes dificultades para mantenerse competitivos debido al aumento del costo de
produccion y la fluctuacion de los precios de venta. Comprender estos aspectos es esencial
para fortalecer la economia local y mejorar la sostenibilidad del sector acuicola.

Desde una perspectiva econémica, el costo de produccion incide en la fijacion de
precios de venta, lo cual es fundamental para mejorar la eficiencia del sector acuicola en la
region. Este estudio contribuye a optimizar la gestion de costos y aumentar la competitividad
de los productores locales, promoviendo una mayor estabilidad econémica tanto en el sector
como en las comunidades involucradas (Ordo6fiez-Granda et al., 2020).

Académicamente, esta investigacion hace una valiosa contribucion al campo de la
contabilidad de costos y la acuicultura. Al explorar la relacion entre el costo de produccion
y la fijacion de precios de venta en piscigranjas peruanas, un tema poco tratado en la
literatura existente, se busca llenar un vacio de conocimiento. Este enfoque ofrece una nueva

perspectiva sobre los mercados locales de piscigranjas en Pert (Maestre et al., 2023).
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El objetivo general de este estudio es analizar la relacion entre los costos directos de
produccion y la fijacion de precios de venta de los alevinos de trucha en la Piscigranja El
Sapito durante el afio 2024. Para lograr este objetivo, el estudio utiliza un enfoque
metodoldgico cuantitativo, empleando técnicas de recoleccion y anélisis de datos que
permitan establecer correlaciones entre el costo de produccion y los precios de venta, dentro
de un marco de sostenibilidad y competitividad.

La tesis se estructura en ocho capitulos. El Capitulo I presenta la Introduccion,
proporcionando el contexto general de la investigacion y sus objetivos. EI Capitulo 1l trata
el Planteamiento del Problema, donde se aborda la importancia de la gestion de costos y
precios. El Capitulo 111 expone el Marco Tedrico, analizando conceptos clave para el estudio.
El Capitulo IV describe la Metodologia adoptada, detallando las técnicas cuantitativas
utilizadas. EI Capitulo V presenta los Resultados y la Discusién, seguidos por las
Conclusiones en el Capitulo VI 'y las Recomendaciones en el Capitulo VII. Finalmente, se

incluyen las Referencias Bibliograficas y los Anexos que respaldan la investigacion.
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I1. Planteamiento del problema

2.1. Descripcion y formulacion del problema

A nivel global, la acuicultura ha experimentado un crecimiento sostenido en las
ultimas décadas. Segun la FAO, la produccién acuicola mundial alcanzé los 114,5 millones
de toneladas en 2020, lo que represent6 un incremento del 5,4% en comparacién con el afio
anterior (FAO, 2020). Este crecimiento ha sido impulsado principalmente por la creciente
demanda de productos acuéticos, tanto en los mercados locales como internacionales. En
América Latina, la produccion de especies como la trucha ha mostrado un aumento notable,
especialmente en paises como Perd, que han visto una expansién significativa en la
acuicultura en los ultimos afios. Sin embargo, a pesar de este avance, el sector acuicola
enfrenta grandes desafios, especialmente en lo que respecta a la relacion entre el costo de
produccion y la fijacién de precios de venta, que continta siendo una preocupacioén central
para los productores locales (Navarro et al., 2024).

En Perd, el costo de produccion en la acuicultura han sido objeto de estudio debido
a la fluctuacion de los precios de los insumos y la creciente competencia en el mercado. La
produccion de alevinos de trucha ha enfrentado varios retos, entre ellos, el aumento de los
costos de alimentos, tratamientos, y otros insumos operativos. Por ejemplo, los costos de
alimentos para peces, que constituyen una gran parte de los costos directos, han

experimentado incrementos del 12% en los ultimos dos afios, lo cual afecta directamente los
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margenes de ganancia de las piscigranjas (Diaz y Vallejos, 2022). Esta situacion hace que la
correcta gestion de los costos sea vital, ya que cualquier error en la fijacion de precios puede
generar distorsiones en el mercado, afectando la rentabilidad de los productores y la

disponibilidad de productos de calidad para los consumidores.

A pesar de diversas iniciativas y programas de capacitacion para mejorar la eficiencia
en la produccion acuicola, muchos productores, especialmente aquellos de menor escala,
siguen enfrentando problemas relacionados con el acceso a financiamiento adecuado y la
implementaciéon de practicas de produccion mas sostenibles. Ademas, la ausencia de
politicas claras que regulen el sector acuicola y promuevan la sostenibilidad genera
incertidumbre y limita el desarrollo a largo plazo de la industria (Barona-Lépez et al., 2024).

En este contexto, se requiere un analisis mas detallado sobre cémo los costos directos
e indirectos de produccion se relacionan con la fijacion de precios de venta de los alevinos
de trucha. Especificamente, los costos directos incluyen gastos en la compra de ovas,
alimentos para peces y salarios de la mano de obra, mientras que los costos indirectos
abarcan los gastos administrativos, el mantenimiento de instalaciones y otros costos
operativos (coronel et al., 2023). En cuanto a la fijacion de precios, se deben considerar
también factores como la demanda del mercado local, la calidad del producto y la
competencia en la region, ya que estos factores afectan la estrategia de precios (Maestre et
al., 2023).

En el caso especifico de la piscigranja "El Sapito", los problemas de gestion de costos
y la fijacién de precios de venta se han hecho evidentes. Las principales causas de estos
problemas incluyen la dependencia de insumos importados y la volatilidad de los precios
internacionales de alimentos y energia, que han elevado el costo de produccion en los Gltimos

afios. Ademas, la falta de politicas publicas claras que promuevan la sostenibilidad y regulen
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los precios ha generado un entorno de incertidumbre para los productores locales. Esta
situacion afecta tanto a los productores como a los consumidores, quienes se enfrentan a
precios mas altos y una oferta reducida de productos de calidad.

El objetivo de esta investigacion es analizar la relacion entre los costos directos de
produccion y la fijacion de precios de venta de los alevinos de trucha en la Piscigranja El
Sapito del distrito de Coya, provincia de Calca - Cusco, durante el afio 2024. los resultados
de este estudio proporcionaran informacion valiosa que permita a los productores optimizar
su gestion de costos y ajustar de manera més eficiente sus precios de venta, con el fin de
mejorar la rentabilidad y sostenibilidad del negocio, al mismo tiempo que se contribuye a la
estabilidad y crecimiento del sector acuicola en Perd.

2.1.1. Problema general

¢Cdémo se relaciona el costo de produccion con la fijacion de precios de venta de
alevinos de trucha en la Piscigranja El Sapito del distrito de Coya, provincia de Calca - Cusco
durante el afio 2024?

2.1.2. Problemas especificos

e Como se relaciona el costo directo de produccion con la fijacion de precios
de venta de los alevinos de trucha en la Piscigranja El Sapito del distrito de
Coya, provincia de Calca - Cusco durante el afio 2024?

e ;CoOmo se relaciona el costo indirecto de produccidn con la fijacion de precios
de venta de alevinos de trucha en la Piscigranja El Sapito del distrito de Coya,
provincia de Calca - Cusco durante el afio 2024?

e ;Como se relaciona el costo operativo con la fijacion de precios de venta de
los alevinos de trucha en la Piscigranja El Sapito del distrito de Coya,

provincia de Calca - Cusco durante el afio 2024?
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2.2. Objetivos
2.2.1. Objetivo General
Analizar la relacion entre el costo de produccion y la fijacion de precios de venta de

alevinos de trucha en la Piscigranja el Sapito del distrito de Coya, provincia de Calca - Cusco

durante el afo 2024.

2.2.2. Objetivos Especificos
e Analizar la relacién entre el costo directo de produccion y la fijacion de
precios de venta de los alevinos de trucha en la Piscigranja El Sapito del
distrito de Coya, provincia de Calca - Cusco durante el afio 2024.
e Analizar la relacion entre el costo indirecto de produccion y la fijacion de
precios de venta de los alevinos de trucha en la Piscigranja El Sapito del
distrito de Coya, provincia de Calca - Cusco durante el afio 2024.
e Analizar la relacion entre el costo operativo y la fijacion de precios de venta
de los alevinos de trucha en la Piscigranja El Sapito del distrito de Coya,
provincia de Calca - Cusco durante el afio 2024.
2.3. Justificacion e importancia
2.3.1. Justificacion social
La relevancia social de esta investigacion se centra en abordar un problema comun
en las comunidades dedicadas a la produccion de trucha, particularmente en zonas rurales
como el distrito de Coya, en Calca-Cusco. El costo de produccién y la fijacion de precios de
venta de los alevinos de trucha afectan directamente la disponibilidad de productos acuicolas
de calidad, incidiendo en la economia local y el bienestar social. En 2024, la investigacion

adquirid relevancia debido a los retos econdémicos enfrentados por los pequefios productores,
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quienes experimentaron dificultades para mantenerse competitivos y sostenibles ante el
aumento de los costos de insumos y la fluctuacion de los precios de venta.
2.3.2. Justificacion politica

Este estudio posee una relevancia politica significativa, ya que los resultados pueden
tener relacion en el desarrollo de politicas publicas que regulen y respalden la actividad
acuicola local. Los hallazgos obtenidos pueden ser utilizados por las autoridades
gubernamentales y las entidades relacionadas con el sector para la creacion o ajuste de
politicas que favorezcan la sostenibilidad y competitividad de las piscigranjas. Ademas, se
podrén proponer medidas de apoyo para los productores de pequefia escala, optimizando el
acceso a financiamiento y promoviendo practicas mas eficientes que contribuyan al
desarrollo econdmico y social de las areas rurales.
2.3.3. Justificacion econémica

Desde una perspectiva econémica, el costo de produccion en la piscicultura tiene una
relacion directa sobre la rentabilidad y sostenibilidad de las piscigranjas. Este estudio analiz6
la relacion entre el costo de produccion y la fijacion de precios de venta de los alevinos de
trucha, lo que posibilitd la mejora de la eficiencia econémica en el sector acuicola de la
region. Los resultados obtenidos ofrecieron estrategias para optimizar la gestion de costos y
mejorar la competitividad de los productores locales, contribuyendo a una mayor estabilidad
econdmica tanto en el sector acuicola como en las comunidades vinculadas.
2.3.4. Justificacion académica

La relevancia académica de esta investigacion radica en su aporte al campo de la
contabilidad de costos y la acuicultura. El estudio abordé un tema poco explorado: la relacion
del costo de produccion en la fijacion de precios de venta en el contexto especifico de las
piscigranjas peruanas. Este enfoque permitidé cubrir vacios existentes en la literatura,

especialmente sobre los efectos de los costos en la fijacion de precios de venta dentro de un
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sector acuicola en desarrollo. La investigacion proporcion6 una nueva perspectiva sobre la
relacion entre la economia de costos y las practicas de fijacion de precios de venta en
mercados locales, contribuyendo a la expansion del conocimiento en el area.
2.3.5. Justificacion metodoldgica
El enfoque metodoldgico adoptado para este estudio fue cuantitativo, con el fin de
obtener datos precisos sobre la relacion entre el costo de produccidon y los precios de venta.
Se utilizaron métodos de recoleccion de datos, tales como encuestas a los productores de
truchay analisis de registros contables de la piscigranja, lo que permitio obtener informacion
actualizada y relevante. El analisis estadistico de los datos garantizé la validez y fiabilidad
de los resultados. Ademas, la metodologia seleccionada fue viable, considerando la
accesibilidad de los datos y los recursos disponibles, lo que asegur6 la factibilidad y
eficiencia del estudio.
2.4. Hipotesis
2.4.1. Hipdtesis General
El costo de produccion se relaciona significativamente con la fijacion de precios de
venta de alevinos de trucha en la Piscigranja el Sapito del distrito de Coya, provincia de
Calca - Cusco durante el afio 2024.
2.4.2. Hipdtesis Especificos
e El costo directo de produccion se relaciona significativamente con la fijacion
de precios de venta de los alevinos de trucha en la Piscigranja EIl Sapito del
distrito de Coya, provincia de Calca - Cusco durante el afio 2024.
e EI costo indirecto de produccion se relaciona significativamente con la
fijacion de precios de venta de los alevinos de trucha en la Piscigranja El

Sapito del distrito de Coya, provincia de Calca - Cusco durante el afio 2024.
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e El costo operativo se relaciona significativamente con la fijacion de precios
de venta de los alevinos de trucha en la Piscigranja El Sapito del distrito de

Coya, provincia de Calca - Cusco durante el afio 2024.

2.5. Variables
2.5.1. Variable 1: Costo de produccion

a. Definicion conceptual

El costo de produccion es esencial para mantener en funcionamiento un proyecto,
una linea de procesamiento o un equipo. Entre estos costos se incluyen la materia prima, la
mano de obra, costos directos y los costos indirectos de fabricacion. Ademas, el
conocimiento de estos costos resulta fundamental para los empresarios, ya que les permite
gestionar sus negocios de manera mas eficiente mediante una adecuada planificacion (Ruiz,
2020).
2.5.2. Variable 2: Fijacion de precios de venta

a. Definicion conceptual

La fijacidn de precios de venta depende de los costos internos, el comportamiento de
la oferta, la demanda y la competencia en el mercado. Sin embargo, su efectividad se
incrementa al considerar tanto los factores internos como externos que afectan en los

mercados (Maestre et al., 2023; Gibaja y Rivera, 2022).
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I11. Marco Tedrico

3.1. Antecedentes
3.1.1. A nivel Internacional

Segun Proafio (2023), en su tesis titulada “Los Costos de Produccion y su Incidencia
en latoma de Decisiones Econémicas y Financieras en las Empresas Pesqueras de la Ciudad
de Manta”, tuvo como objetivo principal comprender la relacion entre los costos de
produccion y las decisiones empresariales dentro de este sector. La metodologia utilizada
fue de carécter investigativo, apoyada en la revision de fuentes secundarias, como libros,
articulos cientificos, tesis y sitios web oficiales. Esta informacion permitié comprender como
los costos de produccién afectan en la transformacion de materiales en productos listos para
comercializar y en la toma de decisiones estratégicas. Los resultados mas relevantes, fueron
que los costos de produccion son esenciales para medir la productividad de las empresas y
para la toma de decisiones clave que afectan la rentabilidad y eficiencia operativa. La gestion
adecuada de estos costos es fundamental para asegurar el éxito econdmico de las empresas
pesqueras. La conclusién principal fue que los costos de produccién son una herramienta
fundamental en la toma de decisiones econdmicas y financieras, permitiendo a las empresas
pesqueras medir su desempefio y adaptarse de manera mas eficiente al mercado.

Jara (2019), en su tesis titulada “Determinacion de los costos de produccion en la

crianza de tilapia roja en la piscicola “Patococha” de la parroquia Nambacola, canton
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Gonzanama, provincia de Loja, Ecuador”. Tesis de pregrado, Universidad Técnica Estatal
de Quevedo. El objetivo de esta investigacion fue determinar los costos de produccion y
evaluar la rentabilidad asociada a la crianza de tilapia roja en una piscicola comercial en la
parroquia Nambacola, considerando los principales rubros de costos (insumos, alimento,
mano de obra y administracion). El disefio de investigacion fue descriptivo y cuantitativo,
con recoleccion de datos primarios sobre gastos incurridos durante un ciclo productivo
completo, complementado con entrevistas a productores y anélisis de registros contables de
la empresa. Los resultados reflejaron que los costos de alimentacion y operacion
representaron la mayor proporcion del costo total, y que bajo las condiciones de mercado
analizadas la produccion de tilapia fue rentable, con ingresos que superaron los costos
operativos, aunque con margenes estrechos dependiendo de los precios de venta y niveles
de produccién. La investigacion concluyd que la rentabilidad de la piscicola esta
estrechamente vinculada a la eficiencia en el uso de insumos y el control de los costos
operativos, recomendando estrategias de gestion financiera y de comercializacion para
mejorar los margenes econdmicos en ciclos productivos futuros.

Ibarra, J. (2020), en su estudio titulado “Produccion, comercializacion y rentabilidad
del cultivo de tilapia roja en el Recinto Santa Rita del Canton Mocache, Ecuador”. Tesis de
pregrado, Universidad Estatal de Quevedo. El objetivo central de este trabajo fue evaluar los
costos de produccidn y la rentabilidad del cultivo de tilapia roja en el Recinto Santa Rita,
enfocandose en la identificacion de los principales gastos asociados a la produccion
(alimento, energia, mantenimiento de estanques) y su efecto sobre los ingresos generados
por la venta del producto. La metodologia fue descriptiva cuantitativa, con recoleccion de
datos de campo sobre volumenes de produccién, estructura de costos y precios de
comercializacion, complementada con analisis contable para calcular indicadores de

rentabilidad econdmica (como margen de beneficio y tasa interna de retorno). Los resultados
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indicaron que el componente alimentario fue el rubro mas significativo dentro del costo total
y que, bajo las condiciones de mercado del periodo analizado, el cultivo de tilapia fue capaz
de generar utilidades, aunque sujetos a volatilidad en los precios de venta y la eficiencia del
manejo productivo. En su conclusion, el estudio afirmé que la rentabilidad depende del
control de los costos de produccién y de la mejora de canales de comercializacién, estimando
que ajustes en la gestion productiva pueden elevar los retornos financieros para los
piscicultores del sector.

Ramirez et al. (2021) presentan "Analisis econémico financiero y de sensibilidad de
la produccidn de tilapia roja (Oreochromis spp.) en la Region Amazonica Ecuatoriana”. El
objetivo evalla aspectos econémicos y financieros para determinar la rentabilidad de la
produccion. La metodologia aplica un enfoque cuantitativo descriptivo con analisis de
costos, ingresos y sensibilidad en sistemas semi-intensivos. Los resultados calculan costos
anuales de 34.069 USD para 48.000 tilapias, con VAN de 17.896 USD y TIR del 36%. La
conclusién confirma rentabilidad con relacién beneficio/costo de 0,30 USD por dolar
invertido.

3.1.2. A nivel Nacional

Centurion (2023), en su tesis titulada “Mejora en la determinacion del costo de
produccion y su efecto en la rentabilidad de las pequefias empresas del Peru: caso
Corporacion Pesquera Apolo S.A.C., Chimbote — 2023”, abord6 la problematica vinculada
a la gestion de costos y su impacto en la rentabilidad empresarial. El estudio tuvo como
objetivo determinar los efectos derivados de los costos de produccion en la rentabilidad de
las pequefias y medianas empresas del sector industrial, tomando como caso de analisis a la
empresa Corporacion Pesquera Apolo S.A.C. Para ello, aplicd una metodologia de tipo
descriptiva, con un enfoque cualitativo y un disefio de estudio de caso. A través de entrevistas

dirigidas al representante legal y el analisis bibliografico especializado, se logro identificar
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una discrepancia entre el costo de produccién real y el registrado contablemente. Dicha
diferencia gener6 distorsiones en los estados financieros, ocasionadas por una inadecuada
identificacion y conciliacion de costos, asi como por la presencia de costos ocultos no
reflejados en los registros contables. Como consecuencia, se dificultd la toma de decisiones
financieras en aspectos como flujos de caja, rentabilidad y resultados operativos. El autor
concluyo que la implementacion de un modelo conciliatorio permitiria integrar costos no
considerados formalmente, como mermas, pruebas y materiales utilizados en etapas previas
del proceso productivo.

En un estudio mas reciente, Cabana (2024), en su tesis titulada “Gestion del costo de
produccion y la rentabilidad empresarial de los productores de truchas, Santa Lucia - Puno,
20247, examind la relacion existente entre la eficiencia en la gestion de costos y la
rentabilidad obtenida por empresas acuicolas. El estudio tuvo un enfoque cuantitativo, con
disefio no experimental y aplicacion de encuestas dirigidas a una muestra conformada por
42 productores de truchas. El cuestionario utilizado fue validado por expertos y presentd un
nivel de confiabilidad alto (Alfa de Cronbach de .948 y .940). Los hallazgos mas relevantes
mostraron que el 70% de los encuestados considero inadecuada la gestion actual de costos y
un 60% percibi6 una rentabilidad por debajo de lo esperado. Ademas, el anlisis estadistico
inferencial reveld una correlacion positiva muy fuerte entre ambas variables (r = .933; p =
.000). Se concluy6 que una adecuada gestion de costos se relacion6 directamente con una
mejora en la rentabilidad empresarial, lo cual pone en evidencia la necesidad de fortalecer
los sistemas de costeo en este tipo de unidades productivas.

Cutipa (2019), en su estudio titulado “Determinacion de los costos de produccion y
rentabilidad de la crianza de truchas, Municipalidad de Villa Socca, Acora, periodos 2016 y
2017”. En esta investigacion, el objetivo principal fue analizar coémo los costos de

produccién afectan la rentabilidad de la crianza de truchas en la Municipalidad de Villa
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Socca, Acora. A través de una metodologia descriptiva, utilizando los métodos analitico,
deductivo y descriptivo, se aplicaron entrevistas, observacion directa y analisis documental
a una muestra de dos productores seleccionados mediante muestreo no probabilistico. Los
resultados mostraron que los costos de produccion totalizaron S/ 154,836.97 y S/ 119,320.39,
lo que genero utilidades de S/ 35,933.42 y S/ 27,402.81, con rentabilidades de 23.21% y
22.97%, respectivamente. Estos resultados fueron vinculados a un manejo inadecuado de los
costos, lo cual limito la rentabilidad en ambos periodos. La conclusién principal destaco que
los costos de produccion influyen directamente en la rentabilidad, y la falta de un sistema
adecuado de control de costos impide a los productores optimizar sus ganancias. Este estudio
es relevante para mi investigacion, ya que resalta la importancia de una correcta
administracion de los costos en la rentabilidad de las actividades productivas.

Por otro lado, Venegas (2021) en su tesis titulada “Aplicacion de sistema de costos
por procesos en la explotacion de truchas y su efecto en la rentabilidad de pequefios
productores con la modalidad de jaulas flotantes, 2018-2019, Pomata — Puno”, tiene como
objetivo evaluar el impacto de la implementacién de un sistema de costos por procesos en la
rentabilidad de los pequefios productores de truchas en Pomata, Puno, durante 2018-2019.
En este caso, la metodologia consistié en un disefio descriptivo con enfoques analitico,
deductivo y descriptivo, y se aplicaron entrevistas, observacion directa y analisis documental
a una muestra de cinco productores seleccionados mediante muestreo no probabilistico
discrecional. Los resultados indicaron que el sistema de costos por procesos permitid
organizar y categorizar los costos de produccion, lo que facilité un analisis comparativo entre
los gastos directos e indirectos, proporcionando una vision mas clara sobre los margenes de
rentabilidad. La conclusion principal de este estudio fue que la implementacién de dicho
sistema mejord la comprension de los costos, favoreciendo la toma de decisiones para

incrementar la rentabilidad de la produccién de truchas en jaulas flotantes. De manera
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similar, esta investigacion contribuye a mi estudio al subrayar cémo una correcta
estructuracion de los costos impacta directamente en la rentabilidad de las actividades
piscicolas.

En relacion con lo anterior, Cruz y Ladines (2024) en su estudio titulado “Los costos
de produccién y su relacion con la rentabilidad de la empresa Aquacultura Tropical SAC,
afio 2023, se propuso determinar la relacion entre los costos de produccion y la rentabilidad
de la empresa Aquacultura Tropical SAC en Tumbes. Este estudio utilizd un enfoque
cuantitativo con disefio no experimental, correlacional y de corte transversal, trabajando con
una muestra de tres empleados administrativos. La recoleccién de datos se realizé mediante
una encuesta con un cuestionario en escala de Likert, y se utilizd el coeficiente Tau-b de
Kendall para analizar la relacion entre las variables. Los resultados mostraron una
correlacion de 0,554, lo que indica una relacion directa y positiva entre los costos de
produccion y la rentabilidad, aunque sin significancia estadistica debido al tamafio reducido
de la muestra. La conclusion principal subrayé que un aumento en los costos, tanto directos
como indirectos, estd asociado con un incremento en la rentabilidad, lo que resalta la
necesidad de gestionar eficientemente los costos para maximizar los beneficios. Este
hallazgo refuerza mi investigacion, ya que respalda la relacién entre los costos de produccion
y la rentabilidad en el contexto de empresas acuicolas, proporcionando una base adicional
para comprender cdmo la gestion de costos impacta en la rentabilidad de estas actividades.
3.1.3. A nivel regional y local

De la Cruz y Neira (2022), en su tesis titulada “Analisis de los determinantes de la
rentabilidad de la Asociacion de Criadores de Trucha del Distrito de Layo, Provincia de
Canas, Departamento Cusco 2017-2019”, identificaron los factores que afectan la
rentabilidad de la Asociacion de Criadores de Trucha del Distrito de Layo durante el periodo

2017-2019. La investigacién empled una metodologia aplicativa-correlacional, con enfoque
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cuantitativo y disefio no experimental. Para la recoleccion de datos, se utilizaron encuestas
y entrevistas, que permitieron obtener informacion detallada sobre los factores que inciden
en la rentabilidad de los criadores de trucha en el distrito. Los resultados mas relevantes
indicaron que, para lograr la rentabilidad en la actividad acuicola, los ingresos deben
ubicarse en un rango del 15% al 25%. Sin embargo, se observé que la rentabilidad de los
productores fluctud entre el 16,77% y el 37,20%, lo que refleja que la actividad es bastante
rentable. En términos de costos de produccion, se determind que los costos variables,
principalmente relacionados con la materia prima, representaron el 86,28% de los costos
totales, mientras que los costos fijos, incluyendo materiales indirectos y mano de obra directa
e indirecta, representaron el 13,72%. Esto evidencié que la mayor parte de los gastos
correspondian a los costos variables. Adicionalmente, se identificd que la infraestructura
acuicola existente no satisfacia completamente la demanda de trucha, ya que su capacidad
de produccidn era limitada. También se observd que los canales de comercializacion no
estaban bien segmentados, aunque la asistencia técnica proporcionada por entidades publicas
y privadas contribuy6 positivamente a la mejora de la produccion y el incremento de los
ingresos. La conclusion mas destacada de esta investigacion fue que la rentabilidad de la
Asociacion de Criadores de Trucha del Distrito de Layo estuvo positivamente influenciada
por una gestion eficiente de los costos de produccion. Ademas, se resaltd la importancia de
mejorar tanto la infraestructura acuicola como los canales de comercializacion para
satisfacer la demanda y optimizar la rentabilidad.

Salcedo (2021), en su estudio titulado “Produccion de truchas y el desarrollo
sostenible en el distrito de Lucre — Quispicanchi — Cusco 2017”. El objetivo principal de esta
investigacion fue examinar la relacion entre la produccion de truchas y el desarrollo
sostenible en el distrito de Lucre — Quispicanchi. Para ello, se utilizaron indicadores

econdmicos, sociales y ambientales, y se aplico la prueba de hipotesis mediante el estadistico
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Tau-b de Kendall, obteniendo una correlacion de 0,554, lo que reflejé una relacion directa,
positiva y significativa entre ambas variables, con un 95% de confiabilidad. Los resultados
mostraron que la produccion de truchas, evaluada a través de factores como el manejo
técnico, el sistema de alimentacion y la sanidad acuicola, tiene un impacto positivo en el
desarrollo sostenible, tanto en sus dimensiones econémicas, sociales como ambientales. En
términos de rentabilidad, se analizaron los costos de produccion, mérgenes de ganancia y
precios de venta, lo que evidenci6 la viabilidad econdmica de la actividad. La investigacion
concluyd que la produccion de truchas en la zona estudiada es rentable y sostenible, y
contribuye de manera significativa a la mejora de las condiciones econémicas y sociales de
la poblacién, a la par que presenta un impacto ambiental moderado. Este hallazgo es
relevante para comprender como las actividades productivas pueden integrarse con el
desarrollo sostenible, lo que complementa mi investigacion sobre el impacto econémico y
social de las actividades productivas locales.
3.2. Bases teoricas
3.2.1. Conceptos

3.2.1.1. Definicion de costo de produccion

En este contexto, Ruiz (2020), definié el costo de produccion como los costos
esenciales para mantener en funcionamiento un proyecto, una linea de procesamiento o un
equipo. Entre estos costos se incluyen la materia prima, la mano de obra, costos directos y
los costos indirectos de fabricacion. El autor subrayd que el conocimiento de estos costos
resulta fundamental para los empresarios de las micro y pequefias empresas (MYPE), ya que
les permite gestionar sus negocios de manera mas eficiente mediante una adecuada
planificacion, el control de los procesos y la toma de decisiones informadas.

De manera complementaria, Rojas et al., (2022) ampliaron esta perspectiva al sefialar

que el costo de produccion comprende no solo la materia prima directa y la mano de obra
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directa, sino también los costos indirectos de fabricacion. Los autores enfatizaron que una
gestion eficiente de estos costos no solo facilita la planificacion y el control interno de las
actividades empresariales, sino que también contribuye a la toma de decisiones acertadas y
a la fijacion de precios competitivos. Ademas, resaltaron la importancia de que las empresas,
particularmente aquellas dedicadas a la confeccion de prendas de vestir, comprendan la
estructura de costos para adaptarse a los cambios del mercado y enfrentar con éxito la
competencia.

En una vision mas estratégica, Machado (2016), destaco el papel de la contabilidad
de costos y el control de gestion como herramientas clave para disefiar instrumentos que
permitan el seguimiento y monitoreo de las actividades dentro de una organizacion. En este
sentido, la gestion de costos trascendié la mera medicion de estos y la determinacion de
precios, posiciondndose como un sistema estratégico esencial en entornos altamente
competitivos. Machado subrayd la necesidad de implementar sistemas integrados de
informacion que controlen tanto las causas como los efectos de los costos. Ademas, destaco
que el tablero de control de costos se configura como una herramienta tecnoldgica y
operativa que facilita una gestion eficiente y detallada de los costos dentro de las
organizaciones.

A. Dimensiones

A.1. Costos directos de produccién

Los costos directos de produccién son aquellos que se pueden atribuir directamente
a la fabricacion de un producto o servicio, como los materiales directos y la mano de obra
directa. Segun Horngren (2012), estos costos son esenciales para calcular el costo unitario
de produccion y varian con el volumen de produccién. Son facilmente identificables y
asignables a productos especificos, lo que permite a las empresas calcular con precisién los

margenes de beneficio.
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A.2. Costos indirectos de produccién

Los costos indirectos de produccion son aquellos que no se pueden asociar
directamente con un solo producto, pero son necesarios para el proceso productivo, como
los costos de supervision, mantenimiento y servicios publicos. Horngren (2012) explica que
deben ser distribuidos entre los productos fabricados mediante métodos de asignacion, como
horas méaquina. La gestion de estos costos es esencial para mejorar la rentabilidad y la
competitividad de la empresa.

A.3. Costos operativos

Los costos operativos engloban los gastos necesarios para el funcionamiento diario
de una empresa, tanto fijos (alquileres, salarios) como variables (materiales, energia). Segun
Horngren (2012), son esenciales para el analisis financiero, ya que representan el gasto total
de las operaciones, independientemente de la produccién. Una gestion de los costos
operativos es esencial para asegurar la viabilidad a largo plazo y mantener la competitividad
en el mercado.

3.2.1.2. Definicion de fijacion de precios de venta

En primer lugar, Gonzélez-Diaz et al. (2020), destacaron que la gestion de mercadeo
desempefié un papel crucial en el éxito de Diego Martinez, quien alcanz6 un alto volumen
de ventas, una fijacion efectiva de precios y una adecuada segmentacion de mercados. Este
enfoque permitié comprender la importancia de contar con una estrategia de mercadeo bien
estructurada para determinar los precios de venta de manera eficiente.

De manera similar, Donato y Vazquez (2021), resaltaron el impacto de la venta
online como una herramienta clave para maximizar los ingresos. Su estudio evidencié que
la venta digital facilita a los consumidores la busqueda de productos dentro de un rango de
precios determinado, lo que, a su vez, permite a las organizaciones experimentar con

diversas estrategias de precios y segmentar el mercado de manera mas efectiva.



35

Por otro lado, Guerrero et al., (2012) argumentaron que es posible establecer
metodologias claras para la fijacion de precios mediante la elasticidad precio-demanda. Este
enfoque ofreci6 una base tedrica sélida para aplicar técnicas cuantitativas en la
determinacion de precios, ajustadas a las variaciones en la demanda.

En un contexto mas especifico, Maestre et al., (2023) hallaron que, en la mayoria de
las empresas encuestadas, la fijacion de precios de venta se realizaba anualmente y era
responsabilidad de gerentes y emprendedores. Los resultados sugirieron que el costo era el
factor interno més relevante en la fijaciobn de precios de venta, mientras que el
comportamiento de la oferta y la demanda constituia el factor externo clave. Este estudio
subrayd cémo las pequefias y medianas empresas debian considerar estos factores para lograr
una participacion adecuada en el mercado.

Ademaés, Cuestas (2001) sefial6 que la literatura de marketing habia puesto un mayor
énfasis en el estudio de los fundamentos del proceso de fijacion de precios de venta. A
medida que las empresas respondian a los cambios en el entorno, se identificaron diversas
estrategias de precios esenciales para la gestion empresarial, adaptandose a las nuevas
dinamicas del mercado.

Finalmente, Cadena (2017) establecié que existia una fuerte relacion entre los
conceptos econdmicos y financieros en la fijacion de precios de venta. Segun este autor, los
principios econdémicos constituian la base sobre la que se desarrollaban los aspectos
financieros relacionados con los precios, lo que destacaba la interdependencia de ambos
enfoques para una correcta determinacion de los precios de venta.

A. Dimensiones

A.1. Estructura de precios

La estructura de precios es el conjunto de factores que determinan el precio final de

un producto o servicio, incluyendo el costo de produccién, margenes de ganancia, impuestos,
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y descuentos. Segun Kotler y Armstrong (2012), una estructura bien definida permite
maximizar ingresos y asegurar competitividad. Es esencial que las empresas comprendan
cémo cada elemento influye en el precio final, ya que cualquier ajuste puede afectar tanto la
rentabilidad como la percepcion del valor por parte del consumidor.

A.2. Competitividad de precios

La competitividad de precios se refiere a la estrategia de fijacion de precios en
relacion con los de los competidores. Kotler y Armstrong (2012) explican que no solo se
trata de ofrecer precios mas bajos, sino también de considerar la percepcion de valor que los
consumidores tienen del producto. Las empresas deben equilibrar precios atractivos con la
calidad del producto y el posicionamiento de la marca, ya que esto impacta en la retencion
de clientes, especialmente en mercados saturados.

A.3. Estrategias de fijacion de precios

Las estrategias de fijacion de precios son enfoques que las empresas adoptan para
determinar el precio de sus productos o servicios. Segun Kotler y Armstrong (2012), estas
estrategias pueden incluir la penetracién de mercado, el descremado y la fijacion de precios
basada en el valor. La eleccion depende de factores como los objetivos empresariales, el
ciclo de vida del producto y la elasticidad de la demanda, permitiendo maximizar la
rentabilidad y mantener la competitividad en el mercado.

3.2.1.3. Concepto de piscigranjas

Mayta et al., (2021), indicaron que las piscigranjas constituyen sistemas de cultivo
intensivo de peces, en los cuales se mantienen altas densidades de organismos acuéticos en
espacios limitados. Estos sistemas de produccion acuicola tienen como objetivo maximizar
la eficiencia y productividad mediante el control estricto de diversos factores, como la
densidad de carga, la oxigenacién del agua y el uso de antibidticos, aspectos fundamentales

para garantizar la viabilidad econdémica y sanitaria de las piscigranjas.
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De acuerdo con Sierralta et al., (2016), se evalud el efecto de la densidad de carga en
el crecimiento de especies como el "paco” (Piaractus brachypomus). Los resultados
obtenidos sugirieron que densidades de carga méas altas pueden afectar negativamente el
desempefio de los peces, lo que implica un riesgo potencial para la productividad de las
piscigranjas. Ademas, se documenté la presencia de patdgenos oportunistas, como
Plesiomonas shigelloides, en tilapias cultivadas en estos sistemas, lo que subraya la
necesidad de realizar un monitoreo sanitario riguroso para prevenir brotes infecciosos.

Por otro lado, Panduro (2023), llevé a cabo un analisis sobre la resistencia
antimicrobiana en recursos acuicolas provenientes de diversas regiones del Peru, que incluy6
especies cultivadas en piscigranjas, como la trucha arcoiris (Oncorhynchus mykiss) y la
tilapia (Oreochromis niloticus). Los resultados de este estudio destacaron la importancia de
un uso prudente de antibiéticos en los sistemas de produccion acuicola, ya que el uso
excesivo o incorrecto podria favorecer la seleccion de cepas resistentes, lo que representa un
desafio para la salud publica y la sostenibilidad de la acuicultura.

Finalmente, algunos estudios han abordado aspectos limnoldgicos relacionados con
los cuerpos de agua asociados a piscigranjas. Rascén et al., (2021) realizaron un estudio en
un lago altoandino del norte del Perd, en el cual se analizaron las variaciones espacio-
temporales de pardmetros fisico-quimicos y bioldgicos. Estos trabajos proporcionaron
informacidn valiosa sobre como los cambios en las condiciones ambientales pueden afectar
la calidad del agua y, en consecuencia, el bienestar de los organismos acuaticos en las
piscigranjas.

3.2.1.4. Relacién entre costo de produccion y fijacion de precios de venta

El costo de produccion constituye un factor esencial para el éxito de cualquier
empresa. Una adecuada contabilidad de costos permite a las organizaciones comprender el

costo de produccion y tomar decisiones informadas sobre precios, produccion y operaciones
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(Barona-Lopez et al., 2024). En este sentido, el costo de produccién impacta directamente
en la determinacion de los precios de venta. Cuando el costo de produccion aumenta, pueden
surgir efectos negativos en el mercado, como una disminucion en la demanda y en la
competitividad de los productos (Bautista y Reyes, 2020).

Para fijar precios de venta adecuados, las empresas deben conocer con precision sus
estructuras de costos. Este conocimiento les permitird planificar, controlar y tomar
decisiones acertadas, optimizando sus estrategias (Rojas et al., 2022). En este contexto, la
implementacién de un sistema de costos por 6rdenes de produccion puede resultar Gtil para
obtener costos mas exactos, permitiendo determinar precios que aseguren un margen de
utilidad adecuado y competitivo (Mora et al., 2021).

Asimismo, diversos factores externos e internos pueden influir en el costo de
produccion y, por ende, en la fijacion de precios de venta. Factores como el tamafo de la
empresa, el nivel de tecnificacion y la eficiencia en el uso de recursos son cruciales para el
proceso. Las economias de escala y la optimizacién de los procesos productivos contribuyen
a la reduccién de los costos unitarios, lo que mejora la competitividad en el mercado
(Dominguez et al., 2017 y Franco et al., 2018).

En sectores especificos como la produccién agricola y ganadera, el costo de
produccion puede verse influenciados por factores externos tales como las fluctuaciones en
los precios de los insumos, la disponibilidad de recursos y las condiciones climaticas. Estos
elementos, a menudo impredecibles, complican la determinacién precisa de los precios de
venta y su ajuste en funcion de los cambios en el entorno (Cevallos et al., 2021; Nufiez-
Rodriguez et al., 2022).

La evidencia respalda que el costo de produccion son un factor determinante en la

fijacién de precios de venta. Permiten a las empresas comprender sus estructuras de costos,
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tomar decisiones estratégicas informadas y mantener su competitividad en un mercado
dindmico y en constante cambio.
3.2.2. Teorias

3.2.2.1. Teoria de los elementos del costo de produccion

Bautista et al., (2024), realizaron una revision sistematica de 40 articulos sobre la
calidad de los sistemas de contabilidad de costos en empresas manufactureras. El estudio
concluyd que la calidad de estos sistemas es crucial para la toma de decisiones informadas,
ya que permite a las empresas identificar y controlar su costo de produccién de manera méas
eficiente. Ademas, se destacd que la implementacion de sistemas de contabilidad de costos
de alta calidad contribuye a mejorar la competitividad y rentabilidad de las empresas
manufactureras, al proporcionar informacion precisa sobre los costos asociados a cada
proceso productivo.

Por su parte, Matheus y Alejandro (2024), se enfocaron en evaluar el costo de
produccion y el margen operativo de las empresas agropecuarias en la provincia de Santa
Elena. En su investigacién, se concluyé que el analisis detallado de los elementos del costo
de produccion resulta esencial para mejorar la rentabilidad de las empresas agricolas. Los
autores enfatizaron la importancia de implementar un sistema de costos que permita a los
productores agropecuarios identificar los factores que afectan sus margenes operativos, lo
que facilita la toma de decisiones estratégicas orientadas a optimizar la produccion y reducir
los costos.

De manera adicional, Melean y Torres (2021), analizaron la gestion de costos desde
la perspectiva de las cadenas productivas. Este estudio subray6 la importancia de considerar
no solo los costos internos de produccion, sino también los costos relacionados con otros
eslabones de la cadena, como el aprovisionamiento y la comercializacion. Se concluyé que

una gestion de costos integral, que abarque toda la cadena productiva, permite a las empresas
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identificar oportunidades de mejora y optimizar sus costos, lo que resulta en una mayor
eficiencia y competitividad en el mercado.

3.2.2.2. Teoria de la fijacion de precios de venta basada en costos

Diversos estudios han analizado los factores determinantes en la fijacion de precios
de venta, destacandose la teoria de fijacion de precios de venta basada en costos como uno
de los enfoques mas relevantes en este campo. Segln esta teoria, las empresas establecen los
precios de sus productos mediante un analisis exhaustivo de su costo de produccion, con el
fin de cubrir estos costos y asegurar un margen de ganancia adecuado (Perata et al., 2017;
Guananga et al., 2020; Diaz y Vallejos, 2022).

Los mismos autores han identificado que el costo de produccidn, tales como los
relacionados con la mano de obra, los materiales y la energia, constituyen los principales
factores que determinan los precios finales. Ademas, observaron que un incremento en la
capacidad de produccién genera una disminucion en los costos unitarios, lo que permite a
las empresas ofrecer precios mas competitivos en el mercado (Guananga et al., 2020;
Bautista y Reyes, 2020).

No obstante, la fijacién de precios de venta no depende Unicamente de los costos
internos. Factores externos, como el comportamiento de la oferta y la demanda, la
competencia en el mercado y las regulaciones gubernamentales, también desempefian un
papel relevante en este proceso (Maestre et al., 2023; Gibaja y Rivera, 2022). Por lo tanto,
para establecer precios mas efectivos, las empresas suelen integrar la teoria basada en costos
con otras perspectivas, como la teoria del precio de referencia y la teoria de la demanda,
logrando un enfoque mas holistico y adaptado a las dindmicas del mercado (Echeverria et
al., 2021; Cadena, 2017).

Ademas, numerosos estudios han resaltado la importancia de implementar sistemas

de costeo adecuados. Estos sistemas permiten a las empresas identificar y cuantificar con
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precision sus costos, constituyendo una herramienta esencial para fundamentar decisiones
estratégicas en la determinacion de precios (Perata et al., 2017; Guananga et al., 2020; Diaz
y Vallejos, 2022).

La teoria de fijacion de precios de venta basada en costos es ampliamente utilizada
debido a su enfoque directo y estructurado. Sin embargo, su efectividad se incrementa al
considerar tanto los factores internos como externos que influyen en los mercados.
Asimismo, el manejo adecuado de los sistemas de costeo resulta indispensable para aplicar
esta teoria de manera eficiente y sostenible.

3.2.2.3. Teoria de la produccién acuicola

La teoria de la produccion acuicola se fundamenta en el analisis de diversos factores
que impulsan la competitividad y eficiencia dentro de este sector. Torre et al., (2020),
investigaron los determinantes de la competitividad del Parque Acuicola Cruz de Piedra,
ubicado en Empalme, Sonora, México. En su estudio, los autores concluyeron que la
competitividad en este parque se alcanza mediante un marco de sustentabilidad, que incluye
aspectos como la creacion de valor por unidad, la rentabilidad por hectérea, el papel de las
instituciones reguladoras, la participacion de empresas comercializadoras y la capacidad de
respuesta ante las demandas especificas de cada mercado.

De manera similar, Sanchez et al., (2021), analizaron politicas de tecnificacion
exitosas implementadas en paises desarrollados, evaluando su impacto en la productividad
acuicola. Segun sus hallazgos, la acuicultura peruana posee un gran potencial para adoptar
estrategias productivas innovadoras y avanzar hacia la tecnificacion, ya que su actividad se
concentra en un numero limitado de especies y regiones. Esta especializacion abre
oportunidades significativas para el desarrollo de politicas pablicas dirigidas a fortalecer la

industria acuicola nacional.
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Por otro lado, Garza-Martinez et al., (2021), estudiaron la aptitud territorial para el
cultivo de tilapia utilizando tecnologia biofloc en Durango, México. Su investigacion
identifico que las areas metropolitanas y periurbanas presentan una alta aptitud para este tipo
de cultivo. Esta tecnologia permite realizar una produccion superintensiva en espacios
reducidos, lo que representa una oportunidad estratégica para la instalacion de unidades
acuicolas en estas regiones.

3.2.2.4. Teoria de la toma de decisiones en base a costos

Markhayeva et al., (2023), centraron su estudio en la importancia del andlisis de
costos relevantes en el proceso de toma de decisiones dentro del sector de la restauracion. El
estudio concluy6 que las decisiones deben basarse en un anélisis incremental, en el que solo
se deben considerar los ingresos adicionales que superen los costos incrementales asociados
a la decision. Este enfoque permitid a los gerentes de restaurantes optimizar sus decisiones
operativas y estratégicas, garantizando que cada decision contribuyera positivamente a la
rentabilidad del negocio.

Por otro lado, Duin et al., (2021), examinaron cémo los costos hundidos, aquellos
gastos ya incurridos que no pueden recuperarse, influyen en la toma de decisiones. En su
investigacién, concluyeron que, a pesar de que la teoria econdmica sostiene que los costos
hundidos no deben afectar las decisiones futuras, en la préctica, los tomadores de decisiones
a menudo se ven influenciados por estos costos, lo que puede inducir a errores en la toma de
decisiones. La investigacion sugirid que una mayor conciencia sobre este sesgo podria
mejorar la calidad de las decisiones, especialmente en contextos de incertidumbre.

Adicionalmente, Okello (2024), investigd como la provision de informacion afecta
la toma de decisiones en diversos contextos. Los resultados concluyeron que la calidad y
relevancia de la informacion proporcionada son esenciales para una toma de decisiones

efectiva. La investigacion subrayé la necesidad de intervenciones de provision de
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informacidn que se adapten a las preferencias de los usuarios y a los contextos especificos
de decision, lo que podria mejorar la calidad de las decisiones basadas en costos y otros
factores relevantes.

3.2.3. Beneficios

3.2.3.1. Beneficios de la gestion eficiente del costo de produccion

Segln Lauracio-Ticona et al., (2020), el desarrollo de la herramienta HEGACOP
tiene como objetivo optimizar la productividad y mejorar la relacion beneficio/costo en las
organizaciones. Los autores concluyeron que esta herramienta proporciona a los gestores
informacion oportuna para la planificacion, gestion y control organizacional, facilitando la
toma de decisiones estratégicas. Ademas, sefialaron que el crecimiento econémico no
depende Unicamente de la mejora de los insumos, sino también de la eficiencia en la gestion
de los costos, lo que convierte a HEGACOP en un recurso valioso para maximizar la
productividad empresarial.

Por su parte, Melean y Torres (2021), destacaron la relevancia de la gestion de costos
como una herramienta estratégica para la toma de decisiones, especialmente en periodos de
incertidumbre y restricciones econémicas. Los autores argumentaron que el analisis de
costos debe trascender los procesos internos de produccion e incluir también las actividades
de aprovisionamiento y comercializacion, lo cual resulta esencial para comprender la
dindmica integral de las cadenas productivas. Esta perspectiva amplia permitié a las
empresas adaptarse de manera efectiva a los cambios en el entorno, mejorando su desempefio
global.

En otro estudio, Pérez y Fernandéz (2023), analizaron el impacto de una gestion
logistica adecuada en la rentabilidad y la eficiencia operativa de una empresa embotelladora.
Los resultados iniciales revelaron un nivel de eficiencia del 58.97%, lo que evidencio la

necesidad de implementar mejoras significativas en la gestion logistica para optimizar las
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operaciones comerciales. Este modelo subrayé la importancia de alinear las practicas
logisticas con los objetivos estratégicos de la organizacion, lo que, a su vez, contribuyé a
una gestion mas eficiente del costo de produccion.

Los estudios destacan que la gestion eficiente de costos mejora la productividad,
rentabilidad y toma de decisiones empresariales. Las herramientas analiticas, como
HEGACOP, y los enfoques integrales en produccién, aprovisionamiento y comercializacion
optimizan las cadenas productivas, mientras que la logistica eficiente impulsa la
competitividad en entornos inciertos.

3.2.3.2. Beneficios de una adecuada fijacion de precios de venta

La fijacion de precios de venta es un componente esencial dentro de las estrategias
de marketing y ventas, ya que su correcta implementacion influye directamente en el
desempefio financiero y competitivo de las empresas (Lechuga y Cruz, 2023; Gonzélez-Diaz
et al., 2020). Este proceso depende no solo de su correcta aplicacion, sino también de la
aceptacion por parte de los consumidores, quienes desempefian un papel determinante en su
efectividad (Lechuga y Cruz, 2023).

En primer lugar, la determinacion de los precios debe basarse en un andlisis integral
que contemple tanto factores internos, como el costo de produccion, como factores externos,
tales como la oferta, la demanda y el comportamiento de los competidores (Maestre et al.,
2023; Chavarin, 2019). La consideracion de estos elementos permite a las empresas no solo
establecer precios competitivos, sino también asegurar una participacion relevante en el
mercado (Maestre et al., 2023).

Adicionalmente, la percepcion del cliente y su experiencia de consumo son factores
fundamentales en la fijacion de precios de venta. Segun Herrera (2020), las empresas deben

priorizar el valor percibido por el consumidor més alla del costo de produccién. Esto implica
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una comunicacién efectiva que resalte el valor del producto o servicio al cliente, lo cual
refuerza la aceptacion del precio establecido.

Por otro lado, en sectores regulados, como el de los medicamentos, la
implementacién adecuada de politicas de regulacion de precios puede generar beneficios
importantes, tales como la reduccion de costos en los sistemas de salud (Sanchez-Villalobos
et al., 2017). Sin embargo, estas regulaciones deben ser disefiadas con cautela para evitar
impactos negativos en la competencia y en los productores (Chavarin, 2019).

En el &mbito comercial, las estrategias de fijacion de precios de venta, como
promociones y descuentos, han demostrado tener efectos positivos en las ventas y en la
satisfaccion del consumidor (Colin, 2018; Viera, 2015). No obstante, estas estrategias deben
aplicarse con precaucion, ya que un manejo inadecuado podria generar efectos adversos,
como la erosion del valor percibido del producto (Viera, 2015).

Finalmente, diversos factores contextuales, como la reputacion en linea, la ubicacion
geogréfica y las caracteristicas intrinsecas del producto, influyen significativamente en el
proceso de fijacion de precios de venta (Diana-Jens y Rodriguez, 2015; Mondaca-Marino et
al., 2019). Estos elementos son fundamentales para el disefio de estrategias de precios que
se adapten a las demandas especificas del mercado y a las expectativas del cliente.

En sintesis, la fijacion de precios de venta efectiva requiere un enfoque integral que
considere tanto variables internas como externas, ademas de aspectos relacionados con la
percepcion y experiencia del consumidor. También debe tener en cuenta las regulaciones y
estrategias promocionales, todo ello enmarcado en una gestion estratégica que permita
maximizar los beneficios empresariales, mientras se satisfacen las necesidades del cliente.

3.2.3.3. Beneficios de la produccion de trucha en piscigranjas

La produccion de trucha en piscigranjas representa una actividad econémica

significativa que integra aspectos de sostenibilidad, competitividad y manejo ambiental.
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Diversos estudios han abordado esta tematica desde distintas perspectivas, destacando
factores econdémicos, tecnoldgicos y ecologicos como claves fundamentales para su
desarrollo.

Segun Portillo-Melo et al., (2021), los costos directos, tales como la alimentacién y
la mano de obra, representaban entre el 70 % y el 80 % de los costos totales, mientras que
los costos indirectos, como los gastos administrativos y de servicios, variaban entre el 20 %
y el 30 %. Estos hallazgos resaltan que una gestién adecuada de ambos tipos de costos es
esencial para mejorar la competitividad y sostenibilidad de las piscigranjas.

Por otro lado, el estudio de Portillo-Melo et al., (2021), enfatiz6 la necesidad de
disefar redes empresariales entre pequefios y medianos productores. Estas redes permitirian
reducir el costo de produccion y la intermediacion en la comercializacion, ademas de facilitar
el acceso a procesos productivos innovadores. Los autores también destacaron que la
implementacién de sistemas de cultivo intensivos y superintensivos, junto con el desarrollo
de nuevas tecnologias, podria incrementar la rentabilidad, formalizar el empleo rural y
mitigar la contaminacion ambiental.

Finalmente, Torres y Grandas (2017), abordaron los desafios ambientales asociados
a la produccidn intensiva de trucha. Segun sus conclusiones, esta actividad generaba altos
niveles de contaminacion, lo que exigia la implementacion de mejoras en los métodos de
produccidn para minimizar su impacto ambiental. Ademas, propusieron el aprovechamiento
de los residuos, como el ensilaje, como una estrategia para generar beneficios tanto
econdémicos como ambientales.

Los estudios revisados aportan perspectivas complementarias sobre los beneficios y
desafios de la produccidn de trucha en piscigranjas. Mientras que el primer estudio se centra
en la eficiencia de costos como pilar de la competitividad y sostenibilidad, el segundo

destaca la importancia de las redes empresariales y la innovacion tecnolégica para mejorar
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la rentabilidad y reducir el impacto ambiental. El tercer estudio, por su parte, subraya la
necesidad de adoptar préacticas mas sostenibles y aprovechar los residuos generados para
promover una produccion méas responsable con el entorno.

3.2.3.4. Beneficios de la integracion entre el costo de produccion y fijacion de
precios de venta en alevinos

La integracion entre el costo de produccion y la fijacion de precios de venta en la
actividad acuicola, especialmente en la produccion de alevinos, constituye un factor esencial
para garantizar la rentabilidad y sostenibilidad de las piscigranjas. Los estudios revisados
abordaron esta temética desde diversas perspectivas, tales como la econdmica, tecnolégica
y ambiental, subrayando la importancia de optimizar los procesos productivos y minimizar
los impactos negativos asociados a la actividad.

Por un lado, Portillo-Melo et al., (2021), destacaron la relevancia de establecer redes
empresariales entre pequeiios y medianos productores, ya que estas redes facilitan la
reduccion del costo de produccion y la intermediacion en la comercializacion, ademas de
posibilitar el acceso a procesos productivos innovadores. De igual manera, los autores
subrayaron el impacto positivo de incorporar tecnologias avanzadas, como los sistemas de
cultivo superintensivos e intensivos, que no solo incrementan la rentabilidad, sino que
también contribuyen a la formalizacion del empleo rural y a la mitigacion de la
contaminacion ambiental.

Finalmente, Torres y Grandas (2017), se enfocaron en los desafios ambientales
vinculados a la produccion intensiva de alevinos, sefialando que esta actividad genera altos
niveles de contaminacion, lo que requiere la implementacién de métodos de produccion mas
sostenibles. Ademas, propusieron el aprovechamiento de los residuos, como el ensilaje,
como una estrategia eficaz para generar beneficios tanto econdmicos como ambientales,

maximizando el valor agregado de los subproductos de la actividad acuicola.
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Los estudios revisados proporcionan una vision integral de los beneficios derivados
de la integracidn entre el costo de produccion y la fijacion de precios de venta en piscigranjas
de alevinos. Mientras que el primer estudio enfatiza la importancia de gestionar
eficientemente los costos directos e indirectos para fortalecer la competitividad, el segundo
subraya la necesidad de innovar tecnoldgicamente y generar alianzas estratégicas entre
productores. Por su parte, el tercer estudio destaca la relevancia de implementar précticas
sostenibles que no solo mitiguen el impacto ambiental, sino que también contribuyan a la
generacion de valor a partir de los residuos.

3.2.4. Problematica

3.2.4.1. Problemas en la determinacion del costo de produccién

La gestion adecuada del costo de produccion es fundamental para la sostenibilidad y
competitividad de las empresas en diversos sectores econémicos. La literatura existente
resalta la importancia de los sistemas de costeo como herramientas esenciales para garantizar
la precision en la determinacion de costos, precios y margenes.

Valle-Toaquiza et al., (2020), abordaron el tratamiento contable, administrativo y
tributario de los sistemas de costos por 6rdenes de produccion en la industria textil. Su
investigacion identificd que muchas industrias asignan costos de manera empirica, lo que
conduce a practicas inexactas y poco eficientes. El objetivo principal de este estudio fue
establecer directrices claras para un manejo contable adecuado que permitiera optimizar los
procesos administrativos y tributarios en este sector.

En el contexto de la fabricacion de bienes especificos, Mora et al., (2021), estudiaron
el costeo por ordenes de produccion aplicado a la fabricacién de escaleras de aluminio.
Segun los autores, este sistema de costeo permite tecnificar el calculo de costos, obteniendo
resultados mas precisos. Esta precision, a su vez, facilita la determinacion de precios de

venta que garantizan margenes de utilidad adecuados. Este enfoque destacd la relevancia del
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costeo por Ordenes de produccion para mejorar la gestion financiera en sectores con
productos diversificados y procesos de fabricacion complejos.

Asimismo, Cevallos et al., (2021) examinaron el calculo del costo real de produccion
en pequefios ganaderos de la comunidad de Sivicusig, en Ecuador. Su estudio reveld que la
ausencia de tecnificacion y la falta de registros contables en las unidades agropecuarias
dificultaban la estimacidn precisa del costo de produccion. Como resultado, los productores
tendian a subestimar estos costos, lo que afectaba significativamente su rentabilidad. La
investigacion enfatizo la importancia de la capacitacion en técnicas de registro contable y el
uso de herramientas tecnoldgicas para fortalecer la sostenibilidad econdémica.

Estas investigaciones subrayan que los sistemas de costeo desempefian un papel
esencial en la gestion empresarial. Desde la industria textil hasta la agropecuaria, la
tecnificacion y el manejo adecuado de los registros contables son aspectos clave para
optimizar los costos, mejorar la competitividad y garantizar la rentabilidad en diversos
contextos.

3.2.4.2. Dificultades en la fijacion de precios de venta de alevinos de trucha

La crianza de trucha arcoiris (Oncorhynchus mykiss) constituye una actividad
econdmica importante en diversas regiones del Per, particularmente en contextos rurales.
Sin embargo, factores como el acceso limitado a recursos, las enfermedades y la falta de
informacidn sobre el costo de produccion han afectado la sostenibilidad y rentabilidad del
sector.

En la provincia de Chota, ubicada en la region Cajamarca, Barboza et al., (2022),
destacaron que la falta de apoyo econémico a los productores, junto a las condiciones
ambientales adversas y la escasez de fuentes alimenticias, ha impedido la intensificacion de

la produccion de alevinos. Esta situacion ha dificultado la fijacion de precios de venta
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competitivos, limitando el desarrollo de la actividad y afectando la capacidad de los
productores para acceder a mercados mas amplios.

Por otro lado, Yunis et al., (2015), analizaron el impacto de enfermedades, como la
piscirickettsiosis, en las truchas de cultivo en la region de Junin. La presencia de esta
patologia no solo redujo la disponibilidad de alevinos, sino que también increment6 los
costos asociados a tratamientos y medidas preventivas. Estas circunstancias complicaron ain
mas la fijacion de precios de venta competitivos y agravaron las limitaciones econdémicas de
los productores.

En la provincia de Chincheros, region Apurimac, Zarate et al., (2018), identificaron
que mas del 50% de los productores generaban una oferta considerable, produciendo mas de
tres toneladas de trucha anualmente. Sin embargo, estos productores enfrentaban dificultades
para determinar precios adecuados debido a la falta de informacion sobre el costo de
produccion y comercializacion. Este desconocimiento no solo limitaba la capacidad de
planificacion, sino que también ponia en riesgo la rentabilidad de la actividad.

En conjunto, estas investigaciones evidencian que los desafios en la produccién de
trucha arcoiris en el Pert son multifactoriales. La falta de recursos financieros, la carencia
de tecnificacion y el manejo inadecuado de enfermedades son algunos de los obstaculos que
limitan el desarrollo competitivo del sector, afectando tanto la oferta como la viabilidad
econdmica de los pequefios y medianos productores.

3.2.4.3. Desafios en la gestion de una piscigranja de alevinos de trucha

La crianza de trucha arcoiris (Oncorhynchus mykiss) representa una actividad de
gran relevancia econdmica en varias regiones del Peru. Sin embargo, enfrenta maltiples
desafios asociados a factores econdmicos, sanitarios y de gestion, los cuales afectan tanto la
produccién como la comercializacion de alevinos, limitando el desarrollo competitivo del

sector.
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En primer lugar, Barboza et al., (2022), realizaron un diagndstico situacional en la
provincia de Chota, en la region Cajamarca, donde identificaron que la falta de apoyo
econdmico a los productores, sumada a las condiciones ambientales adversas y la escasez de
fuentes alimenticias, impidi6 la intensificacion de la produccién de alevinos. Estas
limitaciones dificultaron la fijacion de precios de venta competitivos, restringiendo asi la
expansion de esta actividad en la region.

Por otro lado, Yunis et al., (2015), analizaron la incidencia de enfermedades, como
la piscirickettsiosis, en truchas de cultivo en Junin. Este problema sanitario no solo redujo la
disponibilidad de alevinos, sino que también incrementd los costos asociados con su
tratamiento y prevencion. Tales circunstancias impactaron directamente la competitividad
de los precios, generando una carga econdémica adicional para los productores.

En la region Apurimac, especificamente en la provincia de Chincheros, Zarate et al.
(2018),determinaron que mas del 50% de los productores generaban una oferta significativa
de alevinos, alcanzando una produccidn superior a tres toneladas de trucha al afio. Sin
embargo, estos productores enfrentaron dificultades para establecer precios de venta
adecuados, principalmente debido a la falta de informacion detallada sobre el costo de
produccion y comercializacion. Este vacio de informacién limit6 la capacidad de toma de
decisiones estratégicas, afectando la sostenibilidad financiera de las piscigranjas.

En conjunto, estas investigaciones subrayan que los principales desafios en la gestion
de piscigranjas de alevinos de trucha en el Peri son multidimensionales. Los factores
econdmicos, como el acceso limitado a financiamiento y la dificultad para fijar precios
competitivos, se combinan con problemas sanitarios y la falta de tecnificacion, lo que afecta

el desarrollo sostenible del sector.
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3.2.4.4. Impacto del costo de produccidn en la fijacion de precios de venta

Diversos estudios han demostrado que el costo de produccion influye de manera
decisiva en la determinacién de los precios de venta. En este sentido, contar con un sistema
de costos adecuado, ya sea de tipo tradicional o0 moderno, resulta fundamental para que las
empresas establezcan precios que aseguren una utilidad real y, al mismo tiempo, les permitan
mantener su competitividad en el mercado (Barona-Lopez et al., 2024; Méndez et al., 2023,;
Casanova-Villalba et al., 2023).

En sectores industriales como el textil y la fabricacion de escaleras de aluminio, el
disefio e implementacion de sistemas de costos por 6rdenes de produccién se ha mostrado
como una herramienta efectiva para obtener costos mas precisos. Esta precision ha facilitado
a las empresas determinar precios de venta que aseguran un margen de utilidad sostenible,
tal como lo confirman los estudios de (Valle-Toaquiza et al., 2020 y Mora et al., 2021).

De manera similar, en el sector agroalimentario, se ha documentado que el
desconocimiento de los costos reales de produccion puede llevar a las empresas a fijar
precios inadecuados, afectando tanto su rentabilidad como su competitividad (Kasent-Namaj
y Vésconez-Acufa, 2021; Cevallos et al., 2021; Martinez et al., 2022). Por el contrario, el
conocimiento preciso de los costos reales no solo permite establecer precios justos, sino que
también contribuye al fortalecimiento de la competitividad en el mercado.

La revision de la literatura pone de manifiesto que el costo de produccion es un factor
determinante en la fijacion de precios de venta. Implementar un sistema de costos que
proporcione datos precisos sobre los costos reales de produccion es esencial para que las
empresas puedan establecer precios competitivos y rentables (Barona-Lopez et al., 2024;
Moraet al., 2021; Méndez et al., 2023; Casanova-Villalba et al., 2023). Este enfoque no solo
mejora la sostenibilidad financiera de las empresas, sino que también refuerza su posicién

competitiva en el mercado.
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3.2.5. Solucion

3.2.5.1. Estrategias para la gestion eficiente del costo de produccién

La gestion del costo de produccion es un elemento esencial para la sostenibilidad y
competitividad de las empresas, especialmente en sectores como la agricultura y la
manufactura. Diversas investigaciones han abordado este tema desde multiples enfoques, lo
que ha permitido comprender su complejidad y las estrategias Optimas para su manejo.

En primer lugar, se observo una variacion significativa en los niveles del costo de
produccion por hectarea entre pequefios, medianos y grandes productores. Manjarrez et al.,
(2023), sostuvieron que, conforme aumentaba la extension de la plantacidn, algunos costos,
como los de las fumigaciones, disminuian. Este fendmeno refleja una economia de escala
que beneficia a los productores de mayor capacidad, lo que sugiere la necesidad de
estrategias diferenciadas segun el tamafio de la operacion.

Por otro lado, el andlisis de las estrategias de alimentacion en la produccion lactea
resulté ser clave para evaluar su viabilidad préctica. Gomez et al., (2017), subrayaron que
las intervenciones nutricionales deben centrarse en la optimizacion del costo de produccién
y la rentabilidad. Esto implica un enfoque cuidadoso en la eleccion de practicas alimenticias
gue maximicen el rendimiento sin generar gastos innecesarios.

En cuanto al uso de la tecnologia en la gestion de costos, la tecnologia blockchain, a
pesar de sus caracteristicas de inmutabilidad y sus beneficios potenciales en términos de
trazabilidad y transparencia, no fue considerada una herramienta esencial en los procesos
artesanales. Morales-Antamba et al., (2022), concluyeron que, por el momento, su
implementacién no aportaba una mejora significativa en la gestion de costos dentro de los
contextos de produccién artesanal.

Ademas, la gestion de costos en épocas de incertidumbre se convirtié en una

herramienta vital para la toma de decisiones estratégicas. Melean y Torres (2021),
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enfatizaron que es necesario analizar la gestion de costos dentro del marco de las cadenas
productivas, considerando tanto las relaciones internas de produccion como los costos
asociados a otros eslabones, como el aprovisionamiento y la comercializacion. Este enfoque
integral permitio a las empresas responder de manera mas efectiva a las fluctuaciones del
mercado y optimizar su eficiencia operativa.

Por ultimo, Casanova et al., (2021), destacaron que las empresas deben gestionar
activamente el costo de produccidn para mantener su posicion competitiva. La aplicacion
del costeo por actividad (ABC) proporciond una perspectiva tedrica que reforzé la toma de
decisiones basada en informacion detallada y precisa, mejorando asi la sostenibilidad
financiera de las organizaciones.

La revision de la literatura evidencia que la gestién eficiente del costo de produccion
es un proceso multifacético que debe adaptarse a las caracteristicas especificas de cada
sector. Desde la reduccion de costos en grandes extensiones agricolas hasta la optimizacion
en la produccion lactea y el analisis integral de las cadenas productivas, el conocimiento y
la aplicacion de los costos son fundamentales para la resiliencia y competitividad
empresarial.

3.2.5.2. Métodos adecuados para la fijacion de precios de venta

De acuerdo con Calvo et al., (2022), se analiz6 como diversos factores, como el
precio de la competencia y las tarifas individuales y grupales, afectan la fijacion de precios
de venta. Los resultados indicaron que un aumento en el precio de la competencia y en el
BAR (Best Available Rate) tendia a incrementar los precios, mientras que la celebracién de
eventos podria tener un efecto contrario. Este analisis proporcion6 una perspectiva practica
sobre cdmo las condiciones del mercado y la competencia influyen en las decisiones de
fijacién de precios de venta, sugiriendo que las empresas deben ser flexibles y adaptarse a

las dindmicas del mercado para optimizar sus estrategias de precios.
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Por otro lado, Wulandari (2021), evalud la fijacién de precios de venta en una
microempresa de snacks utilizando el método de cost-plus pricing con un enfoque de costos
totales. Los resultados mostraron que la aplicacion de este método permitié a la empresa
establecer precios de venta competitivos en el mercado local. Se destacé que la correcta
identificacion y asignacion de costos fue fundamental para evitar pérdidas y maximizar los
beneficios. Ademas, se sugirio que las empresas debian considerar factores externos, como
la competencia y la demanda del mercado, al fijar precios.

En otro estudio, Ibrahim (2023), analizé la relacion entre las estrategias de fijacion
de precios de venta y la rentabilidad de las empresas. Los resultados indicaron que las
empresas que implementaban estrategias de precios basadas en el valor y el costo, como el
cost-plus pricing, tendian a experimentar una mayor rentabilidad en comparacion con
aquellas que no lo hacian. El articulo concluy6 que la seleccidn adecuada de la estrategia de
fijacion de precios de venta era esencial para el éxito empresarial y que las empresas debian
adaptar sus métodos de precios a las condiciones del mercado y las expectativas de los
consumidores.

3.2.5.3. Buenas practicas en el manejo de una piscigranja de alevinos de trucha

El manejo adecuado de una piscigranja de alevinos de trucha requiere la
implementacién de practicas sostenibles que reduzcan el impacto ambiental, optimicen los
recursos disponibles y promuevan el bienestar de los peces. Diversos estudios han abordado
estas cuestiones, proporcionando hallazgos relevantes para mejorar la gestion en el sector
piscicola.

En primer lugar, el estudio de Bernal y Villa (2022), analizd la gestion de los
subproductos generados por las explotaciones piscicolas. Segun sus conclusiones, los
sobrantes, como las visceras de trucha, suelen eliminarse mediante métodos como el

sepultado y encalado, lo que limita su aprovechamiento. Sin embargo, propusieron el ensilaje
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guimico como una alternativa viable para transformar estos residuos en un recurso con valor
agregado. Este enfoque contribuye a la reduccion del impacto ambiental y al fortalecimiento
de la economia circular en el sector piscicola.

Por otro lado, Urzla et al., (2021), analizaron el uso del mentol como método de
anestesia en truchas. Los resultados mostraron que una concentracion de 100 ppm de mentol
disuelto en agua tenia un efecto depresor significativo, facilitando el manejo de los peces.
Sin embargo, la eficacia de este compuesto dependia del pH del agua, siendo més efectivo
en condiciones de pH &cido. Este hallazgo subray6 la importancia de controlar los
pardmetros del agua para maximizar los beneficios del uso de anestésicos en la piscicultura.

Finalmente, Burbano-Gallardo et al., (2021), destacaron las implicaciones
ambientales de la piscicultura intensiva. El estudio indicd que las précticas piscicolas
generan contaminantes provenientes del alimento no consumido, las heces y los desechos
metabdlicos, asi como del uso de sustancias quimicas y farmacéuticas. Estos agentes
incrementan los niveles de nutrientes, especialmente el nitrogeno, en el agua y los
sedimentos, alterando la proliferaciéon de comunidades bacterianas nitrificantes. Estas
alteraciones tienen un impacto negativo en la calidad del agua y la biodiversidad acuética,
lo que resalta la necesidad de implementar medidas de mitigacion en los sistemas de cultivo
piscicola.

Los estudios revisados destacan que las buenas practicas en el manejo de piscigranjas
de alevinos de trucha deben incluir estrategias sostenibles, como el aprovechamiento de
subproductos mediante el ensilaje, el monitoreo de parametros ambientales para el uso de
anestésicos y la gestion de residuos para mitigar el impacto en los ecosistemas acuéticos.
Estas acciones no solo mejoran la sostenibilidad de las piscigranjas, sino que también

contribuyen al desarrollo responsable del sector acuicola.
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3.2.5.4. Propuesta de un modelo de integracion entre el costo de produccion y
fijacion de precios de venta

La integracion entre el costo de produccion y la fijacion de precios de venta es un
componente fundamental para garantizar la sostenibilidad y competitividad de las empresas
en diversos sectores economicos. A continuacion, se sintetizan los hallazgos més relevantes
de investigaciones recientes sobre esta tematica, destacando su impacto en la toma de
decisiones empresariales.

En primer lugar, Barona-Lopez et al., (2024), subrayaron que los costos representan
un factor critico para el éxito empresarial. Segun los autores, la contabilidad de costos no
solo permite a las organizaciones comprender los costos asociados a la produccién, sino
también tomar decisiones informadas relacionadas con la fijacién de precios de venta, la
planificacién de la produccion y las operaciones generales. Este enfoque contribuy6 a la
estabilidad financiera y al fortalecimiento de la posicién competitiva de las empresas.

Por otro lado, Vasquez et al., (2023), analizaron el impacto de la politica de tarifas
de agua en las decisiones de produccion industrial. Los hallazgos indicaron que, aunque el
costo del agua es relevante, tiene un efecto relativamente menor en las decisiones de
produccion de la industria cervecera debido a su inelasticidad frente a las variaciones de
precio. Este estudio corroboré resultados previos sobre la baja sensibilidad de los costos de
agua en procesos industriales, sugiriendo que otros factores, como la eficiencia operativa,
juegan un papel mas determinante en la rentabilidad del sector.

Finalmente, Diaz y Vallejos (2022), destacaron la importancia de implementar
sistemas de costos adecuados. Segun los autores, las estimaciones erroneas del costo de
produccién pueden derivar en decisiones desacertadas, afectando negativamente la
competitividad de las organizaciones. Un sistema de costeo eficiente permitié determinar

precios de venta que reflejan con precision los costos reales, facilitando asi la participacion
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en mercados altamente competitivos y contribuyendo a la sostenibilidad financiera de las
empresas.

Los estudios revisados convergieron en la importancia de vincular estrechamente la
gestion de costos con la fijacion de precios de venta. Mientras que Barona-Lopez et al.,
(2024), enfatizaron el papel integral de la contabilidad de costos en la toma de decisiones,
Vésquez et al., (2023), resaltaron la relacion de factores externos, como las politicas de
tarifas, en los costos y precios.

3.2.6. Reseiia Historica de la Piscigranja “El Sapito”

La Piscigranja “El Sapito” se encuentra ubicada en el sector denominado Lola
Pampa, en el Distrito de Coya, provincia de Calca, Departamento del Cusco, junto al
riachuelo Antahuaylla. Su historia comenzo en el afio 2007, cuando inicié como un negocio
familiar centrado en la crianza de truchas arcoiris. La ubicacidon, que presenta una pendiente
pronunciada, aprovechd el manantial natural denominado "Huaylla Lola Pampa", con un
aforo de 8 litros por segundo. Este recurso permitio iniciar la actividad con la apertura
manual de dos pozas de agua, dedicadas a la crianza de alevines adquiridos del Ministerio
de Produccion. Con el tiempo, las pozas fueron ampliadas mediante maquinaria, lo que
permitié aumentar la capacidad de produccion y diversificar las actividades. Actualmente,
la piscigranja cuenta con 12 pozas de grandes dimensiones, lo que asegura un ambiente
adecuado para el crecimiento saludable de las truchas.

En sus primeros afios, la piscigranja adquirié 10,000 alevines para su crianza y venta
en los mercados de Calca y Urubamba. El producto fue bien recibido, destacandose la
frescura de la trucha arcoiris, que se ofrecia recién pescada. A medida que el negocio crecia,
se identifico una oportunidad de expansién en la venta de alevines a otras piscigranjas de la
zona. En 2015, la piscigranja comenzé a adquirir ovas de trucha arcoiris de la reconocida

empresa estadounidense Troutlodge, con pedidos iniciales de 20,000 ovas. Esta accion llevo
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a la construccion de una nueva infraestructura destinada a la manipulacion y produccion de
alevines, lo que permitié un aumento considerable en la produccion.

A partir de 2015, “El Sapito” se especializé en la venta de alevines y juveniles de
trucha arcoiris a otras piscigranjas y productores locales. Este servicio, originado por la
creciente demanda, llevé a la implementacion de un area adicional para el crecimiento de
los juveniles. Los productos se distribuyen principalmente en las provincias de Calca,
Urubamba, Paruro, Paucartambo, Poroy, Lucre y otras localidades del Cusco. La piscigranja
realiza la compra de entre 50,000 y 60,000 alevines de Troutlodge cada dos meses,
garantizando una oferta constante para satisfacer las necesidades de los mercados locales.

3.2.6.1. Modelo de negocio y proceso de produccion

El modelo de negocio de “El Sapito” se centra en la venta de alevines y juveniles de
trucha arcoiris tanto a piscigranjas familiares como a municipalidades distritales de Cusco.
La empresa se ha consolidado como un proveedor clave para los productores de las zonas de
Calca, Urubamba, Paruro, Paucartambo, Poroy y Lucre. El proceso de produccién de
alevines se lleva a cabo de la siguiente manera:

Adquisicién de Ovas: La piscigranja adquiere ovas de trucha arcoiris de la empresa
Troutlodge, una de las principales proveedoras a nivel mundial, lo que garantiza la calidad
genética de los alevines.

Incubacién y Cria Inicial: Las ovas se incuban en condiciones controladas para
asegurar una alta tasa de eclosion. Los alevines recién nacidos son trasladados a las pozas
para su primer ciclo de crecimiento.

Crecimiento de Alevines y Juveniles: Los alevines son alimentados con una dieta
balanceada y son monitoreados de cerca para garantizar su crecimiento saludable y rapido.
Se presta especial atencién a factores como la temperatura del agua, el oxigeno disuelto y el

control de enfermedades.
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Distribucion y Venta: Una vez que los alevines y juveniles alcanzan un tamafio

adecuado, son vendidos y distribuidos a otras piscigranjas familiares y municipalidades

distritales. Los productos no vendidos permanecen en las pozas de la piscigranja para su

posterior venta en mercados locales y restaurantes, asegurando asi que la produccion no se

desperdicie.

El modelo de negocio de “El Sapito” se enfoca en la calidad de los alevines y

juveniles, la eficiencia en la produccién y la satisfaccion de las necesidades locales, lo que

le ha permitido mantenerse como un referente en la crianza de truchas en la region del Cusco.

3.3. Definicion de términos

Alevines de trucha: Crias de trucha recién nacidas, que se utilizan para iniciar o
repoblar piscigranjas y cuerpos de agua (Pardo-Carrasco, 2017).

Competitividad: Capacidad de una empresa para mantener o0 aumentar su
participacion en el mercado a través de la mejora continua de su productividad y
eficiencia (Moreno, 2017).

Costo total de produccion: Se refiere a la suma de todos los costos incurridos en la
produccion de un bien o servicio, incluyendo los costos fijos y variables (Sanchez y
Alvarez, 2020).

Costos fijos: Los costos fijos son los gastos que una empresa debe pagar
independientemente de su nivel de operacion. Es decir, aquellos costos mensuales,
bimestrales o anuales que debe cumplir sin importar su nimero de ventas alcanzadas
(Gasbarrino, 2023).

Costos operativos: Los costos operativos son aquellos que estan relacionados con las
actividades esenciales para que una empresa pueda operar. Estos costos son los gastos
que se incurren en la adquisicion de materiales, servicios y mano de obra utilizados en

la produccion y comercializacion de un producto o servicio (Aguado).
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Costos totales de produccion: Se refiere a la suma de todos los costos incurridos en
la produccion de un bien o servicio, incluyendo los costos fijos y variables (Sanchez y
Alvarez, 2020).

Demanda del mercado: Cantidad de un bien o servicio que los consumidores estan
dispuestos y pueden adquirir a diferentes precios en un momento determinado (Duque
etal., 2021).

Economia de escala: Fendmeno por el cual los costos unitarios de produccion
disminuyen a medida que aumenta el volumen de produccién (Cardenas, 2023).
Fijacion de precios de venta: Proceso mediante el cual se determina el precio al que
se vendera un producto o servicio, considerando factores como el costo de produccion,
la demanda del mercado, la competencia y los objetivos de la empresa (Mufioz et al.,
2022).

Margen de contribucién: Diferencia entre el precio de venta y los costos variables
unitarios de un producto, que contribuye a cubrir los costos fijos y generar utilidades
(Serrano-Serrato y Torres, 2022).

Mercados locales: Espacios geograficos delimitados, donde se realizan transacciones
comerciales entre compradores y vendedores de una comunidad o region especifica
(Dieste, 2020).

Piscigranja: Establecimiento dedicado a la cria'y produccién de peces, como la trucha,
para su comercializacion (Ledn-Pasquel et al., 2021).

Punto de equilibrio: Nivel de produccion y ventas en el que los ingresos totales
igualan a los costos totales, sin generar ni pérdidas ni ganancias (Battisti et al., 2020).
Rentabilidad: Capacidad de un sistema o proceso para mantenerse a lo largo del

tiempo, sin agotar los recursos ni deteriorar el medio ambiente (Herrero-Blasco, 2014).
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IV. Metodologia

4.1. Tipo y nivel de investigacion
4.1.1. Tipo de investigacion

La investigacion fue de tipo aplicada, Segun Hernandez-Sampieri y Mendoza (2018),
la investigacion aplicada tiene como objetivo utilizar los conocimientos obtenidos para
resolver problemas practicos y especificos, orientados a mejorar o modificar situaciones
concretas. En este estudio, el propdsito fue analizar los factores que afectan en la fijacion de
precios de venta de los alevinos de trucha en la Piscigranja El Sapito, con especial énfasis
en los costos de produccién como determinantes en el establecimiento de precios. A través
de este analisis, se buscd proporcionar recomendaciones practicas para optimizar la fijacion
de precios y mejorar la rentabilidad de la piscigranja, contribuyendo de manera a la solucién
de problemas reales en la gestion de precios dentro del sector acuicola.
4.1.2. Nivel de investigacion

La investigacion se clasificd como nivel descriptivo-correlacional, lo cual permitié
no solo describir las caracteristicas del costo de produccion en la piscigranja, sino también
explorar la relacion entre estos y los precios de venta. Segun Herndndez-Sampieri y
Mendoza (2018), este nivel de investigacion es adecuado cuando se busca comprender como
se interrelacionan diversas variables, lo que facilita la identificacion de patrones y relaciones

entre ellas.
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El nivel descriptivo resultd esencial para detallar los costos involucrados en la
produccion de alevinos de trucha en la Piscigranja El Sapito. En este sentido, se describieron
los costos asociados a insumos, mano de obra y otros gastos operativos, 1o que permitio
obtener una vision detallada de la estructura de costos de la actividad productiva.

Por otro lado, el nivel correlacional permitié investigar la relacion entre las
variaciones en el costo de produccion y los precios de venta. A través de este anélisis, se
pudo identificar como las fluctuaciones en los costos influyen directamente en la fijacion de
precios de venta, proporcionando una base cuantitativa para explicar dicha relacion en el
contexto de la piscigranja. Este enfoque permitié establecer una conexion medible entre las
variables de costos y precios, lo que fue clave para comprender el comportamiento de los
precios y los factores que influyen en su determinacion.

4.1.3. Metodo deductivo

El método deductivo resultd el mas adecuado debido a que se partié de teorias
generales sobre el costo de produccion y la fijacién de precios de venta en la industria
acuicola para llegar a conclusiones especificas aplicadas al caso de estudio. A través de este
método, se utilizaron principios generales para analizar la relacion entre el costo de
produccion y los precios de venta en la piscigranja. El analisis de las variables cuantificables
permitid verificar como los modelos tedricos sobre fijacion de precios de venta se ajustan a
la realidad del negocio, validando o ajustando las hipotesis planteadas en funcién de los
datos obtenidos en la investigacion.

4.1.4. Enfoque cuantitativo

El enfoque cuantitativo fue seleccionado porque permitié abordar la relacion entre

las variables involucradas, utilizando datos numéricos para medir la relacion del costo de

produccién y el precio de venta. La investigacion se centrd en variables medibles como los
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costos fijos, variables y el precio de venta, con el fin de establecer patrones y correlaciones
que evidenciaran la relacién de los costos sobre la estructura de precios del producto.
4.1.5. Disefio no experimental

El disefio no experimental fue elegido dado que no se pretende manipular
directamente las variables de estudio. El costo de produccion y los precios de venta ya son
fendmenos presentes en la practica cotidiana de la piscigranja. EI objetivo fue describir y
analizar estos aspectos tal como se presentan en su contexto natural, sin intervenir ni
modificar el proceso productivo o la fijacion de precios de venta. Segiin Hernandez et al.
(2014), este disefio resulta adecuado cuando el propdsito es observar fendémenos tal como
ocurren, sin realizar manipulaciones o experimentos controlados.
4.1.6. Disefio transversal

Por otro lado, el disefio transversal fue seleccionado debido a que permite analizar la
relacion entre el costo de produccidn y los precios de venta en un Unico momento temporal,
en este caso, durante el afio 2024. Este enfoque proporciona una vision general de cémo las
variables interactian dentro del contexto especifico de la piscigranja en un periodo
determinado, sin la necesidad de un seguimiento longitudinal de los procesos. Hernandez et
al. (2014) senalan que los disefios transversales son especialmente Utiles en estudios que
requieren un analisis puntual de la situacion en un momento determinado, lo que facilita la
recoleccion de datos de manera eficiente en investigaciones descriptivas y correlacionales.
4.2. Ambito temporal y espacial
4.2.1. Ambito temporal

La investigacion se llevo a cabo durante el afio 2024, abarcando el ciclo completo de
produccion de alevinos de trucha en la piscigranja "EI Sapito™, con una duracion de tres
meses. Este periodo fue seleccionado debido a que coincide con la temporada activa de

produccion y comercializacion de los alevinos, lo que permitié la obtencion de datos
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relevantes y actualizados sobre el costo de produccion y los precios de venta. Ademas, este
marco temporal resulté adecuado para el analisis de las tendencias y los factores
determinantes en la fijacion de precios de venta en los mercados locales durante el ciclo
productivo.
4.2.2. Ambito espacial

La investigacion se llevé a cabo en la piscigranja "EIl Sapito”, ubicada en el distrito
de Coya, provincia de Calca, en la region Cusco. Esta ubicacion fue seleccionada por su
relevancia estratégica en la produccién de alevinos de trucha, destacandose como una de las
principales zonas dedicadas a esta actividad en la region. La eleccion de este lugar fue
motivada por su adecuacion al objeto de estudio, ya que proporciona un contexto propicio
para analizar el costo total de produccion y la fijacién de precios de venta. Ademas, el
entorno local especifico facilita la interaccion directa con los actores clave del mercado de
alevinos de trucha, lo que enriquece el andlisis y la obtencién de datos empiricos

representativos.

4.3. Poblacién y muestra
4.3.1. Poblacion

La poblacion objeto de estudio estuvo conformada por los 20 colaboradores de la
piscigranja "El Sapito", un grupo familiar que participa directamente en la produccion de
alevinos de trucha, asi como en la determinacion del costo de produccién y fijacion de
precios de venta. La distribucion de los colaboradores segun las actividades en el proceso es
la siguiente:
Tabla 1

Poblacion y muestra de la piscigranja "El Sapito™

Actividad N° de colaboradores

Limpieza de pozas 02
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Desinsectacion de materiales 04
Limpieza y retiro de ovas 02
Mantenimiento de pozas 05
Personal administrativo y ventas 05
Capacitadores 02
Total 20

Nota. Fuente informacidn proporciona por la administracion

4.3.2. Muestra

Dado el tamafio reducido de la poblacion (20 colaboradores), se incluy6 a todos los
miembros en la muestra, lo que facilitd la recoleccion de datos completos y representativos
de los involucrados en los procesos de produccion, costos y fijacion de precios.
4.3.3. Muestreo

Debido al tamafio reducido de la poblacién, que consiste en menos de 50 personas,
se optdé por un muestreo censal, lo que implicé incluir a todos los colaboradores en la
muestra. Este enfoque es adecuado para poblaciones pequefias, como lo indican Hernandez
et al. (2014), ya que permite obtener una representacion completa y precisa de la realidad de
la piscigranja, especialmente en lo relacionado con el costo de produccién y la fijacion de
precios de venta.
4.4. Instrumentos
4.4.1. Técnicas e instrumentos para la recoleccion de datos

Para la recoleccion de datos en esta investigacion, se utilizé la técnica de encuesta,
complementada con los instrumentos cuestionario y andlisis documental. La eleccién de

estas herramientas responde a su idoneidad con los objetivos del estudio y el disefio
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metodoldgico, que es no experimental, transversal y de enfoque cuantitativo con un nivel
descriptivo-correlacional.

A. Técnica de encuesta

La técnica de encuesta fue seleccionada debido a su capacidad para obtener
informacion precisa de manera estructurada y estandarizada, lo cual resulta fundamental para
el anélisis del costo de produccién y la fijacion de precios de venta de los alevinos de trucha
en los mercados locales de la Piscigranja El Sapito. Segun Herndndez et al. (2014), la
encuesta es una técnica eficaz para recopilar datos directamente de los sujetos del estudio,
en este caso, los administradores y responsables de la piscigranja, de manera eficiente y
confiable.

El uso de la encuesta resultdo adecuado debido al caracter cuantitativo de la
investigacién, ya que permite la recopilacion de datos que pueden ser cuantificados y
analizados estadisticamente. La estructura cerrada de las preguntas garantiza la obtencion de
respuestas objetivas que, posteriormente, seran procesadas para establecer relaciones
estadisticas entre el costo de produccion y la fijacion de precios de venta.

B. Instrumento: Cuestionario

El cuestionario fue el instrumento seleccionado para llevar a cabo la encuesta. Este
constd de un conjunto de preguntas cerradas y estructuradas, disefiadas especificamente para
obtener informacion relevante sobre el costo de produccién (como insumos, mano de obra,
mantenimiento de instalaciones, entre otros) y sobre la fijacion de precios de venta de los
alevinos de trucha en la piscigranja. El cuestionario fue administrado a los responsables de
la gestion y la toma de decisiones dentro de la piscigranja. Este instrumento resulta adecuado
ya que permite la recoleccion sistematica y uniforme de datos, lo que facilita un analisis

posterior.
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Ademaés del cuestionario, se emple6 un analisis documental complementario, que
consistio en la revision de los registros financieros y de produccion de la piscigranja, tales
como cuadernos de apuntes. Esta estrategia adicional permitié contrastar la informacion
obtenida mediante la encuesta, proporcionando un marco de referencia mas amplio y
posibilitando una triangulacion de datos que reforzé la validez de los resultados. El analisis
de los registros historicos de costos y precios fue particularmente Util para identificar

tendencias a lo largo del tiempo, lo que enriquecio la interpretacion de los datos obtenidos.

4.4.2. Validacion y confiabilidad de los instrumentos

Para garantizar la validez y confiabilidad de los instrumentos utilizados en la
recoleccion de datos de esta investigacion, se disefid un proceso de validacion y prueba de
confiabilidad conforme a los estandares metodoldgicos recomendados para estudios
cuantitativos de tipo descriptivo-correlacional.

A. Validacion de los instrumentos

La validacion del instrumento principal, el cuestionario disefiado para la encuesta, se
Ilevé a cabo mediante un juicio de expertos en el area de costo de produccion y fijacion de
precios de venta dentro del sector acuicola. Segin Hernandez et al. (2014), este tipo de
validacién permite evaluar si las preguntas del instrumento son pertinentes, comprensibles
y apropiadas para el contexto de estudio. Los expertos seran responsables de revisar las
preguntas para verificar que reflejan adecuadamente las dimensiones tedricas de las variables
investigadas, tales como el costo de produccién y los precios de venta de los alevinos de
trucha.

Este enfoque es adecuado para el estudio, dado que se centra en un contexto

especifico (Piscigranja El Sapito). En este sentido, es fundamental que las preguntas del
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cuestionario aborden de forma precisa las variables econémicas que inciden tanto en la
produccion como en la fijacion de precios de venta. La validacion a través del juicio de
expertos asegura que el instrumento de recoleccion de datos mide lo que se pretende medir,
es decir, la relacion entre el costo de produccion y los precios de venta de los alevinos de
trucha.

B. Confiabilidad de los instrumentos

La confiabilidad del cuestionario y otros instrumentos utilizados en la recoleccion de
datos han sido evaluada mediante el calculo del alfa de Cronbach, una técnica estadistica
ampliamente reconocida para medir la consistencia interna de los items del instrumento. El
alfa de Cronbach permite determinar el grado en que las preguntas del cuestionario son
coherentes entre si, asegurando que el instrumento sea confiable para captar las variaciones
en las variables de interés. Segin Hernandez et al. (2014), un valor de alfa de Cronbach
superior a 0.70 es considerado adecuado, lo que garantizard que el cuestionario sea
consistente en la medicion del costo de produccion y los precios de venta.

Este proceso es adecuado, ya que garantiz6 que los datos obtenidos mediante el
cuestionario sean consistentes, 1o que permitio realizar un andlisis estadistico valido y
confiable. La confiabilidad es un aspecto esencial en los estudios cuantitativos, ya que
asegura que los resultados obtenidos no sean producto de errores sistematicos en el

instrumento de medicién.

4.5. Procedimiento

Los procedimientos para la recoleccién de datos se basaron en una revision
bibliografica exhaustiva, que incluyd fuentes especializadas sobre el costo de produccion y
fijacion de precios de venta en el sector acuicola. Esta revision permitié establecer el marco

conceptual necesario para identificar las variables clave del estudio.
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La recoleccion de datos se realizd mediante una encuesta dirigida al personal
administrativo y operativo de la piscigranja "El Sapito”, dada su estructura familiar en la que
todos los integrantes participan activamente en la determinacion de los costos y precios de
venta. Ademads, se analiz6 la documentacién proporcionada por los responsables de la
gestion operativa y administrativa. Este enfoque garantizé una recoleccién de datos precisa
y ordenada, centrada en las variables relevantes para el estudio.

4.6. Analisis de datos

En la presente investigacion, se adopt6 un enfoque metodoldgico y técnico adecuado
para la presentacion y el andlisis de los datos obtenidos de la Piscigranja El Sapito. Dado
que el disefio de la investigacion es no experimental, transversal y de enfoque cuantitativo,
con un nivel descriptivo-correlacional.

A. Métodos para la presentacion de los datos

La presentacion de los datos se realiz6 de manera clara y ordenada, utilizando tablas
y graficos para facilitar la comprension de los resultados. Segin Hernandez-Sampieri y
Mendoza (2018), las tablas son herramientas fundamentales para organizar y exponer datos
numeéricos de forma estructurada, permitiendo observar patrones, tendencias y variaciones
en las variables estudiadas. En este estudio, se emplearon tablas para presentar el costo de
produccion (incluyendo insumos, mano de obra y costos operativos) y los precios de venta
de los alevinos de trucha. Estas tablas proporcionaron una base solida para el anélisis
posterior y facilitaron la comparacion entre las distintas variables involucradas.

Ademas, se utilizaron graficos (de barras, lineas o dispersion) para ilustrar
visualmente las relaciones entre el costo de produccion y los precios de venta. Los graficos
ofrecieron una representacion visual rapida de las tendencias, lo que permitié una
interpretacion &gil de los datos y la identificacion de posibles correlaciones. Segun

Hernandez-Sampieri y Mendoza (2018), los graficos son herramientas eficaces para
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sintetizar grandes volimenes de informacién y resaltar visualmente las relaciones entre
variables, lo cual es esencial en estudios correlacionales como el presente.

B. Técnicas para el analisis de los datos

El anélisis de los datos se realizd6 mediante técnicas estadisticas descriptivas y
correlacionales. Las estadisticas descriptivas se emplearon para resumir y describir los datos
obtenidos, utilizando frecuencias y porcentajes. Esto permitié obtener una vision general de
las caracteristicas del costo de produccion y la fijacién de precios de venta. Segln
Hernandez-Sampieri y Mendoza (2018), las estadisticas descriptivas son apropiadas en
estudios de tipo descriptivo, ya que permiten representar las variables de forma precisa sin
necesidad de inferir relaciones causales.

Dado que la investigacion tuvo un enfoque correlacional, se utiliz6 el coeficiente de
correlacion de Tau-b de Kendall para determinar la relacion entre el costo de produccion y
la fijacion de precios de venta de los alevinos de trucha. Esta técnica estadistica permitio
identificar la fuerza y direccion de la relacion lineal entre ambas variables, lo que fue
fundamental para comprender como las variaciones en el costo de produccion afectan la
fijacion de precios de venta. Hernandez-Sampieri y Mendoza (2018) sefialan que el
coeficiente de correlacion de Tau-b de Kendall es adecuado en investigaciones que buscan
explorar la relacion entre dos variables cuantitativas, como es el caso del costo de produccién
y la fijacion de precios de venta.

4.7. Consideraciones éticas
e Consentimiento informado: Antes de su inclusion en el estudio, se obtuvo el
consentimiento informado de todos los participantes. A cada uno se le proporcion6
informacién detallada sobre los objetivos de la investigacion, los procedimientos a
seguir y los posibles riesgos y beneficios asociados a su participacion. Se les explico

que su participacion era completamente voluntaria y que podian retirarse en cualquier
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momento sin que ello afectara su relacién con el investigador o la institucion. El
consentimiento fue obtenido por escrito para asegurar que los participantes
comprendieran plenamente su involucramiento y que su decision fuera tomada de
forma libre y consciente.

Confidencialidad y anonimato: Los datos obtenidos a través de las encuestas, asi
como la informacion financiera recopilada durante el analisis documental, fueron
tratados con estricta confidencialidad. La informacion personal identificable fue
protegida en todo momento, y los datos fueron anonimizados durante la fase de analisis
y presentacion de los resultados. Los registros fueron almacenados de forma segura 'y
fueron accesibles Unicamente a los investigadores responsables del estudio. Este
enfoque aseguro el cumplimiento de las normativas de proteccion de datos aplicables,
garantizando que la privacidad de los participantes fuera respetada.

Proteccién de los derechos de los participantes: Se garantizd que todos los
participantes comprendieran sus derechos, incluyendo su derecho a la privacidad, a no
ser discriminados y a no estar expuestos a riesgos innecesarios. A pesar de que los
participantes eran adultos, se asegur6 que tuvieran suficiente tiempo para comprender
la informacién proporcionada, particularmente en lo que respecta al manejo de sus
datos financieros. Ademas, se les garantizd que no se les ofreceria ningin tipo de
beneficio o compensacidn que pudiera inducir a una participacion coaccionada.
Integridad de los datos y la investigacion: Se aseguré que todos los datos
recolectados fueran presentados con precision y sin alteraciones, manteniendo la
honestidad cientifica a lo largo del proceso de recoleccidn, analisis y presentacion de
los resultados. Los datos financieros y cualquier otra informacion sensible se utilizaron
exclusivamente para los fines establecidos en el estudio y no se compartieron fuera del

ambito de la investigacion. Se mantuvo un enfoque de transparencia total en los
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resultados, garantizando que la informacion no fuera manipulada ni distorsionada para

ajustarse a objetivos preconcebidos.
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V. Resultados y discusion
5.1. Resultados
5.1.1. Andlisis descriptivo
5.1.1.1. Confiabilidad del instrumento
Tabla 2

Estadisticas de fiabilidad

Alfa de Cronbach N de elementos
,759 21

Nota. Elaboracién con datos del cuestionario en SPSS Statistics 25.

Interpretacion de resultados:

En la tabla 2, se presenta el Alfa de Cronbach de 0.759 para los 21 elementos del
cuestionario utilizado en el estudio titulado: "Costo de produccion y la fijacion de precios de
venta de alevinos de trucha en la Piscigranja El Sapito durante el afio 2024". El Alfa de
Cronbach es una medida de la fiabilidad o consistencia interna de los instrumentos de
medicion, que evalla si los elementos del cuestionario estan midiendo de manera coherente
el mismo constructo. Un valor de 0.759 indica una fiabilidad aceptable segun los estandares
comunes en las ciencias sociales, donde valores superiores a 0.7 se consideran adecuados
para fines de investigacion. Este nivel sugiere que los items del cuestionario son lo
suficientemente consistentes para garantizar que los resultados obtenidos sean confiables y

representativos de las variables estudiadas.



75

5.1.1.2. Variable independiente costo de produccion
Tabla 3
Anélisis descriptivo de las medidas de tendencia central y dispersion del costo de

produccion de alevinos de trucha en la Piscigranja El Sapito, 2024

Vaélido 20
N Perdidos 0
Media 2,15
Desv. Desviacion ,489

Nota. La tabla presenta las medidas de tendencia central y dispersion

Segun la tabla 3, la variable costo de produccion registra una media de 2,15 y una
desviacion estandar de 0,489, lo que indica que los datos se agrupan alrededor de un nivel
promedio, con una dispersion moderada entre las observaciones. La inexistencia de valores
perdidos y la uniformidad en la variabilidad reflejan un comportamiento relativamente
homogéneo del costo de produccién en la Piscigranja El Sapito durante el periodo analizado.
Este resultado descriptivo evidencia una estructura de costos estable, condicion que permite
el anélisis relacional con la variable fijacion de precios de venta, conforme al enfoque
correlacional definido en el objetivo general del estudio.

5.1.1.3. Variable dependiente fijacion de precios de venta

Tabla 4

Analisis descriptivo de las medidas de tendencia central y dispersion de la fijacién

de precios de venta de alevinos de trucha en la Piscigranja El Sapito, 2024

Vaélido 20
N Perdidos 0
Media 2,45
Desv. Desviacion ,510

Nota. La tabla presenta las medidas de tendencia central y dispersion
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De acuerdo con la tabla 4, la variable fijacion de precios de venta presenta una media
de 2,45y una desviacion estandar de 0,510, lo que evidencia una dispersion moderada de los
datos en torno al valor promedio. Este comportamiento indica que los precios de venta de
los alevinos de trucha se establecen dentro de un rango relativamente homogéneo, aunque
con ciertas variaciones entre las observaciones analizadas. La consistencia en la distribucion
de las respuestas permite identificar un patrén estable en la definicion de precios, lo cual
resulta pertinente para el analisis conjunto con el costo de produccion, en el marco del
enfoque correlacional planteado en el objetivo general del estudio.

5.1.1.4. Determinacion de rangos de costo de produccion y fijacion de precio de
venta

A. Variable del costo de produccion

Tabla 5

Rango del costo de produccion

Variable y dimensiones Bajo Regular Alto

Costo de produccion 10 - 23 24 - 37 38-50
Costos directos de produccion. 3-7 8-11 12 -15
Costos indirectos de fabricacion. 3-7 8-11 12 -15
Costos operativos. 4-9 10-15 16 - 20

Nota. La tabla representa el rango de la variable 1 y sus dimensiones. Fuente: Propia

Interpretacion

La tabla 5 presenta la clasificacion del costo de produccion en tres categorias: bajo,
regular y alto, lo que facilita la evaluacion de su distribucién segun diferentes rangos. En
términos generales, el costo de produccion se encuentra dentro del rango de 10 a 50, con el
rango bajo que abarca de 10 a 23, el rango regular de 24 a 37 y el alto de 38 a 50. Los costos
directos de produccion y los costos indirectos de fabricacion abarcan con el rango bajo 3 a
7, el rango regular de 8-11y el rango alto 12-15 y los costos operativos abarca con el rango

bajo4 a9, el rango regular de 10-15y el rango alto 16-20, lo que permite identificar las areas
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con mayor incidencia en el costo de produccion, lo cual tiene repercusiones directas en la
fijacion de precios de venta de los alevinos de trucha en la Piscigranja El Sapito.

B. Variable de fijacion de precios de venta

Tabla 6

Rango de fijacion de precios de venta

Variable y dimensiones Bajo Regular Alto

Fijacion de Precios de Venta 11-26 27 - 40 41 - 55
Estructura de precios. 4-9 10- 15 16 - 20
Comepetitividad de precios. 3-7 8-11 12-15
Estrategia de fijacion de precios. 4-9 10-15 16 - 20

Nota. La tabla representa el rango de la variable 2 y sus dimensiones. Fuente: Propia

Interpretacion

La tabla 6 presenta la distribucion de los rangos para la fijacion de precios de venta,
clasificados en tres niveles: bajo, regular y alto. El rango de precios de venta se extiende
desde 11 hasta 55, dividiéndose en las siguientes categorias: bajo (11-26), regular (27-40) y
alto (41-55). Asimismo, la estructura de precios se divide en bajo (4-9), regular (10-15) y
alto (16-20), la competitividad de precios en bajo (3-7), regular (8-11) y alto (12-15), y la
estrategia de fijacion de precios en bajo (4-9), regular (10-15) y alto (16-20). Esta
clasificacion permite evaluar cdbmo los diferentes factores influyen en la fijacién de precios

de los alevinos de trucha en la Piscigranja El Sapito.
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5.1.1.5. Resultados del cuestionario: Analisis descriptivo del costo de produccion
y fijacion de precios de venta

A. Resultados descriptivos de la variable independiente costo de produccion

Tabla 7

Resultado de la variable 1: Costo de produccion

) ~ Porcentaje Porcentaje
Frecuencia Porcentaje .
véalido acumulado

Vélido Bajo 1 5.0 5.0 5.0
Regular 15 75.0 75.0 80.0
Alto 4 20.0 20.0 100.0
Total 20 100.0 100.0

Nota. La tabla muestra el resultado de la variable 1. Costo de produccion.
Figura 1

Resultado de la variable 1: Costo de produccion

80.0
70.0
60.0
50.0
40.0
30.0
20.0

10.0 %

0.0

Bajo Regular Alto

Nota. La Figura muestra el resultado de la variable 1. Costo de produccion.

Interpretacion del resultado:

En la tabla 7, relacionada con el costo de produccién, se observan los resultados de
las respuestas sobre el costo de produccion de los alevinos de trucha en la Piscigranja El
Sapito. La mayoria de los encuestados (el 75%) considera que los costos son "regulares”,

mientras que un 20% los clasifica como "altos", y solo un 5% los considera "bajos". Este
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patrén sugiere que la mayoria del costo de produccién son moderados, con una pequefia
proporcion de casos con costos mas bajos o elevados. Estos hallazgos podrian tener relacion
en la fijacidn de precios de venta, ya que los costos regulares y altos probablemente jueguen
un papel clave en la determinacion de los precios para mantener la competitividad. A partir
de estos resultados, se sugiere evaluar las variables que contribuyen a los costos regulares y
altos con el fin de explorar posibles ajustes que optimicen los precios en el futuro.

A.1. Resultado descriptivo de la dimension 1. Costos directos de produccion

Tabla 8

Resultado de la dimension 1: Costos directos de produccion

) ~ Porcentaje Porcentaje
Frecuencia Porcentaje .
vélido acumulado

Valido Bajo 0 0.0 0.0 0.0
Regular 4 20.0 20.0 20.0
Alto 16 80.0 80.0 100.0
Total 20 100.0 100.0

Nota. La tabla muestra el resultado de la dimension 1. Costos directos de produccion.
Figura 2

Resultado de la dimension 1: Costos directos de produccién
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0.0
Bajo Regular Alto

Nota. La figura muestra el resultado de la dimension 1. Costos directos de produccion
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Interpretacion del resultado:

En la tabla 8, Dimensién 1, se presentan los datos sobre los costos directos de
produccion en la Piscigranja EI Sapito, especificamente relacionados con materia prima y
mano de obra. Los resultados muestran que el 80% de los casos se encuentran en la categoria
"alto", lo que sugiere que la mayoria de los costos directos de produccion son elevados. En
contraste, solo el 20% de los casos se ubica en la categoria "regular”, lo que indica que los
costos mas bajos son una minoria. Este patron podria reflejar una estructura de costos que
podria tener relacion directamente en los precios de venta de los alevinos de trucha. A partir
de los resultados, se propone investigar la eficiencia en el uso de materia prima y mano de
obra, para determinar posibles areas de optimizacién en los costos, lo que podria llevar a una
reduccion de los precios de venta en el futuro, manteniendo la competitividad del mercado.

A.2. Resultado descriptivo de la dimension 2. Costos indirectos de fabricacion

Tabla 9

Resultado de la dimension 2: Costos indirectos de fabricacion

) ~ Porcentaje Porcentaje
Frecuencia Porcentaje .
valido acumulado

Valido Bajo 4 20.0 20.0 20.0
Regular 12 60.0 60.0 80.0
Alto 4 20.0 20.0 100.0
Total 20 100.0 100.0

Nota. La tabla muestra el resultado de la dimension 2. Costos indirectos de

fabricacion.
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Figura 3

Resultado de la dimension 2: Costos indirectos de fabricacion
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Nota. La figura muestra el resultado de la dimension 2. Costos indirectos de
fabricacion.

Interpretacion del resultado:

En la tabla 9, Dimension 2, se presentan los resultados relacionados con los costos
indirectos de fabricacion en la Piscigranja El Sapito, especificamente enfocados en energia
y mantenimiento de infraestructura. Los datos revelan que el 60% de los casos se encuentran
en la categoria "regular"”, indicando que una mayoria de los costos indirectos se perciben
como moderados. Un 20% de los casos corresponde a los costos "bajos”, mientras que otro
20% se clasifica como "altos". Esta distribucion sugiere que los costos indirectos varian de
manera significativa entre los diferentes casos, lo que podria tener relacion en los precios de
venta de los alevinos de trucha. A partir de estos hallazgos, se propone investigar las
fluctuaciones en el gasto de energia y en el mantenimiento de la infraestructura, con el fin
de optimizar estos costos en el futuro, contribuyendo asi a una estrategia de precios mas

competitiva.
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A.3. Resultado descriptivo de la dimension 3. Costos operativos
Tabla 10

Resultado de la dimension 3: Costos operativos

) _ Porcentaje Porcentaje
Frecuencia Porcentaje .
véalido acumulado

Valido Bajo 6 30.0 30.0 30.0
Regular 12 60.0 60.0 90.0
Alto 2 10.0 10.0 100.0
Total 20 100.0 100.0

Nota. La tabla muestra el resultado de la dimension 3. Costos operativos.
Figura 4

Resultado de la dimension 3: Costos operativos
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Nota. La figura muestra el resultado de la dimension 3. Costos operativos.

Interpretacion del resultado:

En la tabla 10, Dimension 3, se presentan los datos relacionados con los costos
operativos en la Piscigranja El Sapito, especificamente enfocados en logistica e insumos
adicionales. Los resultados indican que el 60% de los encuestados perciben los costos
operativos como "regulares", mientras que un 30% los clasifican como "bajos", y solo un

10% los califican como "altos". Esta distribucion sugiere que la mayoria de los costos
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operativos son considerados moderados, con una pequefia proporcion que los ve como
elevados. Este patrén puede tener implicaciones en la fijacion de los precios de venta, ya que
los costos operativos mas bajos o regulares podrian facilitar una estrategia de precios
competitiva. A partir de estos resultados, se propone un analisis detallado sobre los costos
logisticos y de insumos adicionales, para identificar oportunidades de optimizacion y, en el
futuro, reducir los costos operativos, lo cual podria tener relacion positivamente en los
precios de venta.

B. Resultados descriptivos de la variable dependiente fijacion de precios de venta

Tabla 11

Resultado de la variable 2: Fijacion de precios de venta

) ~ Porcentaje Porcentaje
Frecuencia Porcentaje .
vélido acumulado

Vélido Bajo 0 0.0 0.0 0.0
Regular 11 55.0 55.0 55.0
Alto 9 45.0 45.0 100.0
Total 20 100.0 100.0

Nota. La tabla muestra el resultado de la variable 2. Fijacion de precios de venta.
Figura 5

Resultado de la variable 2: Fijacion de precios de venta
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Nota. La figura muestra el resultado de la variable 2. Fijacion de precios de venta.
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Interpretacion del resultado:

En la tabla 11, que muestra los datos sobre la fijacion de precios de venta de los
alevinos de trucha en la Piscigranja El Sapito, se observa que el 55% de los encuestados
considera que los precios de venta son "regulares”, mientras que el 45% restante los clasifica
como "altos". Esta distribucion sugiere que una mayoria de los precios se perciben como
moderados, lo que podria reflejar una estrategia de precios orientada a la accesibilidad dentro
del mercado local. Sin embargo, la alta proporcion de respuestas en la categoria "alto" indica
que, para una parte significativa de los encuestados, los precios podrian considerarse
elevados, posiblemente en relacion con el costo de produccion y las percepciones del valor.
A partir de estos resultados, se podria proponer un analisis mas detallado de las estrategias
de precios actuales, con el fin de evaluar posibles ajustes para mejorar la percepcion de valor
y optimizar la competitividad en el futuro.

B.1. Resultado descriptivo de la dimension 1. Estructura de precio

Tabla 12

Resultado de le dimensién 1: Estructura de precio

) ~ Porcentaje Porcentaje
Frecuencia Porcentaje .
véalido acumulado

Valido Bajo 0 0.0 0.0 0.0
Regular 14 70.0 70.0 70.0
Alto 6 30.0 30.0 100.0
Total 20 100.0 100.0

Nota. La tabla muestra el resultado de la dimension 1. Estructura de precio.
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Figura 6

Resultado de la dimension 1: Estructura de precio
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Nota. La figura muestra el resultado de la dimension 1. Estructura de precio.

Interpretacion del resultado:

En latabla 12, relacionada con la estructura de precios en la Piscigranja El Sapito, se
observa que el 70% de los encuestados percibe los precios como "regulares”, mientras que
el 30% restante los califica como "altos”. Esta distribucién sugiere que la mayoria de los
precios establecidos para los alevinos de trucha son considerados moderados, lo que podria
reflejar una estrategia de precios orientada a mantener la competitividad en el mercado local.
El hecho de que un porcentaje considerable de respuestas esté en la categoria "alto” indica
que, para una porcion de los participantes, los precios pueden estar en un rango mas elevado,
lo cual podria estar relacionado con el costo de produccion y otros factores externos. A partir
de estos resultados, se propone evaluar las causas que afectan la estructura de precios para
determinar si es posible ajustar los precios, mejorando la competitividad y la accesibilidad

en el mercado.
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B.2. Resultado descriptivo de la dimension 2. Competitividad de precio
Tabla 13

Resultado de la dimension 2: Competitividad de precio

) ~ Porcentaje Porcentaje
Frecuencia Porcentaje .
véalido acumulado

Vélido Bajo 1 5.0 5.0 5.0
Regular 14 70.0 70.0 75.0
Alto 5 25.0 25.0 100.0
Total 20 100.0 100.0

Nota. La tabla muestra el resultado de la dimension 2. Competitividad de precio.
Figura7

Resultado de la dimension 2: Competitividad de precio
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Nota. La figura muestra el resultado de la dimension 2. Competitividad de precio.

Interpretacion del resultado:

En la tabla 13, relacionada con la competitividad de precios en la Piscigranja El
Sapito, se observa que el 70% de los encuestados considera que los precios son "regulares”,
mientras que el 25% los percibe como "altos", y solo un 5% los clasifica como "bajos". Estos
resultados sugieren que la mayoria de los precios estan en un rango moderado, lo que podria
implicar que la piscigranja mantiene una estrategia de precios competitivos dentro del

mercado local. Sin embargo, un 25% de los encuestados considera que los precios son
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elevados, lo cual podria indicar que existen segmentos del mercado que perciben los precios
como menos accesibles. A partir de estos hallazgos, se sugiere investigar méas a fondo los
factores que contribuyen a la percepcion de precios altos, con el fin de explorar posibles
ajustes y optimizar la competitividad en el futuro.
B.3. Resultado descriptivo de la dimension 3. Estrategias de fijacion de precios
Tabla 14

Resultado de la dimension 3: Estrategias de fijacion de precios

) ~ Porcentaje Porcentaje
Frecuencia Porcentaje .
vélido acumulado

Vélido Bajo 0 0.0 0.0 0.0
Regular 16 80.0 80.0 80.0
Alto 4 20.0 20.0 100.0
Total 20 100.0 100.0

Nota. La tabla muestra el resultado de la dimension 3. Estrategias de fijacion de
precios.
Figura 8

Resultado de la dimension 3: Estrategias de fijacion de precios
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Nota. La figura muestra el resultado de la dimension 3. Estrategias de fijacion de

precios.
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Interpretacion del resultado:

En la tabla 14, que aborda las estrategias de fijacion de precios en la Piscigranja El
Sapito, se observa que el 80% de los encuestados considera que las estrategias de precios
son "regulares”, mientras que el 20% restante las califica como "altas". Este patrén sugiere
que la mayoria de los precios establecidos se perciben como moderados en el mercado local,
lo cual podria reflejar una estrategia de fijacién de precios orientada a mantenerse
competitivo dentro de un rango accesible para los consumidores. Sin embargo, el 20% que
considera los precios como "altos" puede sefialar la existencia de percepciones de precios
elevados en ciertos segmentos del mercado. A partir de estos datos, se puede proponer un
analisis mas de las estrategias de fijacion de precios, con el fin de determinar si es necesario
ajustar los precios para mejorar la competitividad o la percepcion del valor entre los
consumidores.

5.1.2. Andlisis inferencial
5.1.2.1. Prueba de normalidad
Tabla 15

Prueba de normalidad

Pruebas de normalidad

Kolmogorov-Smirnov@ Shapiro-Wilk
Estadistico gl Sig.  Estadistico gl Sig.
V1 Costo  de
_, 0.420 20 0.000 0.660 20 0.000
produccion
V2_Fijacion de
0.361 20 0.000 0.637 20 0.000

Precios de Venta

Nota. Esta tabla muestra la prueba de normalidad de las dos variables, generado con

SPSS Versidén 25.
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Figura 9
Distribucion del costo de produccion y resultados de la prueba de normalidad
(Kolmogorov-Smirnov y Shapiro-Wilk).
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Nota. Esta figura muestra la distribucion de costo de produccidn, generado con SPSS
Version 25.

Figura 10

Distribucion de la Fijacion de Precios de Venta y resultados de la prueba de

normalidad (Kolmogorov-Smirnov y Shapiro-Wilk).
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Nota. Esta figura muestra la distribucion de la fijacion de precio de venta, generado
con SPSS Version 25.

Interpretacion de la prueba de normalidad

En la tabla 15, los resultados de las pruebas de normalidad (Kolmogorov-Smirnov y
Shapiro-Wilk) aplicadas a los datos de costo de produccion y fijacion de precios de venta
muestran que los valores p para ambas pruebas son 0.000 para las dos variables (V1y V2),
lo que es significativamente menor que el umbral de 0.05. Esto nos lleva a rechazar la
hipétesis nula, indicando que los datos no siguen una distribucion normal. Por lo tanto, dado
gue ambos conjuntos de datos no son normales, no son paramétricos. Como resultado, se
deben utilizar pruebas estadisticas no paramétricas, como el coeficiente de correlacion de
Tau-b de Kendall, que no requieren la suposicion de normalidad.

5.1.2.2. Resultado inferencial segun hipétesis general

Hipotesis alterna (H:): El costo de produccién se relaciona significativamente con
la fijacion de precios de venta de alevinos de trucha en la Piscigranja el Sapito del distrito
de Coya, provincia de Calca - Cusco durante el afio 2024.

Hipotesis nula (Ho): El costo de produccién no se relaciona significativamente con
la fijacion de precios de venta de alevinos de trucha en la Piscigranja el Sapito del distrito

de Coya, provincia de Calca - Cusco durante el afio 2024.
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Tabla 16
Correlacion de Tau-b de Kendall entre el costo de produccion y la fijacion de

precios de venta.

Correlaciones

V1 Costo de VZ—F'J"?IC'O“
roduccion de Precios de
P Venta

Tau_b de V1_Cos_t9 de Coef|C|e_r1te de 1,000 554°
Kendall produccion correlacion

Sig. (bilateral) 0.014

N 20 20

V2_I_:|JaC|on de Coef|C|e_r1te de 5547 1.000
Precios de Venta correlacion

Sig. (bilateral) 0.014
N 20 20

*, La correlacion es significativa en el nivel 0,05 (bilateral).

Nota. Esta tabla muestra la correlacion entre la variable 1 y la variable 2, generado

con SPSS Versién 25.

Interpretacion del resultado:

En la tabla 16, se muestra la correlacion de Tau-b de Kendall entre el costo de
produccion y la fijacion de precios de venta. El coeficiente de correlacion de 0.554 indica
una correlacion positiva moderada entre ambas variables, lo que sugiere que, a medida que
aumentan el costo de produccidn, también lo hacen los precios de venta de los alevinos de
trucha. El valor p asociado (0.014) es menor que 0.05, lo que indica que la correlacion es
estadisticamente significativa. En consecuencia, se rechaza la hipétesis nula (que establece
gue no existe correlacién) y se acepta la hipotesis alternativa (que establece que existe una
correlacion significativa). Sin embargo, es importante destacar que correlacion no implica
causalidad, por lo que se recomienda realizar investigaciones adicionales, como estudios
experimentales, para evaluar si el costo de produccion causa el aumento de los precios de

venta. El tamafio de la muestra de 20 es adecuado para este tipo de analisis.
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5.1.2.3. Resultado inferencial segun hipdtesis especifica 1

Hipotesis alterna (Hi:): El costo directo de produccion se relaciona
significativamente con la fijacion de precios de venta de los alevinos de trucha en la
Piscigranja El Sapito del distrito de Coya, provincia de Calca - Cusco durante el afio 2024.

Hipotesis nula (Ho): EIl costo directo de produccién no se relaciona
significativamente con la fijacion de precios de venta de los alevinos de trucha en la
Piscigranja El Sapito del distrito de Coya, provincia de Calca - Cusco durante el afio 2024.

Tabla 17

Correlacion de Tau-b de Kendall entre Costos Directos de Produccion y Fijacion

de Precios de Venta

Correlaciones

D1 Costos V2 _Fijacion
directos de de Precios
produccién de Venta

Tau-bde D1 Costos directos  Coeficiente de

Kendall de produccion correlacion 1.000 0.201
Sig. (bilateral) 0.381
N 20 20
V2_l_=|JaC|on de Coeﬁme_rlte de 0.201 1,000
Precios de Venta correlacion
Sig. (bilateral) 0.381
N 20 20

Nota. Esta tabla muestra la correlacion entre costos directos de produccién y fijacion

de precio, generado con SPSS Version 25.

Interpretacion del resultado:

En la tabla 17, los resultados de la correlacion de Tau-b de Kendall entre los costos
directos de produccion y la fijacion de precios de venta muestran un coeficiente de
correlacion de 0.201, lo que indica una correlacion positiva débil entre las dos variables. El

valor p de 0.381 es mayor que 0.05, lo que sugiere que las correlaciones observadas no son
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estadisticamente significativas. Esto significa que no hay suficiente evidencia para rechazar
la hipotesis nula, lo que implica que no existe una correlacion significativa entre los costos
directos de produccion y los precios de venta. Es importante destacar que, aunque se observe
una relacion positiva, correlacion no implica causalidad, por lo que no se puede afirmar que
los costos directos de produccién causen un aumento en los precios de venta. El tamafio de
la muestra de 20 es adecuado para este tipo de analisis, pero se podrian realizar estudios
adicionales para explorar posibles variables confesoras.

5.1.2.4. Resultado inferencial segun hipdtesis especifica 2

Hipotesis alterna (Hi): EI costo indirecto de produccion se relaciona
significativamente con la fijacion de precios de venta de los alevinos de trucha en la
Piscigranja El Sapito del distrito de Coya, provincia de Calca - Cusco durante el afio 2024.

Hipotesis nula (Ho): El costo indirecto de produccion no se relaciona
significativamente con la fijacién de precios de venta de los alevinos de trucha en la
Piscigranja El Sapito del distrito de Coya, provincia de Calca - Cusco durante el afio 2024.

Tabla 18

Correlacion de Tau-b de Kendall entre Costos Indirectos de Fabricaciony

Fijacion de Precios de Venta

Correlaciones

D2 Costos V2 _Fijacion
indirectos de  de Precios
fabricacion de Venta

D2_Costos .
Tau-b de indirectos de Coeﬁme_rlte de 1.000 0.304
Kendall S correlacion
fabricacién
Sig. (bilateral) 0.166
N 20 20
V2_I_:|JaC|on de Coeﬂme_me de 0.304 1.000
Precios de Venta correlacion
Sig. (bilateral) 0.166

N 20 20
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Nota. Esta tabla muestra la correlacién entre costos indirectos de fabricacion y

fijacion de precio de venta, generado con SPSS Version 25.

Interpretacion del resultado:

En la tabla 18, la correlacion de Tau-b de Kendall entre los costos indirectos de
fabricacion y la fijacion de precios de venta muestra un coeficiente de correlacion de 0.304,
lo que indica una correlacion positiva débil entre ambas variables. Sin embargo, el valor p
de 0.166 es mayor que 0.05, lo que sugiere que esta correlacion no es estadisticamente
significativa. Por lo tanto, no se rechaza la hipétesis nula de que no existe correlacion entre
los costos indirectos de fabricacion y los precios de venta, ya que el valor p no proporciona
evidencia suficiente para afirmar que existe una relacion significativa. Es importante
destacar que correlacion no implica causalidad, por lo que esta relacion observada podria ser
simplemente una coincidencia. El tamafio de la muestra de 20 es adecuado, pero se deben
considerar variables confusoras que puedan medir la relacién entre las variables. Los
resultados no apoyan la hipétesis de una relacion significativa en este caso.

5.1.2.5. Resultado inferencial segun hipdtesis especifica 3

Hipotesis alterna (Hi.): El costo operativo se relaciona significativamente con la
fijacion de precios de venta de los alevinos de trucha en la Piscigranja El Sapito del distrito
de Coya, provincia de Calca - Cusco durante el afio 2024.

Hipotesis nula (Ho): El costo operativo no se relaciona significativamente con la
fijacién de precios de venta de los alevinos de trucha en la Piscigranja El Sapito del distrito

de Coya, provincia de Calca - Cusco durante el afio 2024.
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Tabla 19

Correlacion de Kendall entre Costos Operativos y Fijacion de Precios de Venta

Correlaciones

D3 _Costos  V2_Fijacion de
operativos  Precios de Venta

Tau-b de D3_C(_Jstos Coeﬁueme de 1.000 0.271
Kendall operativos correlacion
Sig. (bilateral) 0.222
N 20 20
V2_I_:|JaC|on de Coef|C|e_r1te de 0.271 1.000
Precios de Venta correlacion
Sig. (bilateral) 0.222
N 20 20

Nota: Esta tabla muestra la correlacion entre costos operativos y fijacion de precio
de venta, generado con SPSS Version 25.

Interpretacion del resultado:

En la tabla 19, se muestra la correlacion de Tau-b de Kendall entre los costos
operativos y la fijacion de precios de venta. El coeficiente de correlacion de 0.271 sugiere
una correlacion positiva débil entre ambas variables, lo que implica que, en general, un
aumento en los costos operativos podria estar asociado con un aumento en los precios de
venta. Sin embargo, el valor p de 0.222 es mayor que 0.05, lo que indica que la correlacién
no es estadisticamente significativa. Por lo tanto, no se rechaza la hipotesis nula [Hipétesis
nula: No existe correlacion entre los costos operativos y la fijacion de precios de venta], lo
que sugiere que no hay evidencia suficiente para afirmar que los costos operativos influyen
en los precios de venta. Aunque existe una correlacion débil, correlacién no implica
causalidad, por lo que se recomienda realizar estudios adicionales para explorar la relacion
mas a fondo. El tamafio de la muestra de 20 es adecuado para este analisis, pero deben

considerarse variables confusoras que podrian tener relacién en los resultados.



5.1.3. Analisis documental complementario

Tabla 20
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Relacion de costos directos, indirectos y operativos con ingresos por millar de alevinos

ano 2024
Margen de
Concepto Costo Total  Costo por  Ingreso por .
ganancia
(Sl) Millar (/)  Millar (S/.) por(g")”ar
Costo Directo 6,919.50 147.22 280.00 132.78
Costo Indirecto 1,060.97 22.57 280.00 257.43
Costo Operativo 4,550.00 96.81 280.00 183.19
Costo Total 12,530.47 266.61 280.00 13.39

Nota. Esta tabla muestra la relacién de costos directos, indirectos y operativos con ingresos

por millar de alevinos afio 2024, generado con Excel.
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Estado de resultado de la piscigranja el sapito pata fijacion de precios de venta de alevinos de trucha afio 2024
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DETALLE Unidadde o 4qaq  Precio Total Variacion
medida unitario porcentaje

Ingreso Total mensual Millar 47.00 280.00 13,160.00 100.00%
COSTOS DIRECTOS: A 6,919.50 52.58%
Materia prima directa 6,219.50 47.26%
Compra de ovas Millar 50.00 115.99 5,799.50 44.07%
Gastos vinculados a las compras (flete) Unidad 1.00 60.00 60.00 0.46%
alimento de alevinos (acuatech) Kilos 20.00 18.00 360.00 2.74%
Mano de Obra Directa 700.00 5.32%
Limpieza de pozas dos personas x 50 Jornal 2.00 50.00 100.00 0.76%
Desinfeccion de mallas, mangueras, valdes, colador 01  Jornal 1.00 50.00 50.00 0.38%
Desinfeccion de materiales de uso (personal) Jornal 3.00 150.00 450.00 3.42%
Colocacién de las ovas (Mano de obra) Jornal 1.00 50.00 50.00 0.38%
limpieza de ovas y retiro de mortandad Jornal 1.00 50.00 50.00 0.38%
COSTOS INDIRECTOS: B 1,060.97 8.06%
Malla Unidad 1.00 3.00 3.00 0.02%
Manguera Unidad 1.00 20.00 20.00 0.15%
Colador Unidad 4.00 1.00 4.00 0.03%
Baldes Unidad 3.00 5.00 15.00 0.11%
Detergentes Kilos 1.00 5.00 5.00 0.04%
Desinfectante (cloro) Litro 1.00 2.00 2.00 0.02%
Desinfectante (duplain) Galones 1.00 80.00 80.00 0.61%
Merma (Costo de moratandad) Millar 3.00 115.99 347.97 2.64%
Agua Costo mensual 1.00 233.00 233.00 1.77%
Energia eléctrica Costo mensual 1.00 18.00 18.00 0.14%
Sal (limpieza de pozas) Kilos 1.00 5.00 5.00 0.04%
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Bolsas Ciento 1.00 18.00 18.00 0.14%
Oxigeno Metro cubico 3.00 20.00 60.00 0.46%
Depreciacion de infraestructura Costo mensual 1.00 - 0.00%
Mantenimiento de las pozas (5 personas) Jornal 5.00 50.00 250.00 1.90%
COSTOS OPERATIVOS: C 4,550.00 34.57%
Gerente Mensual 2.00 1,000.00 2,000.00 15.20%
Contador Mensual 2.00 150.00 300.00 2.28%
Secretario Mensual 2.00 500.00 1,000.00 7.60%
Supervisor Mensual 2.00 500.00 1,000.00 7.60%
Venta Jornal 5.00 50.00 250.00 1.90%
Total Costo de ventas de (produccién): A+B 7,980.47 60.64%
Utilidad Bruta 5,179.53 39.36%
Gastos Administrativos: C 4,550.00 34.57%
Utilidad Operativa 629.53 4.78%
Margen de Utilidad Neta 629.53 4.78%

Nota. Esta tabla muestra el estado de resultado de la piscigranja el sapito pata fijacion de precios de venta de alevinos de trucha afio 2024,
generado con Excel.
5.1.3. Resultados del analisis documental complementario

5.1.3.1. Resultado del analisis documental del objetivo general

Segun los datos presentados en las tablas 20 y 21, los costos directos constituyen el 52.58% de los ingresos totales, con una porcién

significativa atribuida a la compra de ovas (S/. 5,799.50, 44.07%), un factor esencial en la estructura de costos de la piscigranja.
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Ademas, los costos indirectos y operativos representan el 8.06% y el 34.57% de los
ingresos, respectivamente, dentro de los cuales se incluyen los gastos administrativos, que
ascienden a S/ 4,550.00, como parte de la estructura del costo de produccion. Segun las
tablas 20 y 21, el costo total por millar de alevinos es de S/ 266.61, mientras que el margen
de ganancia alcanza los S/ 13.39 por millar. Estos resultados permiten evidenciar la relacion
existente entre el costo de produccion y la fijacién del precio de venta, en tanto la estructura
de costos se refleja en el nivel del precio establecido. En consecuencia, se observa que el
comportamiento del precio de venta guarda correspondencia con las variaciones en los
costos de produccién, coherente con el enfoque correlacional del estudio.

5.1.3.2. Resultado del anélisis documental del objetivo especifico 1

En relacion con el objetivo especifico 1, orientado a analizar la relacion entre los
costos directos de produccion (materia prima y mano de obra) y la fijacion de precios de
venta de los alevinos de trucha en la Piscigranja El Sapito durante el afio 2024, los resultados
obtenidos a partir de las tablas 20 y 21 permiten describir la estructura de dichos costos. Los
costos directos representan el 52.58% de los ingresos totales, destacando principalmente la
compra de ovas, con un valor de S/ 5,799.50 (44.07%), y la mano de obra directa, con S/
700.00 (5.32%). Asimismo, se observa que el costo directo por millar de alevinos asciende
a S/ 147.22, mientras que el margen de ganancia alcanza los S/ 132.78 por millar. Estos
resultados evidencian que la magnitud de los costos directos guarda una relacion estrecha
con la fijacion del precio de venta, en la medida en que estos costos forman parte
fundamental de la estructura que sustenta el precio establecido para los alevinos.

5.1.3.3. Resultado del analisis documental del objetivo especifico 2

La interpretacion de los resultados obtenidos a partir de las tablas 20 y 21 permite
analizar la relacion entre los costos indirectos de produccion y la fijacion de precios de venta

de los alevinos de trucha en la Piscigranja El Sapito durante el afio 2024. Los costos
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indirectos representan el 8.06% de los ingresos totales, dentro de los cuales destacan los
costos de agua, con S/ 233.00 (1.77%), y el mantenimiento de pozas, con S/ 250.00 (1.90%).
Si bien estos costos presentan una menor participacion en comparacion con los costos
directos, su incorporacion en la estructura total de costos incide en el margen de rentabilidad
y, por ende, en el nivel del precio de venta. Asimismo, se observa que el costo indirecto por
millar de alevinos asciende a S/ 22.57, lo que evidencia que variaciones en estos costos se
reflejan en la fijacion del precio de venta, manteniéndose una relacion consistente entre
ambas variables conforme al enfoque correlacional del estudio.

5.1.3.4. Resultado del anélisis documental del objetivo especifico 3

El andlisis de la informacion presentada en las tablas 20 y 21 permite examinar la
relacion entre los costos operativos Y la fijacion de precios de venta de los alevinos de trucha
en la Piscigranja El Sapito durante el afio 2024. Los costos operativos representan el 34.57%
de los ingresos totales, destacando la remuneracion del personal administrativo, que asciende
a S/ 4,550.00 e incluye a gerentes, secretarios y supervisores. Asimismo, se observa que el
costo operativo por millar de alevinos es de S/ 96.81, lo cual forma parte de la estructura de
costos que sustenta el precio de venta y condiciona el margen de ganancia obtenido. Estos
resultados evidencian que el nivel de los costos operativos guarda relacién con la fijacion
del precio de venta, en tanto su participacion dentro del costo total se refleja en el valor final
establecido para los alevinos, manteniéndose la coherencia con el enfoque correlacional de
la investigacion.
5.2 Discusiones

La investigacién sobre la relacion del costo de produccion y la fijacién de precios de
venta de los alevinos de trucha en la Piscigranja El Sapito durante el afio 2024 revela que el
costo de produccion tiene una relacion directa con los precios de venta, particularmente los

costos directos de produccion (materia prima y mano de obra). Los resultados del analisis
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descriptivo muestran que el 75% de los costos directos son clasificados como "Regulares™,
principalmente debido al gasto significativo en la compra de ovas, que representa el 44.07%
de los costos directos. El analisis correlacional de Tau-b de Kendall muestra un coeficiente
de 0.554, indicando una relacion moderada y significativa entre los costos directos de
produccion y los precios de venta (p=0.014). Este resultado respalda la idea de que a medida
que aumentan los costos directos, los precios de venta también tienden a elevarse, lo que
demuestra que estos costos son fundamentales para la fijacion de precios de venta en la
piscigranja.

El analisis documental complementario también refuerza estos hallazgos al destacar
que los costos directos constituyen el 52.58% de los ingresos totales, siendo los principales
factores la compra de ovas y la mano de obra directa. Este analisis muestra que estos costos
no solo afectan la rentabilidad, sino que también influyen en la estrategia de precios, ya que
los costos directos deben ser cubiertos para garantizar margenes de ganancia adecuados.

La evidencia obtenida se alinea con los planteamientos de Horngren (2012) y Ruiz
(2020), al evidenciar que los costos directos influyeron de manera inmediata en la
determinacion del costo unitario de produccion. Este comportamiento fue consistente con lo
reportado por Jara (2019) e Ibarra (2020) en piscicolas ecuatorianas, donde los gastos
asociados a la alimentacion y a las operaciones incidieron en los margenes econdémicos,
aunque dichos estudios priorizaron el anélisis de la rentabilidad antes que la fijacion de
precios. Asimismo, los resultados guardaron relacion parcial con Cabana (2024); sin
embargo, la menor intensidad observada se explicd por condiciones propias de la Piscigranja
El Sapito, como la escala productiva reducida, la limitada capacidad de negociacién en el
mercado local y la ausencia de sistemas formales de costeo, aspectos también sefialados por
Centurién (2023) y Venegas (2021). En este contexto, futuras investigaciones podrian

profundizar el analisis mediante enfoques comparativos y longitudinales.
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5.2.2. Objetivo especifico 1

La investigacion sobre cdmo los costos directos de produccién (materia prima y
mano de obra) se relaciona con la fijacion de precios de venta de los alevinos de trucha en
la Piscigranja El Sapito durante el afio 2024 muestra que estos costos se relacionan con la
fijacion de precios de venta. En el analisis descriptivo, se observé que el 60% de los costos
directos fueron clasificados como “regulares”, con la compra de ovas representando el
44.07% de los costos directos, lo que confirma la importancia de este insumo en la estructura
de costos. El analisis correlacional muestra un coeficiente de correlacion de 0.201, lo que
indica una relacion positiva débil entre las dos variables, el valor (p=0.381) es mayor que
0.05 lo que sugiere que las correlaciones no son estadisticamente significativas por lo tanto
no se rechaza la hipdtesis nula.
En cuanto al andlisis documental complementario, los costos directos de produccion
representan el 52.58% de los ingresos totales, con una gran proporcion atribuida a la compra
de ovas y la mano de obra directa. Esto impacta directamente en la rentabilidad de la
piscigranja, ya que estos costos deblen ser cubiertos por los ingresos generados por la venta
de los alevinos. Segun los datos de la tabla 20, el costo directo por millar de alevinos es de
S/. 147.22, dejando un margen de ganancia de S/. 132.78, lo que subraya la necesidad de una
correcta gestion de estos costos para mantener la rentabilidad. Este comportamiento guarda
relacion con lo expuesto por Jara (2019) e Ibarra (2020), quienes sefialan que los insumos
productivos y las actividades operativas influyen en la estructura econémica de las unidades
piscicolas y condicionan la formacion de los precios de comercializacion. En la misma linea,
los resultados guardan relacion con lo planteado por Cabana (2024), al evidenciar que la
gestién de costos se asocia con el desempefio econémico de los productores de trucha. No

obstante, la menor intensidad observada en el presente estudio puede explicarse por
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caracteristicas propias de la empresa analizado, como la escala productiva reducida y la
dependencia de insumos externos, aspectos también sefialados por Centurién (2023).
5.2.3. Objetivo especifico 2

La investigacion sobre la relacion de los costos indirectos de produccion (energia,
mantenimiento de infraestructura, entre otros) y la fijacion de precios de venta de los
alevinos de trucha en la Piscigranja El Sapito revela hallazgos importantes. A traves del
andlisis descriptivo, se observo que el 60% de los encuestados perciben los costos indirectos
como "regulares”, mientras que un 20% los consideran "altos". Estos resultados sugieren
que, si bien los costos indirectos no son tan elevados como los directos, su presencia
moderada sigue influyendo en la rentabilidad y competitividad de los precios de venta. El
analisis correlacional de Tau-b de Kendall mostré un coeficiente de 0.304 entre los costos
indirectos de fabricacién y la fijacion de precios de venta, lo que indica una relacion positiva
débil, pero no significativa, con un valor p de 0.166. Este hallazgo refuerza la idea de que,
aunque los costos indirectos afectan los precios, su relacion no es estadisticamente relevante,
lo que puede deberse a otros factores no considerados en este analisis.

En cuanto al analisis documental, los resultados de las tablas que analizan los costos
de energia y mantenimiento de infraestructura destacan que estos costos representan el
8.06% de los ingresos totales. A pesar de que esta proporcion es menor en comparacion con
los costos directos (52.58%), su relacién acumulada sobre los margenes de rentabilidad es
notable, sugiriendo que una optimizacién en la gestion de estos costos podria mejorar la
competitividad de los precios. Este resultado se alinea con lo expuesto por Jara (2019) e
Ibarra (2020), quienes sostienen que los costos indirectos no contribuyen de manera
inmediata en la determinacidn del precio, pero si influyen en la sostenibilidad econémica de
las unidades piscicolas. En la misma linea, Venegas (2021) y Cutipa (2019) evidenciaron

gue una adecuada asignacion y control de estos costos contribuyen a una mayor claridad en
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los margenes econémicos, aunque su efecto sobre la formacion del precio resulta menos
perceptible en comparacion con los costos directos. La menor intensidad de la relacion
identificada en el presente estudio puede atribuirse a la escala productiva de la piscigranja 'y
a la ausencia de un sistema formal de distribucion de costos indirectos, situacion también
sefialada por Centurion (2023).

5.2.4. Objetivo especifico 3

En lainvestigacion sobre la relacion de los costos operativos (gastos administrativos)
y la fijacion de precios de venta de los alevinos de trucha en la Piscigranja El Sapito durante
el afio 2024, los resultados descriptivos muestran que el 60% de los encuestados percibe
estos costos como "regulares”, el 30% los clasifica como "bajos" y un 10% los considera
"altos". Esto indica que, aunque los costos operativos no son tan elevados como los costos
directos, su presencia sigue siendo relevante para la fijacion de precios de venta. En
particular, los gastos administrativos ascienden a S/. 4,550.00, lo que representa
aproximadamente el 34.57% de los ingresos totales de la piscigranja. Este monto refleja la
relacion significativa de los costos administrativos en los margenes de rentabilidad, lo cual
influye directamente en la determinacion de los precios de venta de los alevinos de trucha.

El andlisis correlacional entre los costos operativos y la fijacion de precios de venta
muestra una correlacion débil (coeficiente de 0.271) y no significativa (p=0.222), lo que
indica que los costos operativos, considerados de manera aislada, no determinan
significativamente la fijacion de precios de alevinos de trucha.

En cuanto al analisis documental complementario, los gastos administrativos, que
incluyen la remuneracién del personal administrativo (gerentes, secretarios, supervisores),
representan una porcion importante de los costos operativos totales. Aunque estos costos son
menores en comparacion con los costos directos (como la compra de ovas), su peso en la

estructura de costos sigue afectando la rentabilidad global. La optimizacidn de estos gastos
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podria mejorar la competitividad de los precios sin comprometer la calidad del producto, lo
que sugiere que una mayor eficiencia administrativa podria permitir una reduccion de
precios o0 mejorar los margenes de ganancia.

Este resultado es consistente con lo expuesto por Jara (2019) e Ibarra (2020), en tanto
los costos operativos no se trasladen de manera inmediata al precio de venta, pero si influyen
en la estabilidad econdémica de las unidades productivas. De forma concordante, lo sefialado
por Cutipa (2019) y Venegas (2021) evidencia que una gestion inadecuada de estos costos
afecte la claridad de los margenes econémicos, lo cual limita la adopcidn de decisiones méas
estructuradas en la fijacion de precios. Asimismo, la menor intensidad de la relacion
observada se explique por caracteristicas propias de la piscigranja analizada, como la escala
productiva reducida y la ausencia de un sistema presupuestal formal, condicion referida por

Centurion (2023).
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V1. Conclusiones

En relacion al objetivo general, se analizo la relacién entre el costo de produccion y
la fijacion de precios de venta de los alevinos de trucha en la Piscigranja El Sapito durante
el afio 2024, mediante un enfoque cuantitativo no experimental. Los resultados de los costos
directos evidenciaron que el 75 % de los casos se encuentran en la categoria “regular”, lo
que indica que podria tener relacion en la fijacion de precios de venta. El anélisis
correlacional mostro una relacion positiva moderada y estadisticamente significativa (r =
0.554; p = 0.014), lo que confirma que a medida que los costos de produccion se
incrementan, los precios de venta también tienden a aumentar. Asimismo, el anélisis
documental indicd que estos costos representan el 52.58 % de los ingresos totales, resaltando
la necesidad de una gestion eficiente para sostener la rentabilidad y competitividad del
sistema productivo.

En cuanto al objetivo especifico 1, se analizd la relacion entre los costos directos de
produccion y la fijacion de precios de venta de los alevinos de trucha en la Piscigranja El
Sapito durante 2024. EI 60% de los costos directos fueron clasificados como "regulares”,
destacando la compra de ovas con un 44.07% de los costos directos. El andlisis correlacional
reveld una relacion positiva débil entre los costos y los precios de venta, con un coeficiente
de (r=0.201; p =0.381), indicando que la relacion no es estadisticamente significativa. Los
costos directos representan el 52.58% de los ingresos totales, afectando la rentabilidad. El
costo directo por millar de alevinos es de S/. 147.22, dejando un margen de ganancia de S/.
132.78, resaltando la importancia de una adecuada gestion para mantener la rentabilidad.

En relacién al objetivo especifico 2, los resultados descriptivos indican que el 60 %
de los costos indirectos de produccidn, asociados al consumo de energia y al mantenimiento
de la infraestructura, se califican como regulares, mientras que el 20 % se ubica en niveles

altos. El andlisis correlacional evidencid una relacién débil y no significativa entre los costos
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indirectos y la fijacion de precios de venta (r = 0.304; p = 0.166). Asimismo, el analisis
documental mostrd que estos costos representan el 8.06 % de los ingresos totales, reflejando
una incidencia acumulativa limitada sobre la rentabilidad y los precios. En conjunto, los
resultados confirman que los costos indirectos no influyen de manera significativa en la
determinacion del precio de venta; sin embargo, su adecuada gestion resulta necesaria para
fortalecer la eficiencia operativa y mejorar la competitividad del sistema productivo
acuicola.

En relacién al objetivo especifico 3, los resultados descriptivos evidencian que el 60
% de los encuestados perciben los costos operativos, asociados a los gastos administrativos,
como regulares, mientras que el 30 % los califica como bajos y el 10 % como altos. El
andlisis correlacional mostr6 una relacion débil y no significativa entre los costos operativos
y los precios de venta (r = 0.271; p = 0.222). Asimismo, el analisis documental indic6 que
los gastos administrativos representan aproximadamente el 34.57 % de los ingresos totales
de la piscigranja, reflejando una incidencia moderada en la estructura de costos. En conjunto,
los resultados confirman que, si bien los costos operativos influyen en la determinacion de
los precios de venta, su efecto es menos directo que el de los costos directos. En este
contexto, una gestion eficiente de estos costos puede contribuir a mejorar la competitividad

sin afectar la rentabilidad del sistema productivo acuicola.
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VI1. Recomendaciones

En relacién al objetivo general, se recomienda evaluar la ampliacién de la
infraestructura de la piscigranja con el propdsito de incrementar la capacidad productiva y
mejorar la absorcion de los costos fijos. EI aumento del volumen de produccién permitiria
reducir los costos unitarios, al distribuir de manera mas eficiente los costos indirectos y
operativos, contribuyendo asi a una mayor competitividad en los precios de venta. Esta
decision debe sustentarse en un andlisis costo—beneficio que considere la inversion
requerida, la demanda proyectada y los margenes esperados.

En relacion al objetivo especifico 1, se recomienda fortalecer la gestion de los costos
directos de produccién en la Piscigranja El Sapito mediante la optimizacion de los procesos
de adquisicion de ovas y la administracion de la mano de obra, con el objetivo de reducir
costos sin afectar la calidad del producto. La implementacion de un sistema de compras
planificado, basado en criterios de volumen, calidad y oportunidad, asi como la evaluacion
de la productividad laboral, permitiria un uso mas eficiente de los recursos disponibles. Esta
estrategia contribuiria a disminuir la presion sobre los precios de venta y a mejorar los
margenes de rentabilidad en el corto plazo.

En relacion al objetivo especifico 2, se recomienda optimizar los costos indirectos de
produccion, particularmente los asociados al consumo de energia y al mantenimiento de la
infraestructura, mediante la incorporacién de tecnologias orientadas a la eficiencia
energética y la programacion sistematica de mantenimientos preventivos. La reduccion de
estos costos permitiria mejorar la estructura de costos sin comprometer la calidad del
producto, favoreciendo una mayor competitividad en los precios de venta y mejores
margenes de rentabilidad. Considerando la actual capacidad operativa de la piscigranja, la
aplicacion de estas medidas resulta factible y podria generar efectos positivos tanto en el

corto como en el largo plazo.
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En relacidon al objetivo especifico 3, se recomienda revisar y ajustar los gastos
administrativos mediante una gestion mas adecuado de los recursos humanos y materiales,
apoyada en la implementacion de herramientas de control y planificacion administrativa. La
optimizacion de estos gastos permitiria reducir los costos operativos indirectos, favoreciendo
una estructura de precios de venta mas competitiva. Esta recomendacion resulta factible,
dado que la empresa puede realizar ajustes en su organizacion administrativa sin requerir

inversiones significativas.
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